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REPUBLICA DE CHILE
GOBIERNO REGIONAL DE ATACAMA
INTENDENTE

Aprueba Bases Administrativas, Técnicas y sus Anexos para
el proceso de licitacién correspondiente al Estudio Basico
“Diagnéstico Plan Marco de Desarrollo Territorial Pan De
Azicar — Chafiaral de Aceituno”.

RESOLUCION EXENTA FNBR"N; 4 3 42 /

coriapo, 5 AGD. 0%

VISTOS: Lo dispuesto en los articulos 24 y 27 de la Ley N2
19.175, Orgénica Constitucional sobre Gobierno y Administracion Regional, en la Ley N2 20.798
/06.12.2014, sobre Presupuesto para el Sector Publico afio 2015; en la Ley N2 19.886 de 30 de Julio
de 2003, de Bases sobre Contratos Administrativos de Suministro y Prestacién de Servicios y sus
normas complementarias; en el Decreto Supremo del Ministerio de Hacienda N2 854, que
Determina Clasificaciones Presupuestarias; Resolucion Exenta N° 701, afio 2013, de la Subsecretaria
de desarrollo Regional y Administrativo, que aprueba convenio SUBDERE y Gobierno Regional de
Atacama; Acuerdo N°5 de la Comisién de Ordenamiento Territorial Ampliada del 18 de agosto de
2014, que prioriza subterritorios; Acuerdo N°14 Sesidn Ordinaria N° 9 del 05-05-2015 del Consejo
Regional de Atacama, que aprueba recursos; en la Resolucion Exenta N2 408 de 1996, sobre
Delegacién de Facultades, en la Resolucion N2 1600, de 2008 y sus modificaciones, de ta Contraloria
General de la Republica; y

CONSIDERANDO:

1. Que, en la Resolucidn Exenta N° 3092, de fecha 09-03-
2012, de la Subsecretarfa de Desarrollo Regional y Administrativo, se aprueba la Guia Operativa del
Programa de Infraestructura Rural para el Desarrollo Territorial.

2. Que, la Subsecretarfa de Desarrollo Regional y el
Gobierno Regional de Atacama, con fecha 26 diciembre de 2012, suscribieron el Convenio de
Implementacion del Programa de Infraestructura Rural para el Desarrollo Territorial Participacion -
PIR; el cual fue aprobado mediante Decreto Exento N° 701 de fecha 15-02-2013.

3. Que, el Consejo Regional de Atacama, con fecha 05-05-
2015, aprob6 mediante Acta N° 09, recursos para el desarrollo de Estudios Basicos, Diagndstico Plan
Marco de Desarrollo Territorial en los subterritorios(ST) - ST 01 Pan de Aztcar (Toda la costa de las
comunas1 de Chafiaral y Caldera) y ST 03 Chafaral de Aceituno (Toda la costa de la comuna de
Freirina).

4. Que, en dicho Estudio Bésico “Diagnostico PMDT STO1
Pan de Azucar - STO3 Chafiaral de Aceituno”, como consecuencia del proceso de implementacién
del Programa PIR, en el sector rural de la Regidn de Atacama, y la priorizacién realizada por el CORE;
es necesario contar con un estudio Bdsico que permita ejecutar una cartera de proyectos y
programas con énfasis en lo productivo, sobre la base de una metodologia participativa, y que
coordina a los servicios publicos para realizar un trabajo en conjunto con la comunidad.

! Véase Territorios y Subterritorios PIR



5. Que, el servicio para el Estudio Bdsico sefialado
precedentemente, en su integralidad, no se encuentra disponible en el catdlogo electrénico del
portal www.mercadopublico.cl.

6. Que, en este contexto, el Servicio requiere convocar a
licitacién publica para contratar los servicios especializados necesarios correspondientes al Estudio
Basico “Diagnéstico PMDT STO1 Pan de Azticar - ST03 Chaiaral de Aceituno”, en el marco del
Programa de Infraestructura Rural para el Desarrollo Territorial. :

RESUELVO:

1. APRUEBASE, las siguientes Bases Administrativas,
Técnicas y sus Anexos para la contratacién del Estudio Basico “Diagnéstico PMDT ST01 Pan de
Azucar - STO3 Chafiaral de Aceituno”.

I.  BASES ADMINISTRATIVAS DE LICITACION PUBLICA
“DIAGNOSTICO PLAN MARCO DE DESARROLLO TERRITORIAL PAN DE AZUCAR CHANARAL DE
ACEITUNO”.

1. INTRODUCCION.

La presente licitacién publica se regira por la Ley N2 19.886 y su Reglamento y por las Bases
Administrativas y Técnicas aprobadas por el Gobierno Regional de Atacama, asi como por sus
respectivos anexos y respuestas a las consultas formuladas por los proveedores y aclaraciones, si las
hubiere.

Para todo efecto, se entenderd que los Oferentes conocen y aceptan todas las condiciones
establecidas en estas bases, como las aclaraciones realizadas en su oportunidad y las normas
juridicas que les son aplicables en las materias que dicen relacién con ellas, por el sélo hecho de
presentar sus ofertas, debiendo ajustarse a ellas en todo momento.

El Gobierno Regional de Atacama, por razones de fuerza mayor, caso fortuito o necesidades
imperativas para el debido cumplimiento de las funciones del Estudio Bésico, se reserva el derecho
a suspender, desistirse o dejar sin efecto, en cualquier momento, el presente llamado, de
conformidad con las normas legales vigentes y aplicables en el caso. No se devolverd la
documentacién que presenten los proponentes en esta eventualidad, ni en ningln otro caso.

Si se comprobase falsedad en la informacién contenida en cualquier oferta que se presente, aun
después de la adjudicacién, esta podrad ser revocada y el adjudicatario responderd con sus
garantias, inclusive por los dafios y perjuicios que se deriven de la situacién, reserviandose el
Servicio Administrativo del Gobierno Regional de Atacama, el derecho a poner término al contrato
y/o hacer efectivas las garantias, conforme corresponda en derecho.

Todos los plazos en dias a que se haga menci6n en estas Bases se entenderan de dias corridos, salvo
los casos expresamente exceptuados. El dia de publicacién del llamado a licitacién constituira el dia
uno, del calendario de eventos establecido, para los efectos del procedimiento licitatorio, a partir
del cual se contarén los plazos de este tltimo.
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2. DEL PROCESO DE LICITACION.
2.1. GENERALIDADES.

El presente llamado a licitacién serd publicado en el Sistema de Informacién de la Direccién de
Compras y Contratacion Publica (http://www.mercadopublico.cl), y el proceso completo de
postulacion, evaluacion, seleccién de ofertas, adjudicacién y contratacidn, se efectuara a través del
mismo, segun las instrucciones, condiciones, normas y politicas de uso de dicho portal, conforme
los requerimientos y condiciones establecidos en las presentes Bases Administrativas y Técnicas de
Licitacion, sus modificaciones, aclaraciones y otros, documentos que estardn disponibles
gratuitamente en dicho sitio electrénico, a objeto de que los interesados puedan tomar
conocimiento y participar en el proceso.

En caso de indisponibilidad técnica o ante eventuales caidas del Sistema de Informacién
(www.mercadopublico.cl), esto es, que todas o algunas de sus funcionalidades se encuentren total
o parcialmente fuera de servicio, el Gobierno Regional de Atacama deberéd poner en conocimiento
de ello a la Direccion de Compras y Contratacién Publica.

Acreditada la indisponibilidad técnica, el Gobierno Regional de Atacama podra ampliar el plazo de
cierre de la presente licitacion en una cantidad de dias proporcional a los dias en que el sistema no
esté disponible. Lo anterior, con pleno respeto de los principios de libre concurrencia de los
oferentes, de igualdad de éstos ante las Bases y teniendo presente lo mas conveniente para el
Gobierno Regional de Atacama.

2.2.  OBIJETO DE LA LICITACION.

El Gobierno Regional de Atacama, convoca a los proveedores que cumplan con los requisitos
indicados en el numeral 4. de las presentes Bases Administrativas, para que conforme las
condiciones establecidas en éstas, las Bases Técnicas, y sus Anexos, presenten sus ofertas para la
celebracién del contrato de suministro de servicios necesarios para desarrollar el Estudio Bdsico “
“Diagnodstico PMDT ST01 Pan de Azucar - STO3 Chafiaral de Aceituno”.

2.3.  DEFINICION DE TERMINOS.

Se consideraran como definiciones las establecidas en el Decreto N2 250, del Ministerio de
Hacienda, de fecha 24 de septiembre de 2004, que aprueba el Reglamento de la ley N2 19.886 de
Bases sobre Contratos Administrativos de Suministro y Prestacion de Servicios.

Cada vez que estas bases hagan alusidn al “Gobierno Regional”, “el Mandante”, “el Servicio” o “la
Administracion”, se entenderd que se trata del Gobierno Regional de Atacama.

En adelante, las empresas interesadas en participar en este proceso de licitacion, se mencionaran

» u

como “el/los Proveedor(es)”, “elflos Oferente(s)” o “el/los Proponente(s)”.

Del mismo modo, el Estudio Basico de “Diagndstico PMDT ST01 Pan de Azlcar - STO3 Chaiiaral de
Aceituno” se entenderd, como el “Estudio Bésico”.



2.4. ETAPASY PLAZOS.

Etapas Plazos

Sera el primer dia habil siguiente a la recepcion por parte de la
Unidad de Adquisiciones del Gobierno Regional, de la
resolucién aprobatoria de las presentes bases, totalmente
tramitada.

Publicacién

Serd el vigésimo primer dia o el siguiente dia habil posterior a

FechaiSicreldelitecepeionIdel0fErias la fecha y hora de publicacién en el portal.

Sera el vigésimo primer dia o el siguiente dia habil posterior a

Acto de Apertura Electrénica de Ofertas la fecha y hora de publicacién en el portal.

Sera el primer dia en que se publique la licitacion, en la hora

Fechawds lniciojde Preguntas que se indica en la ficha de licitacion.

Sera el décimo dia hasta las 23:59 hrs., seguin los indicado en la

Fecha Final de Preguntas Ficha de Licitacién.

Sera entre el undécimo y décimo tercer dia o dia habil

Fecha Publicacion de Respuestas siguiente, hasta las 23:59 hrs. Conforme lo sefialado en la
Ficha de Licitacion.

Tiempo Estimado de Evaluacion de Sera dentro de los Diez dias habiles posteriores a la fecha de

Ofertas cierre de la licitacién.

Fecha Estimada de Adjudicacién Serd el undécimo dia hébil posterior al cierre de la las ofertas.

Fecha Estimada de Suscripcion de Sera dentro de los quince dias corridos habiles posterior a la

Contrato fecha de adjudicacién.

25 EXTENSION AUTOMATICA DEL PLAZO DE OFERTAS:

Se establece que para esta licitacién: "Si a la fecha de recepcidn de ofertas, se han recibido 2 0 menos
propuestas, el plazo de cierre se ampliard autométicamente en 2 dias habiles, por una sola vez, bajo las
condiciones establecidas por el articulo 25, inciso final, del reglamento de la ley 19.886."

2.6 PREGUNTAS Y RESPUESTAS.

Las preguntas vy solicitud de aclaraciones que los oferentes deseen formular, deberén efectuarlias a través del

portal www.mercadopublico.cl, dentro de los plazos sefialados en el numeral 2.4. de las presentes Bases
Administrativas.

Para facilitar esta etapa del proceso, los oferentes deberan emplear el siguiente formato para efectuar sus
consultas:

e Pagina ; Numeral ; Pregunta: “

El Gobierno Regional, publicard en el portal las respuestas y aclaraciones respectivas, segtn los plazos
sefialados en el numeral 2.4. No se admitiran consultas posteriores o por otra via distinta a la sefalada.

El Gobierno Regional no tendra contactos con los oferentes, salvo a través del mecanismo de aclaraciones
anteriormente detallado.

El Gobierno Regional se reserva el derecho de no formular respuestas cuando las consulias o aclaraciones
fueren improcedentes, impliquen confidencialidad de asuntos propios del Servicio o dificulten el proceso
normal de fa licitacién publica, situacién que debera poner en conocimiento a través del portal al momento
de dar respuestas a las otras preguntas.



2.5. MODALIDAD DE LA LICITACION.

El Estudio Basico, objeto de la presente licitacion, se contratard segin los requerimientos indicados
en las Bases Tecnicas, se pagard en cuotas contra la entrega de productos conforme, sin reajustes ni
intereses de ningun tipo.

2.6. PRESUPUESTO DISPONIBLE.

Para la ejecucién del Estudio Bésico “Diagnéstico PMDT STO1 Pan de Aziicar - STO3 Chadiaral de
Aceituno” se cuenta con un presupuesto estimado que asciende a $ 169.000.000 (ciento sesenta Yy
nueve millones de pesos chilenos), impuestos incluidos.

3. DE LOS OFERENTES.
3.1.  REQUISITOS Y CONDICIONES.

Podran presentar ofertas en esta licitacién publica, aquellas personas naturales y/o juridicas que
cumplan con los requisitos y condiciones establecidos en el articulo 42 de la ley N2 19.886 sobre
Bases de Contratos de Suministro y Prestacién de Servicios, y que realicen sus ofertas a través del
portal www.mercadopublico.cl.

El oferente que se adjudique la presente licitacién, y no se encuentre inscrito en el registro publico
www.chileproveedores.cl, debers inscribirse dentro de los 15 dias siguientes al de 12 publicacién de
la resolucién adjudicataria en el portal www.mercadopublico.cl , @ menos que la suscripcién del
contrato se deba efectuar en una fecha anterior, caso en el cual la obligacién de inscripcién deberd
encontrase cumplida y ser acreditada, en forma previa a la firma del contrato.

Si el oferente adjudicado no cumpliera con esta obligacién, que se entiende como esencial para el
Gobierno Regional, éste dejara sin efecto la adjudicacién efectuada y adjudicara la licitacién al
oferente que hubiere obtenido el segundo lugar, en el proceso de evaluacién de las ofertas,
conforme conste en los antecedentes de ésta, que debers proveer la Comisién Evaluadora.

Las propuestas que no cumplan con tales requisitos serdn desestimadas sin expresion de causa.

3.2, RESTRICCIONES E INHABILIDADES.

No podran participar de la presente licitacién, aquellos oferentes que al momento de presentar la oferta se
encuentren afecto al Articulo 42 de la ley N2 19.886 sobre Bases de Contratos de Suministro y Prestacién de
Servicios, de acuerdo a las siguientes causales:

- Haber sido Condenados por précticas antisindicales o infraccién a derechos fundamentales del
trabajador, dentro de los anteriores 2 afios.

- Haber sido condenado por delitos concursales establecidos en el Cédigo Penal, dentro de los 2 afios
anteriores a la presentacién de la oferta, de la formulacién de la propuesta o de la suscripcion de la
convencion, segtin se trate de licitaciones publicas, privadas o contratacion directa.

- Los funcionarios directivos del mismo érgano o empresa, ni con personas unidas a ellos por los
vinculos de parentesco descritos en la letra b)del articulo 54 de la ley N° 18.575, ley Organica
Constitucional de Bases Generales de la Administracién del Estado, ni con sociedades de personas de las
que aquéllos o éstas formen parte, ni con sociedades comanditas por acciones o anénimas cerradas en
que aquéllos o éstas sean accionistas, ni con sociedades anénimas abiertas en gue aquéllos o éstas sean



duefios de acciones que representen el 10% o mds del capital, ni con los gerentes, administradores,
representantes o directores de cualquiera de las sociedades antedichas.

4. REQUISITOS FORMALES DE PRESENTACION DE LA OFERTA
4.1 PRESENTACION.

Las propuestas deberan presentarse a través del portal www.mercadopublico.cl, y deberan considerar todos
los elementos y antecedentes sefialados en las presentes bases, incluidos todos aquelios que permitan su
adecuada evaluacién. En consecuencia, corresponderd a los oferentes aportar la totalidad de los
antecedentes requeridos y necesarios para determinar su idoneidad técnico-financiera y su calificacién.

Lo anterior, sin perjuicio de la obligacién de presentar en papel y en sobre cerrado- hasta la fecha de cierre de
recepcion de documentos que se indique en el portal — la documentacién en soporte papel que se especifique
mas adelante.

Las ofertas presentadas tendrdn caracter de irrevocables, y deberéan formularse en idioma espafiol - sin
perjuicio de los términos técnicos que en su concepto, denominacion y/o aplicacion se utilicen en idioma
inglés - en forma pura y simple, ademas de venir debidamente firmadas si corresponde.

La omision de cualquiera de los documentos o antecedentes sefialados en el numeral 4.1.1, o de algin dato
o mencidn que deba constar en ellos, podra ser causal suficiente para rechazar la oferta presentada. La
calificacién de estas circunstancias serd materia exclusiva, para estos efectos, de la Comisién de Apertura a
que se refiere el numeral 5.1. de los presentes Bases Administrativas.

No obstante lo anterior, la Comisién de Apertura, se reserva el derecho de admitir ofertas gue presenten -
dentro de sus antecedentes administrativos establecidos en punto 4.1.1 siguiente - defectos formales,
errores u omisiones que obedezcan a una justa causa de error, o siempre que la informacion defectuosa,
errénea u omitida no sea de fondo y se deduzca de la sola lectura de los restantes antecedentes que
acompaiien la propuesta y cuando ello no signifique alterar el tratamiento igualitario de los oferentes, ni
impida la correcta evaluacién de las propuestas.

Cada oferta debera estar conformada por los siguientes documentos en formato electrénico:

4.1.1 ANTECEDENTES A PRESENTAR EN FORMATO ELECTRONICO.

Todos los antecedentes deberadn enviarse en formato electrénico a través del sitio www.mercadopublico.cl,
hasta la fecha y hora de cierre publicada en dicho portal.

No se considerard ninguna oferta técnica y/o econémica que no haya sido recibida a través del portal
www.mercadopublico.cl.

Para tal efecto, se deberan subir al portal, los siguientes documentos:

a). FORMULARIO N2 1: IDENTIFICACION DEL OFERENTE, conforme el formato incluido en el
Anexo | de estas Bases.

b). FORMULARIO N 2: DECLARACION DE COMPROMISO Y DE RESPONSABILIDAD conforme el
formato incluid en el Anexo | de estas Bases.

c). FORMULARIO N2 3: DECLARACION JURADA SIMPLE, conforme el formato incluido en el Anexo
| de estas Bases.

d). FORMULARIO N¢ 4: OFERTA TECNICA, conforme el formato incluido en Anexo | de estas
Bases.

e). FORMULARIO N2 5: OFERTA ECONOMICA, conforme el formato incluido en el Anexo | de estas
Bases.



f). BOLETA DE GARANTIA DE SERIEDAD DE LA OFERTA, en formato digital, tomada y emitida
segun indicaciones consignadas en el numeral 4.1.2.

g). Curriculum de la Empresa, con una lista y datos de contacto de los clientes a los que se haya
prestado un servicio que sirva para acreditar experiencia. Ver ademas numeral 6.4.1 de las
bases administrativas.

h). Curriculum vitae, certificado de Titulo y Carta Compromiso donde manifieste disponibilidad
(Ne de Horas mensuales y N2 de semanas totales de participacién) y haga mencién de la(s)
Etapa(s) en que le corresponda participar, y sus funciones de acuerdo a cada perfil. Del Jefe de
Proyecto y los profesionales que participardn del Estudio Bdsico. Ver ademas numeral 6.4.1 de
las bases administrativas.

i). ANTECEDENTES GENERALES DEL OFERENTE, que deben incluir los siguientes documentos:

Ne Dot\mento Persona Perlsona

Natural Juridica

1 Copia simple del Rol Unico Tributario (RUT), de la empresa 4|

2 Copia simple de la Cedula de Identidad del Oferente o Representante Legal | |

3 Copia legalizada de la escritura plblica de constitucion, de aquellas en que v
consten las modificaciones de la Sociedad.

4 Copia simple de Certificado de Vigencia de la Sociedad extendido con una ¥
antigliedad no mayor a tres meses.
Certificado de deuda fiscal, emitido por la Tesorerfa General de la Republica o

6 . . %} |
en su defecto, Informe o Boletin Comercial.
Certificado Vigente de Antecedentes Laborales y Previsionales de la Direccién

7 del Trabajo, respecto de la existencia de reclamos o incumplimientos de | v
obligaciones laborales o previsionales del oferente.

Los oferentes inscritos en Registro Publico Electronico Oficial de Proveedores del Estado
(www.chileproveedores.cl) y que se encuentran certificados por dicho sistema de
informacién publica como proveedores oficiales del Estado y habiles para contratar con la
Administracion, estaran liberados de la obligacion de presentar, los antecedentes
generales solicitados precedentemente, obligacién que — en todo caso — deberan cumplir,
oportuna y efectivamente, todos aquellos oferentes que no se encuentren inscritos en
dicho Registro Publico Electrénico Oficial y que ~ por ende — no estén acreditados como
proveedores oficiales del Estado ni certificados como habilitados para estos efectos por el
referido sistema: www.chileproveedores.cl.

La excepcion consagrada en favor de los proveedores inscritos se entiende vigente, en la
medida que sus antecedentes completos, se encuentren actualizados y efectivamente
incorporados en las secciones correspondientes del sitio www.chileproveedores.cl. Es
obligacién de estos proveedores oficiales el mantener vigentes y actualizados los datos que
se encuentran en el sitio de www.chileproveedores.cl, entendiéndose expresamente que si
— por cualquier motivo ajeno a la voluntad del oferente- ellos no estdn o no resultan
accesibles para la Administracién, desde el referido sitio, esta se entenderd facultada para
calificar como inadmisible la postulacién, por falta de antecedentes esenciales. Lo anterior,
sin perjuicio del derecho del afectado a subsanar fundada y oportunamente, ante la
Administracion - por sus propios medios y conforme a derecho — la omisién que le afecta
y/o de reclamar ante quien corresponda, conforme al mérito de los antecedentes del caso, la
decisién que eventualmente se adopte desconsiderandolo.




No obstante lo anterior, los Oferentes podrdn remitir toda la informacién complementaria que
estimen necesaria respecto de su oferta.

Con el objeto de facilitar la apertura electrénica de las ofertas, oportunidad en que se deben
descargar desde el portal los archivos de cada oferente, se solicita identificarlos con los nombres
sefialados en estas bases.

4.1.1.

DOCUMENTACION EN SOPORTE DE PAPEL.

La boleta de garantia de seriedad de la oferta, sera la Gnica documentacién que deberd presentarse en
formato papel - sin perjuicio de su envio o presentacién en soporte electrénico — en el plazo establecido en el
portal, y en las condiciones establecidas en el punto 8.1.1 de las presentes Bases.

4.1.CARACTERISTICAS DE LA OFERTA.

4.2.1.

b).

4.2.2.

OFERTA ECONOMICA.

Forma de Cotizacion: La oferta econdmica deberd presentarse en valor neto, conforme lo
exige la modalidad de funcionamiento del sistema www.mercadopublico.cl. Lo anterior, se
entiende, sin perjuicio de que — en su oportunidad - se consigne, adicione, cobre y
eventualmente se pague, el monto del impuesto al valor agregado o el que correspondiere,
si ello procede, conforme a la legislacién tributaria vigente y aplicable en el caso. Por tal
motivo y para precaver confusiones, en el caso que el oferente, emita factura exenta de
impuestos, para cobrar estos servicios, debera consignarlo - expresamente - en su oferta,
sefialando debidamente los fundamentos juridicos de la exencién que invocard. En este
caso, no podra adicionar al precio neto de su oferta, el monto de los impuestos, al emitiry
presentar la(s) factura(s) a cobro. Para tal efecto, adicionalmente, la oferta econémica
debera consignarse conforme el FORMULARIO N2 5 incluido en el Anexo | de las presentes
Bases.

Precios, Monedas y Reajustes: E| oferente, debera presentar su oferta en pesos chilenos, la
cual debe incluir, todo tipoc de impuestos y costos derivados de la formulacion de la oferta
(tales como: remuneraciones, seguros, IVA, pagos previsionales entre otros) y no dard
origen a indemnizacién alguna en caso de rechazarse la oferta. El monto de la oferta serd a
suma alzada, sin contemplar ningln tipo de reajuste, por lo tanto, todos los costos y/o
gastos que realice el oferente, estaran dentro del valor ofertado, no incurriendo el Gobierno
Regional de Atacama en pagos adicionales, por ningln concepto.

Validez de las ofertas: Las ofertas deberédn tener una validez minima de 90 dias corridos,
contados desde la fecha de apertura de la propuesta. La oferta cuyo periodo de validez sea
menor que el requerido, serd rechazada.

OFERTA TECNICA.

La oferta o propuesta técnica, deberd elaborarse conforme el FORMULARIO N2 4 incluido en el
Anexo | de las presentes Bases, seglin se sefiala en el numeral 9 de las Bases Técnicas.



5. DE LA APERTURA DE OFERTAS.
5.1. RECEPCION Y APERTURA DE OFERTAS.

La presentacion de antecedentes por parte de los oferentes, se formalizard por medio de un Acto de
Apertura, que se llevard a cabo en la fecha consignada en la Ficha de Licitacion respectiva, publicada en el portal
www.mercadopublico.cl.

Los antecedentes de los licitantes y sus ofertas seran evaluados integramente por una Comisién de Apertura,
quienes, podran solicitar, discrecionalmente, los informes especializados que estimen necesarios, a
especialistas ajenos a la esta Comisidn, con los que puedan contar, debiendo consignar los antecedentes en
que consten las opiniones de éstos, en las actas y acuerdos que en definitiva adopten. Los integrantes de la
Comision de Apertura podran, designar a un representante idéneo en el tema, de su misma Divisién, para que
efectué sus labores en su representacién.

La Unidad de Adquisiciones del Gobierno Regional de Atacama, participara en el Acto de Apertura y tendré el
control operativo del portal www.mercadopublico.cl. El Asesor Juridico del Programa 01 del Gobierno
Regional de Atacama - si fuere, previa y formalmente requerido al efecto por la Jefa de la Divisién de
Administracién y Finanzas - podra concurrir al Acto de Apertura de las Ofertas, para atender eventuales
consultas y suscribira el Acta de dicha sesién para constancia de lo obrado, conjuntamente con los demés
intervinientes.

La apertura se realizara en un acto pdblico, el dia y hora publicado en el portal, en la sala de reuniones de la
Unidad de Adquisiciones del Gobierno Regional de Atacama, ubicada en el edificio Baquedano Departamento
201 en calle Chacabuco N2 576, Copiapd. El Gobierno Regional de Atacama realizard un acto de apertura
electronica de las propuestas, al cual podran asistir aquellos oferentes que lo deseen, no siendo obligatoria su
asistencia, ademas de los integrantes de la Comisién de Apertura o las personas que en su representacién
ellos designen formalmente por acto administrativo.

Iniciado el Acto de Apertura, la Encargada/o de la Unidad de Adquisiciones o quien la represente, proceders a
consignar la presencia de todos quienes concurran y, acto seguido, liberar los antecedentes electrénicos,
revisando y dando cuenta de la presencia de todos y cada uno de los documentos exigidos electrénicamente,
sin apreciar su mérito, pues ello competerd, a la Comisién de Apertura, quienes verificaran los antecedentes
que constituyan la oferta de los proveedores, segln lo establecido en el punto 4.1.1 de las presentes bases
administrativas, para determinar la admisibilidad de las ofertas que cumplan con los requisitos y rechazar
aquellas que no los cumplan.

La Comision de Apertura de estimarlo necesario, podra solicitar a los oferentes salven errores u omisiones
formales, segln se indica en el punto 5.2. De las presentes Bases Administrativas, de ocurrir esto, la
admisibilidad de las ofertas debera determinarse una vez que se cumpla con el plazo otorgado en el sistema
electrénico para ia presentacion de estos antecedentes, dejando constancia de las propuestas técnicas y
economicas recibidas por el sistema www.mercadopublico.cl y de los antecedentes en ellos contenidos y que
hubieren sido recibidos de acuerdo a lo antes indicado y de las observaciones que se formulen durante esta
ceremonia, si las hubiere, en un “Acta de Apertura de Ofertas”, la que deberd ser remitida debidamente
firmada por los integrantes de esta Comision, a la Unidad de Adquisiciones para que sea informada a través
del sistema electrénico www.mercadopublico.cl

5.2. ERRORES FORMALES Y PRESENTACION DE ANTECEDENTES OMITIDOS POR LOS OFERENTES.

Una vez realizada la apertura electrénica de las ofertas, la Comisién de Apertura, de estimarlo necesario, a
través del portal www.mercadopublico.cl., podrd solicitar a los oferentes que salven errores u omisiones
formales, siempre y cuando las rectificaciones de dichos vicios u omisiones no les confieran a esos oferentes
una situacion de privilegio respecto de los demds proponentes ni impidan la correcta evaluacién de la oferta,
esto es, en tanto no se afecten los principios de estricta sujecidn a las bases y de igualdad de los oferentes, en
virtud del articulo N2 40 del Reglamento de la Ley de Compras Publicas. y se informe de dicha solicitud al
resto de los oferentes a través del Sistema de Informacion.

Serdn consideradas omisiones formales, aquellas certificaciones o antecedentes administrativos que los
oferentes hayan omitido presentar al momento de efectuar la oferta, y que se hayan obtenido con
anterioridad al vencimiento del plazo para presentar ofertas.



Corresponderd a la Unidad de Adquisiciones la debida compilacién de los antecedentes y conformacién y
custodia del Expediente completo del Proceso de Licitacion para los efectos de cumplir con las exigencias de
la Ley de Acceso Publico a la Informacién y los eventuales efectos de las reclamaciones que se produzcan, en
sede administrativa o jurisdiccional.

5.3. DE LA COMISION

La Administracion designara en la resolucidn aprobatoria de estas Bases, a los miembros de la Comisidn
Apertura y Evaluacién de Ofertas, considerando las funciones asignadas en el Servicio, su disponibilidad,
idoneidad técnica — profesional y experiencia, en concordancia con la disposiciones del inciso cuarto y
siguientes del art. 37 del Reglamento de la Ley 19.886.

Los miembros de la Comisién Apertura y Evaluacién de Ofertas, ho podran tener conflictos de intereses con
los Oferentes, de conformidad con la normativa vigente al momento de la evaluacién.

Asimismo, en cuanto a la designacién y reemplazo de los Integrantes de fa Comisién: “El nombramiento y
cambio de un integrante de la Comisidn de Apertura y/o Evaluacién se debera realizar por medio de una
Resolucidn fundada.”.

6. CRITERIOS OBJETIVOS DE EVALUACION TECNICO — ECONOMICA

A continuacion las ofertas consideradas admisibles seran objetos de una evaluacién de anlisis técnico y
econdmico de los beneficios y costos presentes y futuros del bien y servicio ofrecido en cada una de las
ofertas.

Para efectos del anterior andlisis, la Comisién debera remitirse a los criterios de evaluacién que mds adelante
se definen y asignara puntajes de acuerdo a los referidos criterios.

6.1. EVALUACION TECNICO-ECONOMICA DE OFERTAS.

Las ofertas o propuestas declaradas admisibles por la Comisién de Apertura, serdn posteriormente revisadas y
calificadas por una Comisién de Evaluacién, cuya conformacion se designard mediante la presente
Resolucion.

La Unidad de Adquisiciones, preparara una carpeta virtual con cada propuesta presentada, las que seran
enviadas a través de correo electronico a los integrantes de Comisiones de Evaluacidn.

Los integrantes de la Comision de Evaluacién, tendran a su cargo, en cuanto les corresponda, la efectiva,
oportuna y debida planificacion, coordinacidn, ejecucién y supervisién de todas las actividades directa e
indirectamente necesarias para evaluar técnica y econémicamente las propuestas que formalicen los
licitantes y deberan dejar constancia formal de sus actuaciones mediante las actas e informes
correspondientes, ademas de considerar y utilizar para la evaluacién, las pautas o estandares establecidos en
las presentes Bases, esto es, las especificacién de los criterios que seran empleados para evaluar los servicios
y bienes objeto de esta licitacién y los factores de ponderacién de las evaluaciones de cada uno de dichos
criterios, conforme su definicion en el numeral 6.2, de las presentes Bases Administrativas, a fin proponer la
adjudicacion del contrato al Sefior Intendente Regional o quien le subrogue, a través de la respectiva “Acta de
Evaluacion de Ofertas”.

6.2. CRITERIOS DE EVALUACION TECNICO-ECONOMICA DE PROPUESTAS.
Las ofertas admisibles serdn recomendadas técnica y econémicamente por la Comisién de Apertura

y Evaluacién, fundada en los resultados del proceso de evaluacién. Las ofertas se evaluaran en dos
instancias o etapas:
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ETAPA PESO (%)

Etapa I: Evaluacion de ia Oferta Técnica 95
Etapa II: Evaluacion de la Oferta Econémica 5
TOTAL 100

Las ofertas admisibles serdn evaluadas por la Comisién considerando los criterios sefialados a
continuacion. La oferta que logre en la evaluacién el mayor puntaje, sera considerada como la més
conveniente para el interés fiscal. El puntaje final se obtiene mediante la siguiente expresidn:

Puntaje Final = (Evaluacion Técnica)*0,95 + (Evaluacién Econémica)*0,05

6.3. CRITERIOS DE EVALUACION.

6.4.1. EVALUACION TECNICA (95%).

La evaluacion de la oferta técnica, tiene por objeto verificar y ponderar la idoneidad técnica
acreditada por los oferentes para prestar los servicios y/o ejecutar los trabajos, segin las condiciones
establecidas para la presente licitacién. La evaluacion de la oferta técnica de la propuesta considera los
siguientes factores:

CRITERIO DE EVALUACION PJE. MAXIMO PESO (%)
1. Cumplimiento de requisitos formales de presentacién de 100 10
la oferta.
2. Descripcién de la Solucién, Metodologia Propuesta y Plan 100 10
de Trabajo.
3. Experiencia y Competencias de! Jefe y el Equipo de 100 30
Trabajo.
4. Experiencia del Oferente. 100 10
5. Contratacién de Profesionales con permanencia en la 100 10
region.
TOTAL 100

1. Cumplimiento de requisitos formales de presentacién de la oferta (10%): Este criterio tiene por
objeto, evaluar la presentacién de antecedentes por parte de los oferentes.

CRITERIO PESO (%)
1. Cumplimiento de requisitos formales de presentacion de la 10
oferta
Sub-criterio(s) Atributo Puntaje
1.1. Presentacion conforme La totalidad de los antecedentes 100
de los antecedentes son presentados en el plazo de

recepcién de ofertas.

Uno o mas de los antecedentes 60
se presenta fuera del plazo de
recepcién de ofertas. Pero
dentro del plazo adicional
otorgado para la correcciéon de
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omisiones u errores.

No presenta uno o mas
antecedentes, una vez cumplido
el plazo adicional otorgado para
la correccién de omisiones u
errores.

2. Descripcion de la Solucion, Metodologia Propuesta y Plan de Trabajo (40%): Se refiere a la
integralidad de la solucién propuesta, el enfoque metodoldgico a emplear para la construccién de
la solucién y la definicién de actividades contempladas para el desarrollo de la solucién. Para
efectos de evaluacion, se utilizara el siguiente cuadro:

CRITERIO PESO (%)
2. Descripcion de la Solucién, Metodologia Propuesta y Plan de Trabajo 40
Sub-criterio(s) Atributo Puntaje Peso (%)
La metodologia Propuesta, corresponde a la 100 20
metodologia PMDT, Publicada en

2.1 Descripcidn
metodoldgica

http://sni.ministeriodesarrollosocial.zob.cl/fotos/Pl

an%20Marco%20Desarrollo%20Territorial%202013.
pdf , considera los elementos adicionales y
especificaciones incorporadas en las Bases Técnicas
de la Presente Licitacién. Incorporando un detalle a
nivel de actividad y tarea. y la metodologia de
trabajo y elementos para talleres, reuniones y
difusion.

Ademas de otros elementos a productos considerados

por el oferente

La

metodologia Propuesta, corresponde a la
metodologia PMDT, Publicada en
http://sni.ministeriodesarrollosocial.gob.cl/fotos/PI
an%20Marco%20Desarrollo%20Territorial%202013.
pdf , considera los elementos adicionales y
especificaciones incorporadas en las Bases Técnicas
de Ia Presente Licitacion. Incorporando un detalle a
nivel de actividad y tarea y la metodologia de
trabajo para talleres, reuniones y difusidn.

80

La

metodologia Propuesta, corresponde a la
metodologia PMDT, Publicada en
http://sni.ministeriodesarrollosocial.gob.cl/fotos/P!
an%20Marco%20Desarrollo%20Territorial%202013.
pdf , considera los elementos adicionales y
especificaciones incorporadas en las Bases Técnicas
de la Presente Licitacion. No incorporando
completamente el detalle a nivel de actividad y
mencién de las tareas mds importantes o la

25
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metodologia de trabajo para talleres, reuniones y
difusion.

El

proponente incorpora otra metodologia, o esta es
incompleta, no considerando alguna parte de lo
solicitado en las presentes bases técnicas.

2.2Solucién Propuesta

La

Propuesta satisface la totalidad de requerimientos
técnicos y de equipamiento indicados en el Titulo IV
necesarios para cumplir con los productos
solicitados denota una significativa agregacion de
valor

100

La

propuesta se limita a satisfacer los requerimientos
técnicos y de equipamiento indicados en el Titulo IV
necesarios para cumplir con los productos
solicitados y no evidencia un valor agregado.

70

La

propuesta no satisface la totalidad de los
requerimientos técnicos y de equipamiento
indicados en el Titulo IV necesarios para cumplir
con los productos solicitados y no evidencia un
valor agregado.

20

2.3Levantamiento de la
Informacion

El proponente informa acerca de cémo realizara el
levantamiento de Informacién en forma coherente
y cronolégica.

100

El proponente informa acerca de cémo realizara el
levantamiento de Informacion, pero esta no es del
todo clara, o no estd completamente organizada.

60

El proponente no informa del procedimiento a
realizar para el levantamiento de Informacidn, O si
bien informa, este no es coherente y/o consistente
con lo solicitado.

20

2.4 Configuracion del
Plan de Trabajo

El plan de trabajo se estructura en etapas y
contempla al menos actividades, responsabies,
plazos y productos.

100

El plan de trabajo propuesto no se especifica
detalladamente/No se entrega informacién.

20
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2.5 Coherencia del Plan

de Trabajo

El plan de trabajo es consistente con el enfoque 100
metodoldgico, los objetivos, alcances, recursos
disponibles, productos y resultados esperados.

El plan de trabajo evidencia inconsistencias en su 0

estructura.

20

3. Experiencia y Competencias del Jefe y el Equipo de Trabajo (30%): Se refiere a la experiencia y
competencia acreditada y/o comprobable tanto por el Jefe del Proyecto, como por los integrantes
del Equipo de Trabajo en los ultimos 10 afios. Se debera adjuntar el curriculo completo de cada
profesional del Equipo, ademas de certificado de Titulo y Carta de Compromiso de su
participacion en el Estudio Basico. Para la evaluacion de este criterio se empleara la siguiente

escala:
CRITERIO ; PESO (%)
3. Experiencia y Competencias del Jefe y el Equipo de Trabajo 30
Sub-criterio(s) Atributo Puntaje Peso (%)
3.1. Experienciay 3.1.1. Experiencia previa en Experiencia  acreditada vy/o 100 15
Competencias del 1.Proyectos de Inversion comprobable en 8 o mas de los
Jefe de Proyecto Regional, 2.Banco Integrado elementos solicitados en
de Proyectos, 3.Formulacién calidad de Jefatura o Direccién
y Evaluacidn de Proyectos de de Proyecto o Politica Publica
Inversidn Publica, relacionada.
4.Planificacién Territorial,
5.Desarrollo Economico Local, Experiencia  acreditada  y/o 70
6.Fomento Productivo de comprobable entre 5 a 7
Sectores Rurales, 7.ejecucién elementos  solicitados en
de Programas de Fomento calidad de Jefatura o Direccién
productivo en Atacama, de Proyecto o Politica Pdblica
8.estudios complementarios relacionada.
y/o disefios de inversiones en
infraestructura asociados a Experiencia  acreditada  y/o 30
las lineas de inversidn del comprobable entre 2 a 4
PIRDT en Atacama, Y elementos solicitados en
9.conocimiento acabado de calidad de Jefatura o Direccién
los sectores productivos del de Proyecto o Politica Publica
Subterritorio Objeto de la relacionada.
presente Licitacion. No informa experiencia 0
acreditada o comprobable esta
contiene 1 o ninglin elemento de
los solicitados.
3.1.2, Dedicacién al Estudio El jefe de Proyecto compromete 100 10
Basico una dedicacién exclusiva
durante todo el Estudio Basico.
El Jefe de Proyecto compromete 70

una dedicacién minima de 140
hrs. mensuales, durante todo el
Estudio Basico.
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El Jefe de Proyecto compromete 40
una dedicacién superior a 100
hrs. cada mes vy 1200 hrs
durante todo el Estudio B3sico.
Dedicacién menor a 100 hrs. 0
mensuales, o 1200 horas en la
totalidad del Estudio Basico, o
No entrega informacion al
respecto.
3.1.3. Formacién académica Grado académico de nivel 100 15
del Jefe de Proyecto posgrado (PhD, Magister,
Maestria).
Titulo universitario que otorga 80
un grado académico en area(s)
afines al Estudio Basico.
Titulo universitario que otorga 50
un grado académico en otra(s)
area(s).
Sin titulo universitario que 0
otorga un grado académico/No
entrega informacién al respecto.
3.2. Experienciay 3.2.1. Experiencia previa en En promedio, el Equipo de 100 20
Competencias del 1.Proyectos de Inversion Trabajo cuenta con una
Equipo de Trabajo  Regional, 2.Banco Integrado experiencia comprobable en 7 o
(No incluidos el de Proyectos, 3.Formulaciéon maés de los elementos solicitados
Jefe de Proyecto ni vy Evaluacién de Proyectos de  y/o en proyectos similares.
el Personal de Inversién Publica,
Apoyo). 4.Planificacion Territorial, En promedio, el Equipo de 80
5.Desarrollo Econdmico Local, Trabajo cuenta con una
6.Fomento Productivo de experiencia comprobable entre 5
Sectores Rurales, 7.ejecucion a7 de los elementos solicitados
de Programas de Fomento y/o en proyectos similares.
productivo en  Atacama,
8.estudios complementarios En promedio, el Equipo de 60
y/o disefios de inversiones en Trabajo cuenta con una
infraestructura asociados @  experiencia comprobable entre
las lineas de inversion del 3 a3 5 de los elementos
PIRDT en Atacama, Y solicitados y/o en proyectos
9.conocimiento acabado de sjmilares.
los sectores productivos del
Subterritorio Objeto de la Ep promedio, el Equipo de 0

presente Licitacion.

Trabajo cuenta con una
experiencia comprobable en 2 o
menos elementos solicitados y/o
en proyectos similares.
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3.2.2. Formacién académica
del Equipo de Trabajo

5 o mds integrantes del Equipo
de Trabajo posee grado
académico de nivel posgrado. Y
el resto de los Integrantes posee
titulo universitario.

100 20

Todos y cada uno de los
integrantes del Equipo de
Trabajo posee al menos un titulo
universitario que otorga un
grado académico en drea(s)
afines  con la presente
contratacién, y al menos 2
poseen grado académico de
nivel posgrado.

90

Uno de los integrantes del
Equipo de Trabajo no posee un
titulo universitario que otorga un
grado académico en drea(s)
afines  con la presente
contratacion, y a lo menos 1
pose grado académico de nivel
posgrado.

30

Dos o mas integrantes del
Equipo de Trabajo no poseen un
titulo universitario que otorga un
grado académico en drea(s)
afines con la  presente
contratacion.

3.2.3 N2 y permanencia de
profesionales del Equipo de
Trabajo.

El equipo de Trabajo estd
compuesto por 5 0 mas
profesionales permanentes de
las aéreas indicadas.

Mas 8 o mas profesionales con
disponibilidad media de acuerdo
a las etapas del PMDT.

Y 6 o mas profesionales de
apoyo en levantamiento en
terreno.

100 20

El equipo de Trabajo estd
compuesto por al menos 4
profesionales permanentes de
las aéreas indicadas.

Al menos 7 profesionales con
disponibilidad media de acuerdo
a las etapas del PMDT.

Y al menos 5 profesionales de

80
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apoyo en levantamiento en

terreno.

El equipo de Trabajo estd
compuesto por menos de 4
profesionales permanentes de
las aéreas indicadas.

Menos de 6 profesionales con
disponibilidad media de acuerdo
a las etapas del PMDT.

Y menos de 5 profesionales de
apoyo en levantamiento en
terreno.

En total 10 o mads profesionales

60

Ne Perfil equipo profesional optimo Hrs./ | Duracion
estimado* Mes Estimada
Esti
mada
s.
1 Jefe Proyecto 180 Todo el
Proyecto
2 Sociologo, o Antropologo 180 Todo el
Proyecto
3 Ingeniero Comercial o Civil 180 Todo el
Industrial. Proyecto
4 Ingeniero Acuicola, Bidlogo marino | 180 Todo el
o Similar Proyecto
5 Ing. Civil Civil o Constructor Civil, | 100 Mes 4 al
O Ingeniero Constructor 9
6 Periodista, Relacionador Piiblico o 60 Todo ¢l
Comunicador Social Proyecto
7 Ingeniero Comercial o Economista, | 100 Mes 4 al
o0 similar 9
8 Topbgrafo 80 Mes 4 al
6
9 Abogado 80 Mes 4 al
6
10 Arquitecto 80 Mes 4 al
8
11 Geobgrafo 80 Mes 2 al
5
12 Profesional Encuestador 1 180 Mes 1,2
(Profesional 8 o més semestres) y3
13 Profesional Encuestador 2 180 Mes 1,2
(Profesional 8 0 méas semestres) y3
14 Profesional Encuestador 3 180 Mes 1,2
(Profesional 8 0 mas semestres) y3
15 Profesional Encuestador 4 180 Mes 1,2
(Profesional 8 o mas semestres) y3
16 Profesional Encuestador 5 180 Mes 1,2
(Profesional 8 0 mas semestres) y3

* Debido a la diferencia temporal entre los
profesionales involucrados en el levantamiento en
terreno, y los perfiles profesionales especificos que
son necesarios a partir del 4 mes, queda a criterio del
Consultor, el utilizar a uno o mas profesionales
especificos, desde el inicio del proyecto, lo cual
permitiria disminuir la necesidad de contar con
profesionales encuestadores(1x1).

Menos de 10 profesionales en el
equipo.

4. Experiencia del Oferente (10%): Se refiere a la Experiencia de la empresa en materias relacionada

a la presente licitacién.

CRITERIO

4, Experiencia del Oferente

10

Regional, 2.Banco Integrado
de Proyectos, 3.Formulacién y

relacionadas a las tematicas de la licitacion, con
una experiencia comprobable en 6 o mas de los

Evaluacién de Proyectos de elementos solicitados y/o en proyectos
Inversion Pdblica, similares. El cual denota una significativa
4.Planificacién Territorial, agregacién de valor, satisfaciendo ampliamente

5.Desarrollo Econémico Local,

las necesidades minimas del Estudio Basico.

Sub-criterio(s) Atributo Puntaje
4.1. Experiencia del Oferenteen El oferente expresa detalladamente 100
1.Proyectos de Inversién curriculum, incluyendo las  experiencias
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6.Fomento Productivo de
Sectores Rurales, 7.ejecucién
de Programas de Fomento
productivo en  Atacama,
8.estudios complementarios
y/o disefios de inversiones en
infraestructura asociados a las
lineas de inversion del PIRDT
en Atacama, Y
9.conocimiento acabado de
los sectores productivos del
Subterritorio Objeto de la
presente Licitacién.

El oferente expresa detalfadamente el
curriculum, incluyendo las  experiencias
relacionadas a las teméticas de la licitacién, con
una experiencia comprobable en 4 o mas de los
elementos solicitados para el equipo de trabajo
y/o en proyectos similares, satisfaciendo las
necesidades minimas del Estudio Basico.

60

El oferente expresa detalladamente el
curriculum, incluyendo las  experiencias
relacionadas a las tematicas de la licitacién, con
una experiencia comprobable en al menos 2 de
los elementos solicitados para el equipo de
trabajo y/o en proyectos similares, satisfaciendo
las necesidades minimas del Estudio Bdsico

40

La experiencia del proponente no se ajusta a las
necesidades del Estudio Basico; tiene menos de
dos de los elementos que permitan determinar
su ajuste a las necesidades; o el oferente no
informa al respecto.

5. Contratacion de Profesionales con permanencia en la regién (10%): Se refiere a la contratacién
de profesionales que pertenezcan a la regién y/o que hayan trabajado por 1 o mds afios en la
Region durante los Gltimos 5 afios (demostrable mediante contrato de trabajo, liquidacion de
sueldo, boleta de honorarios, o contrato de prestacién de servicios o documento que sirva para la
verificacion de participacién en proyectos, programas o actividades desarrolladas en la region,

etc.)
_ _ CRITERIO PESO (%)
5.  Contratacion de Profesionales con permanencia en la regién 10
Atributo Puntaje

Esta evaluacidn, entregara mayor
puntaje a las ofertas que
presenten el mayor N° de
profesionales con permanencia
en la regidn (se asignan 5 pts. Por
C/profesional que cumpla con los
requisitos)

Puntaje ponderado otorgado a la oferta = (Puntaje total

Obtenido / Mayor Puntaje logrado)*100

6.4.2. EVALUACION ECONOMICA (5%).

Aquellos oferentes cuya evaluacion técnica sea mayor o igual al 60%,

seran evaluados

econdémicamente. La evaluacién econémica considera como Unico criterio, el precio de la oferta.

a) Precio de la oferta: Esta evaluacién, entregard mayor puntaje a las ofertas que presenten los
precios mas convenientes, segln la siguiente féormula:
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Precio de la oferta = (Menor Precio Ofertado/Precio Comparado)*100

El Gobierno Regional aceptara la propuesta mas ventajosa considerando los criterios de evaluacién
precedentemente sefialados, con sus correspondientes puntajes, de modo que el oferente que
obtenga como evaluacién final, el mayor puntaje ponderado, seré quien se adjudique la propuesta.
Para tal efecto se elaborard un ranking de las ofertas, ordenadas de mayor a menor puntaje.

6.4. DERECHO A SOLICITAR PRECISIONES.

Para la debida comprensién del contenido de las ofertas formuladas por los proponentes, el
Gobierno Regional podré realizar consultas a través del portal www.mercadopublico.cl a éstos,
durante el proceso de evaluacion, precisiones y entrega de antecedentes complementarios, como
asimismo la informacién necesaria para salvar errores u omisiones evidentes, observando siempre
los términos de las especificaciones y el principio de igualdad entre los oferentes.

Las respuestas seran referidas solamente a los puntos solicitados y en el plazo fijado por el
Gobierno Regional de Atacama para tal efecto.

6.5. DERECHO DE DESESTIMAR LAS OFERTAS.

El Gobierno Regional declarara desierta la licitacién cuando no se presenten ofertas, cuando éstas
no resulten convenientes a sus intereses, cuando no existiere disponibilidad presupuestaria
suficiente al efecto o cuando la oferta presentada obtenga un puntaje inferior a 60 puntos en la
Evaluacion Técnica, sin incurrir por ello en responsabilidad alguna. En tales casos, los proponentes
no podran reclamar indemnizacién alguna en contra del Gobierno Regional.

6.6. RESOLUCION DE EMPATES.

En el caso de producirse igualdad en el puntaje final entre dos o mas propuestas, prevalecers el
mayor puntaje obtenido en la Evaluacién Técnica. Si persiste el empate, se elegird a aquella que haya
obtenido mayor puntaje en el criterio N2 2. Descripcién de la Solucién, Metodologia Propuesta y Plan
de Trabajo. En caso de mantenerse la igualdad, se considerara el mayor puntaje obtenido en el
criterio N2 3. Experiencia y Competencias del Jefe y el Equipo de Trabajo.

7. DE LA ADJUDICACION.
7.1.ACERCA DE LA ADJUDICACION.

Evaluados los antecedentes, la Comisién, propondra al Intendente Regional la adjudicacién de la
licitacién a aquella propuesta que obtenga el mayor puntaje final y que haya cumplido con todos los
requisitos exigidos. Asimismo, la Comisién debe dejar expresado en acta, segtin corresponda, cudles
de los restantes oferentes, en orden descendente, en relacién al puntaje obtenido, son idéneos
técnica-econémicamente para ser adjudicatarios, en el evento que se invalide la adjudicacion
efectuada, a menos que la Comisién sefiale que ningln oferente califica para ser adjudicado.
También podré declararla desierta en caso de no recibir ofertas, o en caso que éstas resuiten
inadmisibles.
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De modo que en caso de desistimiento, incumplimiento o cualquiera otro impedimento que afecte
al primer adjudicatario, el Gobierno Regional de Atacama podrad adjudicar la licitacién al
proponente que hubiere sido calificado en segundo lugar y posteriormente al tercer lugar, a
quienes se le aplicard, en todos los aspectos, las mismas condiciones fijadas para el adjudicatario
original.

El Gobierno Regional adjudicaré o declarara desierta la licitacién, a través de una resoluciéon fundada
que sera publicada en www.mercadopublico.cl, una vez que se encuentre totalmente tramitada.

7.2.NOTIFICACION DE ADJUDICACION.
Se entenderd efectuada la notificacion de la adjudicacién al oferente, transcurridas 24 horas desde

la publicaciéon de la Resolucidon respectiva — totalmente tramitada - a través del portal
www.mercadopublico.cl.

7.3. MECANISMO PARA SOLUCION DE CONSULTAS RESPECTO A LA ADJUDICACION.

En caso que los oferentes no adjudicados u otros interesados en el proceso licitatorio, no estimen
del caso ejercer su derecho a impugnar la decisién adoptada, en la forma y plazos previstos en las
normas vigentes sobre la materia y solo necesiten y se propongan efectuar consultas para obtener
informacion complementaria y meramente referencial, respecto al resultado del proceso de
adjudicacién, éstas podrdn ser formuladas mediante correo electrénico a
adquisiciones@goreatacama.cl y serdn atendidas con arreglo a las normas generales de
procedimiento aplicables a este tipo de peticiones.

7.4. FECHA DE ADJUDICACION

En caso de no cumplirse con la fecha indicada de adjudicacién de las presentes bases de Licitacién, el
Gobierno Regional, publicara una nueva fecha en el Portal www.mercadopublico.cl indicando alli las razones
del retraso.

Las fechas aproximadas de adjudicacion sera el dia indicado en el portal de acuerdo a lo que establece el art.
41 del Reglamento de la Ley 19.886, las razones de un eventual incumplimiento del plazo de adjudicacién
inicialmente establecido pueden ser las siguientes:

* No se logré conformar la comision evaluadora dentro de la fecha correspondiente.

e Retraso de la firma de la Resolucién de Adjudicacién, por compromisos del Director y sus
Subrogantes.

e Por ausencia involuntaria del Encargado del proceso.
e Por motivos de fuerza mayor emergencia y otros imprevistos.
® Por reasignacion del item o del presupuesto asignado.

En caso de que se produjese una prorroga esta sea realizada en el icono respectivo del portal
www.mercadopublico.cl “mostrar fechas” de la licitacion, incluyendo las razones del incumplimiento del plazo
de adjudicacion inicial.

7.5.  READJUDICACION
El Gobierno Regional se reserva el derecho de readjudicar la Licitacion Publica en los siguientes casos
® Desistimiento, incumplimiento o cualquiera otro impedimento que afecte al primer adjudicatario, el

Gobierno Regional de Atacama podra adjudicar la licitacion al proponente que hubiere sido
calificado en segundo lugar y posteriormente al tercer lugar, a quienes se le aplicard, en todos los
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aspectos, las mismas condiciones fijadas en los términos estipulados en estas bases de licitacidn.
para el adjudicatario original.

Cuando se comprobase falsedad en la informacién entrega y subida en la oferta por parte del
proveedor.

Ademas si existe un error involuntario en la evaluacién administrativa o técnica de las ofertas el cual
sea conocido antes de la entrega del producto o servicio, también se aplicara esta clausula.

La declaracién de readjudicacion serd hecha a través del Portal www.mercadopublico.cl.

8. DE LAS GARANTIAS.

8.1

Naturaleza y Monto

Se requerirdn en concordancia y para los efectos establecidos en el N° 6 del Articulo 22 del
Reglamento dos tipos de garantias: seriedad de la oferta y oportuno y fiel cumplimiento de
Contrato. Sus caracteristicas, montos, forma, oportunidad de la entrega y restitucién se especifican
respecto de cada una a continuacion:

8.1.1.

Garantia de Seriedad de la Oferta

Esta garantia tiene por objeto caucionar los intereses del Gobierno Regional, en el caso de
desistimiento de la oferta por parte del proponente y deberd cumplir con los siguientes requisitos:

a)

b)

c)

d)

g)

Instrumento: Boleta de Garantia Bancaria, o en su defecto, un Certificado de Fianza a la
Vista, emitido por una Institucién de Garantia Reciproca. No obstante, el vale vista también
serd aceptado como instrumento vélido de garantia. Este debera ser de igual monto y
caracteristicas y se aplicardn las mismas normas establecidas para los instrumentos
sefialados precedentemente.

En el caso de otorgarse electrénicamente deberd ajustarse a la ley 19.799, sobre
documentos electrdnicos, firmas electrénicas y servicios de certificacién de dicha firma.

Beneficiario: Gobierno Regional de Atacama.

Glosa: "Para garantizar seriedad de la oferta por Estudio Bésico denominado “Diagnéstico
PMDT STO01 Pan de Aztcar - STO3 Chafiaral de Aceituno”.

Fecha de vencimiento: 120 dias corridos a contar de la fecha de cierre de la recepcion de
las ofertas, consighada en la Ficha de Licitacién respectiva, publicada en el portal
www.mercadopublico.cl.

Monto: $ 500.000.- (quinientos mil pesos).

Descripcion: Debera ser pagadera a la vista, tener el caracter de irrevocable y ser tomada a
nombre del Gobierno Regional de Atacama, RUT N2 72.232.200-2, Los Carrera N2 645, piso
19, Edificio Pedro Leén Gallo - Copiap6. No devengaré intereses, ni reajuste alguno.

Restitucidn: La garantia de seriedad de la oferta serd restituida a contar de los 10 dias
siguientes a la fecha de la total tramitacion de la resolucién de adjudicacién, mediante carta
certificada. En el caso del oferente adjudicado, la garantia de seriedad de la oferta sers
restituida contra la entrega de la garantia de fiel cumplimiento de contrato, emitida
conforme las indicaciones sefialadas en el numeral 8.1. de las Bases Administrativas.
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h)

8.1.2,

Cobro: Este documento podrd hacerse efectivo, sin notificacién ni forma de juicio, si el

oferente:

e Retira o modifica su oferta dentro del plazo de vigencia, encontrandose en proceso de
evaluacion, o de contratacion en caso que ya se haya adjudicado.

e No hace entrega de la garantia de fiel cumplimiento al momento de la firma del
Contrato, si es el adjudicado.

o No suscribe el Contrato dentro de plazo, establecido en las presentes Bases
Administrativas, si es el adjudicado.

Obligatoriedad: El Documento de garantia debera estar presente, al momento del cierre y
apertura de las propuestas, de lo contrario la oferta quedara automéaticamente inadmisible.

Garantia de Oportuno y Fiel Cumplimiento del Contrato.

Esta garantia tiene como objeto caucionar el correcto, total y oportuno cumplimiento de las
obligaciones que impone el contrato al oferente adjudicado y debe cumplir con los siguientes
requisitos:

a)

b)

d)

e)

)

8)

Instrumento: Boleta de Garantia Bancaria, emitido por una Institucion de Garantia
Reciproca. No obstante, el vale vista también serd aceptado como instrumento vélido de
garantia. Este deberd ser de igual monto y caracteristicas y se aplicaran las mismas normas
establecidas para los instrumentos sefialados precedentemente.

En el caso de una eventual prérroga del contrato el adjudicatario deberd renovar o
remplazar la Boleta Bancaria de Garantia o el Vale Vista en las mismas condiciones, en
cuanto a monto y plazo de vigencia, todo en concordancia con las disposiciones
establecidas, a este respecto, en la parte final del Punto 9.2, precedente.

Beneficiario: Gobierno Regional de Atacama.

Glosa: “Para garantizar el oportuno y fiel cumplimiento del contrato correspondiente al
Estudio Basico “Diagndstico PMDT STO1 Pan de Azlcar - STO3 Chafiaral de Aceituno”

Fecha de vencimiento: 120 dias corridos posteriores al vencimiento del plazo previsto y
convenido para la entrega o recepcién conforme de los servicios o productos, por la
Administracién.

Monto: 5% del total de la oferta (IVA incluido), expresada en pesos chilenos.

Descripcion: Deberd ser pagadera a la vista, tener el caracter de irrevocable y ser tomada a
nombre del Gobierno Regional de Atacama, RUT N2 72.232.200-2, Los Carrera 645, piso 12,
Edificio Pedro Leén Gallo - Copiapd. No devengaré intereses, ni reajuste alguno.

Entrega: Esta Garantia deberd ser entregada, impresa en soporte papel, en forma Personal
0 bien enviada por correo certificado a la Oficina de Partes del Gobierno Regional, ubicada
en Edificio Pedro Ledn Gallo, Los Carrera N2 645, Primer Piso, Copiapd, al momento de
suscribirse el contrato.

Al oferente que no entregue o pretenda postergar la entrega de esta garantia, se le podra
tener por desistido de su oferta y se podra adjudicar a la segunda propuesta mejor evaluada
segun Informe de la Comision de Apertura y Evaluacién o, declarar desierta la licitacién.
Ademads, se hard efectiva administrativamente y unilateralmente la garantia de seriedad,
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por los perjuicios ocasionados al Gobierno Regional de Atacama.

h) Restitucién: La garantia de fiel cumplimiento del contrato serd restituida al adjudicatario,
dentro de los 120 dias corridos posteriores a la fecha de término del contrato, v la
conclusién y aprobacién de todos y cada una de las actividades y productos del Estudio
Basico.

i) Cobro: En caso de incumplimiento del contratista de las obligaciones que le impone el
Contrato, el Gobierno Regional de Atacama, estara facultado para hacer efectiva la garantia
de fiel cumplimiento, administrativamente y sin necesidad de requerimiento ni accién
judicial o arbitral alguna. Se considera que se incumple el contrato en los siguientes casos:

e Por incumplimiento de los plazos en la ejecucion del contrato ofertado, sin que exista
un acuerdo entre las partes, o razon de fuerza mayor no imputable al contratado,
debidamente justificada.

e No se cumpliere con las especificaciones técnicas ofertadas y se negase a resolver los
inconvenientes en los plazos comprometidos.

® No se resolvieran problemas técnicos detectados durante la ejecucién.

e Si reiteradamente no cumple con las instrucciones del Administrador de Contrato
designado.

Otros: Todos los gastos que erogue la mantencion de las garantias serdn de cargo del proponente y
sera éste el responsable de mantenerlas vigentes por el periodo que caucionan y de renovarlas con
una antelacién de 10 dias a la pérdida de su vigencia, en caso que se extienda el plazo del contrato.
En caso de que el oferente adjudicado no la renovare en el plazo sefialado, se hard efectiva la
garantia.

9. DEL CONTRATO.
9.1.  SUSCRIPCION DEL CONTRATO.

Una vez notificada la adjudicacién al oferente, se procederd — en un plazo de 15 dias habiles
contados a partir de la notificacion - a la suscripcién del contrato respectivo, en el que se
expresaran los derechos y obligaciones de las partes. Formaran parte de este Contrato, las presentes
Bases Administrativas y Bases Técnicas, las respuestas a las preguntas, aclaraciones y/o
modificaciones, si las hubiere, la oferta aceptada y sus aclaraciones, si las hubiere.

El contrato ~ que debera ser firmado en tres copias, de las cuales, dos quedaran en poder del
Gobierno Regional y una en poder del adjudicado — se formalizara con la firma simple de las partes
y los gastos que originen las garantias u otros tramites relacionados, seran de cargo del proponente
adjudicado.

Para efectos de la tramitacién del contrato, las 3 copias firmadas deberan acompafiarse de la
Garantia de Oportuno y Fiel Cumplimiento de Contrato consignada en el numeral 8.1.2

Sin perjuicio de la exigencia, de encontrarse inscrito en el Portal www.chileproveedores.cl previo a
contratar, aquella persona juridica adjudicada que no mantenga en dicho portal la siguiente
documentacion, con la vigencia sefialada, deberd presentarla en papel, en original o copia:

® Escritura puablica de constitucién de la persona juridica, con certificado de inscripcién
vigente en el Registro de Comercio del Conservador de Bienes Raices correspondiente, con
fecha no anterior a 60 dias habiles, contados hacia atrés desde la fecha de adjudicacion.
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e Copia legalizada del documento en que conste la personeria o mandato del representante
legal, si no estuviere acreditado en los documentos anteriores, con fecha no anterior a 60
dias habiles contados hacia atras desde la fecha de la adjudicacion.

Si el oferente adjudicado no firmare el contrato, por causas atribuibles a éste, en el plazo de 10 dias
hébiles contados desde la notificacion, y/o no entregue la caucién de fiel cumplimiento del contrato
en el plazo y/o condiciones que sefialan las presentes bases, y/o no efectle (segln corresponda),
su inscripcion en el Registro Electrénico Oficial de Proveedores del Estado
(www.chileproveedores.cl ), el Gobierno Regional podra dejar sin efecto la oferta, y procedera a
hacer efectiva la Garantia de Seriedad de la Oferta. Ante esta eventualidad, se podra adjudicar a la
segunda mejor oferta presentada, o licitar nuevamente conforme lo estime mas conveniente la
Administracién.

Cabe sefialar que una vez firmado el contrato, el oferente adjudicado estara obligado a informar al
Gobierno Regional, sobre cualquier cambio de razén social o término de giro, con al menos un mes
de anticipacion.

Al momento de suscribir el contrato, el Proveedor adjudicado deberd demostrar ante la contraparte
técnica, que cuenta con el equipamiento y soporte necesario para su ejecucion conforme lo indicara
en su oferta.

9.2. VIGENCIA DEL CONTRATO.

El contrato que se suscriba entre las partes se mantendrd vigente hasta el total cumplimiento de las
obligaciones que contraiga el adjudicatario.

Sin perjuicio de lo anterior, la fecha o plazo para la ejecucién o prestacion de los servicios y entrega
de los productos entregables se ha previsto sea de no mas 42 semanas corridas que se
contaran desde la época que determine la Administracién de acuerdo a las necesidades del Servicio.

Inicialmente, se ha previsto que esa época, sea la de la notificacidén de la Resolucién aprobatoria
del contrato, a través del portal www.mercadopublico.cl

El contrato y el plazo de ejecucidn de los servicios comenzara a regir desde la fecha en que se le
notifique al adjudicatario, la resolucién totalmente tramitada que lo aprueba, la que se entenderd
efectuada, una vez transcurridas las 24 horas siguientes al dia de la publicacién de dicho acto
administrativo en el portal www.mercadopublico.cl.

El plazo de 42 semanas previsto, inicialmente, parala realizacion total del Estudio Bésico, es decir
para la efectiva ejecucién o prestacion de todos los servicios que se contrate, comenzara a contarse,
también, desde la fecha sefialada en el inciso anterior, sin perjuicio de lo que — por necesidades del
Servicio o en interés del mejor desarrollo o ejecucién del Estudio, puedan las partes convenir o
establecer - expresamente - sea en el contrato o en sus posteriores modificaciones.

En tal caso, el plazo de ejecucion del Estudio podra ser extendido, por necesidades del Servicio u
otras razones fundada. Para estos efectos, la solicitud de prérroga deberd efectuarse por escrito,
en lo posible con -alo menos - 30 dias corridos de anticipacién respecto de la fecha de término
inicialmente prevista y estipulada. Serd facultad privativa de la Administracién acceder a la
prorroga del referido plazo. Caso en el cual no serd efectiva la multa, pues de ser aceptada la
prorroga, se entendera en beneficio del Estudio Bésico, y del Gobierno Regional de Atacama.
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TERMINO ANTICIPADO O MODIFICACION DEL CONTRATO.

El contrato que se suscriba como resultado de la presente licitacién, podra modificarse o terminarse
anticipadamente, por las causales establecidas en el articulo N2 13 de la Ley 19.886 Sobre Contratos
Administrativos de Suministro y Prestacion de Servicios y en el articulo N2 77 de su Reglamento.

En concordancia con lo anterior, en caso que eventualmente se observe la necesidad para este
Gobierno Regional de una modificacién del Contrato, ésta se formalizard por acuerdo previo y
convenio formal de las partes el que se deberé aprobar mediante la correspondiente resolucién
administrativa.

El Gobierno Regional de Atacama podré poner término anticipada y administrativamente al Contrato
sin obligacién de indemnizar a la contraparte, cuando el adjudicatario incurra en incumplimiento
de las obligaciones que asume en virtud de éste, para lo cual, lo notificard por escrito y desplegara
el procedimiento administrativo correspondiente.

Se entendera que el contratado incurrird en incumplimiento de sus obligaciones, en los siguientes
casos:

a). Otorga sus servicios en forma deficiente, de acuerdo a lo que sefiale fundadamente el
Administrador o Encargado del Contrato; o no subsana su incumplimiento en los plazos
acordados por escrito con el Gobierno Regional de Atacama.

b). No cumple cualquiera de las obligaciones ofertadas y contratadas.

c). No da cumplimiento a la normativa laboral vigente, en especial en relacién al pago de
remuneraciones y cotizaciones previsionales.

d). Por la incapacidad de la empresa adjudicada para seguir adelante con la ejecucién del
contrato, derivada de problemas internos como huelga de sus trabajadores u otros similares.

Del mismo modo, el Gobierno Regional de Atacama podra en cualquier momento poner término al
Contrato sin indemnizacién alguna al contratante, notificindolo por escrito mediante carta
certificada, si éste cayere en insolvencia, se disolviere la sociedad o se decretare su quiebra, sin
perjuicio de ejercer los derechos e interponer en su contra las acciones civiles y penales que
procedan.

No procederd esta sancion si se estableciere la concurrencia de un caso fortuito o fuerza mayor
calificado asi por el Gobierno Regional de Atacama mediante resolucién fundada.

9.3.  CESION Y TRANSFERENCIA.

El adjudicatario no podré ceder ni transferir a terceros, en forma alguna, total ni parcialmente, los
derechos y obligaciones originados por su participacién en esta propuesta, ni los que emanen del
Contrato que se suscriba. No obstante, en caso de estimarlo en beneficio del desarrollo del Estudio
Basico, por parte del Gobierno Regional, especialmente, en los casos que durante la ejecucidn se
evidencie serias falencias en los equipos de trabajo y/o el nivel de retraso pueda poner en riesgo el
cumplimiento de algin objetivo o hito del Estudio, ésta podrd ser autorizada previa resolucion
Fundada.

9.4. SUBCONTRATACION.

El adjudicatario por regla general no podré subcontratar los trabajos derivados de la ejecucion para
el Estudio Basico contratado. No obstante, en algunos casos, de estimarlo en beneficio del
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desarrollo del Estudio Bésico, por parte del Gobierno Regional, esta podré ser autorizada previa
resolucién Fundada. Incluyendo entre otros, el caso que durante la ejecucién se evidencie serias
falencias en los equipos de trabajo y/o el nivel de retraso pueda poner en riesgo el cumplimiento de
algun objetivo o hito del Estudio.

9.5. DOMICILIO

Para todos los efectos del Contrato a suscribir con el adjudicatario, éste o su representante
autorizado, si asi correspondiere, deberan fijar domicilio en la Comuna y Ciudad de Copiapé.

9.7 DE LOS PLAZOS.

Para el desarrollo del Estudio Basico se han estimado los siguientes plazos para cada una de las
etapas concebidas en el Estudio Bésico. No obstante, los plazos de las etapas podrén ser ajustados
en caso de presuncion fundada de la Contraparte Técnica, de acuerdo con los eventos o
informaciones que se puedan reunir entre la preparacién de la presente resolucién y la
formalizacién del Contrato y durante la ejecucién, ya sea mediante solicitud de parte del Oferente
Adjudicado, o por simple actuacién de la Contraparte Técnica, lo cual deberd ser acordado por las
partes.

Informe Pago % Bpductos
N° PASO Descripcién L de Igto tal (Cada uno de los productos deberd ser presentado por Subterritorio,
esto es STO1 Pan de Azicar y STO3 Chafiaral de Aceituno.

Informe catastral geo referenciado de los sectores productivos y
su cadena de valor.

Identificacion y andlisis - Informe de diagnéstico del o los ejes productivos por

de los ejes productivos de subterritorios.

subterritorios las = slisi i iabili i
o Yy . Tnforme fieamans Ana|lS.IS de experto de ev'alua_uén de la viabilidad de los negocios

oportunidades le N°1 12 25%  de cada eje o sector productivo.

GRS S ldentificacién del Mapa de Oportunidades.

Identificacion de carencias de infraestructura por localidad.
Diagnédstico del capital

o g | Informe de Competitividad de cada subterritorio.
social e institucional.

Documento que defina la visi6n compartida de desarrollo
productivo de subterritorios y las oportunidades de negocios a
desarrollar.

Documentos de Acuerdo y Pactos Territoriales entre la
Autoridad, la Sociedad Civil y los productores.

Generacidn de una visidn
compartida de

subterritorios.

Plan de trabajo del Nicleo Gestor
Informe  Semana 20%
y (]

N°2 19 . Plan de fortalecimiento de capacidades del Nicleo Gestor
Definicién de la situacién . Diagrama del modelo Proveedor-Proceso-Cliente (modelo de
deseada del (los) eje(s) negocio) de cada unidad productiva tipo para la situacién deseada.
productivo(s) de
subterritorios e . Diagrama del proceso productivo de las unidades productivas
identificacién de brechas. tipo de cada negocio, para la situacién deseada.

? Durante el proceso de preparacién de la presente resolucion, se ha constatado una tendencia a requerir un
mayor plazo para la realizacién de los Pasos 6 y 7, debido a que algunas de las potenciales iniciativas de
proyectos requieran estudios complementarios, esto con el fin de ajustarse a los requisitos de presentacién de
acuerdo a metodologia sectorial respectiva a cada programa o proyecto. Identificandose en los pasos 1 al 5
algunas holguras de tiempo que se pueden generar a través de la optimizacion de los recursos profesionales del

Estudio Basico. Las cuales podrian aportar con el tiempo que se pueda necesitar en los mencionados pasos 6 y
e
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Identificacién y
formulacion de la cartera
PMDT de subterritorios.

Evaluacidn privada de las
oportunidades de
negocio.

Informe = Semana

N°3 27 20%

Evaluacién social de
Cartera PMDT

Matriz de Marco Loégico informe. | [“Semans
(MML) y definicién de la N°4 35 25%
linea base para el PMDT.

3

Brechas o restricciones para lograr la situacién deseada, en
términos de infraestructura, recursos humanos capacitados,
tecnologis, institucionalidad, recursos financieros, entre otras.

Informe competitividad en la situacién deseada.

Listado de inversiones de fomento productivo, de
infraestructura y fortalecimiento de capital social e institucional:

-En ejecucion o con financiamiento para ser ejecutado
(situacion base).

-Para cubrir las brechas entre la situacién base y la deseada
de los negocios a desarrollar.

Analisis de aporte de las iniciativas de la cartera preliminar de!
PMDT al logro de la situacién deseada.

Informe de evaluacidn privada para las unidades productivas
tipo de las oportunidades de negocio a desarrollar, conteniendo:

-Indicadores de rentabilidad privada (VAN, TIR)

-ldentificacion de las unidades productivas para las cuales
el desarrollo de los negocios es rentable.

-Propuesta de fortalecimiento para aquellas unidades
productivas para las que no resulta conveniente desarrollar los
negocios.

-Identificacion de beneficios intangibles para los
productores.

Planilia electronica para evaluar distintos escenarios respecto a
variables relacionadas con las siguientes situaciones:

-Situacién base

-Situacién con proyecto

-ajustes de plazos

-escenarios {optimista, pesimistas, otro)
- cambios en la demanda y en la oferta
-cambios en los costos de produccion

- etc.

Estimacion del aumento del nivel de ingreso neto anual de los
productores de subterritorios, para cada escenario.

Informe que contenga resultados de la evaluacién social:
-indicadores de rentabilidad social.
-Externalidades y efectos intangibles no cuantificados.
-Recomendaciones sobre la ejecucién de la cartera.

Cartera definitiva del PMDT

Cronograma de ejecucion cartera definitiva del PMDT.

Matriz de Marco Légico del PMDT y Ia Ifnea base correspondiente
a nivel de propésito.

Informe final del PMDT desarrollado, que contenga una
sistematizacion de los 8 primeros pasos, con el fin de ser presentado a
la comunidad para su validacion. Los capitulos que deben presentarse
en este documento son los siguientes:

il Caracterizacion del subterritorio, de sus principales ejes
productivos, sus negocios y sus potencialidades de desarrollo; vy el
levantamiento de la linea base de las dimensiones productivas y de
infraestructura.

2. Caracterizacién de las redes de grupos sociales, productivos e
institucionales relevantes en subterritorios, como una guia de la
capacidad de éste para la gestion participativa de la ejecucién del
PMDT.

No obstante puedan haber otras actividades o tareas que se pudieran considerar como criticas. En los pasos

seis y siete se identifican algunas tareas criticas para el cumplimiento del objetivo principal de un Plan Marco
de Desarrollo Territorial, el cual es levantar una cartera de iniciativas posibles de ser implementadas.
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3.  Visi6n estratégica de! desarrollo del subterritorio, que dé cuenta
del proceso participativo que la generé.

4, Caracterizacion de la situacion deseada de subterritorios en
términos productivos, identificacién de brechas para alcanzarla y
levantamiento de la cartera PMDT.

5.  Evaluacidn privada de los negocios a desarroflar.

6.  Evaluacién social y optimizacion de la cartera PMDT.

7.  Descripcion de cada iniciativa de la cartera definitiva del PMDT,
con su respectivo presupuesto estimado a nivel de perfil.

8.  Formulacién de la Matriz de Marco Légico.
9. Cronograma de ejecucidn de la cartera PMDT.

Archivo Power Point para trabajo con los actores locales, que
incluya un resumen ejecutivo del PMDT y su cartera.

Validacion de!l PMDT . Documento digital del Plan Marco de Desarrollo Territorial
propuesto y elaboracién validado, con la misma estructura indicada en el paso anterior.

del documento del PMDT

validado para . Pacto Territorial de acuerdos y compromisos entre Ia
subterritorios. comunidad, autoridades y productores.

Plan de Gestién de la ejecucién de la cartera PMDT del
Subterritorio. Este documento debera ser entregado a la comunidad
como instrumento de control del desarrollo del PMDT.
Revisién, Levantamiento

de Observaciones, Informe [SETERS

Aprobacién, Difusidn 5 2 10% A PMDT final editado e impreso y difusién realizada

final, Edicion e impresion

del documento PMDT

Reunion de Cierre del Semana -Acta de Reunién de Cierre Estudio Basico emitida por la Contraparte
Estudio Bdsico 42 Técnica de Aprobacién final de productos.

En virtud de la experiencia adquirida durante la ejecucién de otros PMDT, se estima necesario
especificar de manera no excluyente, algunas tareas o actividades criticas, que apuntan a contar
con perfiles mds cercanos a la obtencién de Recomendacién Favorable para cada iniciativa, que se
presente a evaluacién del Sistema Nacional de Inversiones, ya sea por parte del Ministerio de
Desarrollo Social, o la Divisién de Andlisis y Control de Gestién del Gobierno Regional.

Tarea Critica 1 Estudios de Demanda para cada eje productivo
Otras tareas y Actividades del Paso 6

Tarea Critica 2 Realizacidn de estudios complementarios (Estudios de Titulos, Topograficos, Hidrogeolégicos,
Oceanograficos, realizacion de Batimetrfas, etc) de acuerdo a metodologia sectorial aplicable y envergadura

del proyecto. e '

Tarea Critica 3 Preparacion de Perfiles de proyectos y programas de Acuerdo a lo solicitado por el sistema nacional de

inversiones
Tarea Critica 4 Presentacién de los perfiles a revision, opinién y trabajo conjunto con cada Servicios Publicos
potencialmente responsable de la implementacién, la UGR y el equipo consultor.
Tarea Critica 5 Retroalimentacién con SS.PP. Y Mejora de perfiles de proyectos y programas.
Tarea Critica 6 Presentaciony entrega de los perfiles de proyectos actualizados

Otras tareas y Actividades del Paso 7

4 Y . oy =7 . 0 OC D .
Aprobacién esperada, una vez que la revisién final de la documentacién técnica y administrativa del estudio
cumpla con lo solicitado.
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10. DE LAS MULTAS Y SANCIONES.
10.1 POR ATRASOS.

El incumplimiento en la oportunidad de la entrega de productos e informes - de acuerdo a los
plazos estimados y previstos, inicialmente, en las presentes bases; o mas especifica y
definitivamente en los plazos que , de acuerdo a las necesidades del Estudio Bésico y mejor
cumplimiento del contrato y conforme lo estipulado en el inciso o parte final del numeral 9, de las
Bases Técnicas de esta Licitacién, las partes estipularen formalmente - la Administracién podra
aplicar multas de 1 UTM hasta 5 UTM por cada dia corrido de atraso, lo cual se aplicara de la
siguiente forma:

Entre uno a diez dias de atraso se aplicard una multa equivalente 1 UTM por cada dia de atraso
injustificado.

Entre once a veinte dias de atraso se aplicard una multa equivalente al 3 UTM por cada dia de
atraso injustificado, aplicando esta multa desde el onceavo dia de atraso, la cual se sumaré a la
contenida hasta el décimo dia de atraso.

Entre veintiin a treinta dias de atraso se aplicara una multa equivalente al 5 UTM por cada dia de
atraso injustificado, aplicando esta multa desde veintiunavo dia de atraso, la cual se sumaré a la
acumulada hasta el veinteavo dia de atraso.

A contar de los treintailin o mas dias de atraso se considerara que el proveedor ha incurrido en la
causal de incumplimiento grave del contrato.

En este Gltimo caso, corresponderd a la Administracién - de acuerdo a las necesidades del
Servicio - determinar la medida que estime conveniente adoptar en el caso, en el cual la
Administracion podra disponer desde un incremento del 100% de la multa, hasta el término
anticipado del Contrato, haciéndose efectiva la Garantia de Fiel Cumplimiento.

El plazo de entrega de los informes sefialados en estas bases, podra extenderse sin aplicarse las
sanciones establecidas precedentemente, en el evento de ocurrir algiin caso fortuito o de fuerza
mayor, o cualquier otra causa no imputable al contratado, calificado por la Administracién, en base
a los antecedentes presentados por el adjudicatario.

El adjudicatario, deberd comunicar por escrito a la Contraparte Técnica respectiva, la ocurrencia del
hecho considerado como caso fortuito o fuerza mayor, para lo cual dispondré de 5 dias corridos, a
contar del dia siguiente de producido dicho evento.

10.2 PROCEDIMIENTO DE APLICACION DE MULTAS.

En caso que corresponda la aplicacién de una multa, el procedimiento serd el siguiente:

a) La Contraparte Técnica comunicara fundadamente al Jefe de la Divisién de Administracién y
Finanzas del Gobierno Regional de Atacama que el adjudicatario ha incurrido en un
incumplimiento y solicitara que se aplique la multa que corresponda.

b) El Jefe de la Divisién de Administracién y Finanzas del Gobierno Regional de Atacama,

analizard los antecedentes y, si es procedente, podrd aplicar la muita mediante una
resolucién fundada que establezca la causal del incumplimiento.
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11.

c) La multa respectiva, se debera pagar, a través de un Vale Vista Nominativo a favor del
Gobierno Regional de Atacama, una vez que esta quede ejecutoriada y no se deducird del
valor de los Estados de Pago los que , en caso de multas impagas no se cursaran hasta que
no se acredite el pago de la multa.

CONTRAPARTE TECNICA DEL CONTRATO.

Para efectos de revisién, andlisis, seguimiento, evaluacidn, coordinacién y supervision del Estudio
basico y del contrato que lo origina, por medio de la presente Resolucién se designa una Comisién
de Apertura y Evaluacion que ademds una vez efectuadas la apertura y evaluacién de las
propuestas actuard como Contraparte Técnica y que como tal - entre otras - cumplird las
siguientes funciones:

a).

b).

c).

d).

e).

f).

g).

h).

Supervisar y controlar el desarrollo del trabajo, velando por el estricto cumplimento de las
obligaciones contractuales del adjudicatario, asi como del cumplimiento de los objetivos
sefialados en las Bases Técnicas y de los plazos acordados para la entrega de cada uno de los
productos esperados.

Autorizar adecuaciones relativas al Plan de Trabajo, al remplazo de miembros del Equipo
(proveedor), y en general atender y resolver situaciones imprevistas o necesidades del Estudio
Basico.

Recibir, revisar, analizar y aprobar todos los entregables, planteando al proveedor, las
observaciones, complementacién o correcciones que estime necesarias, en los plazos definidos.

Colaborar y asistir al equipo del adjudicatario en la obtencidn de informacién institucional, tales
como reglamentacién oficial, documentos de trabajo, informacién estadistica y/o acceso a las
bases de datos disponibles; y en la concertacién de programas de reuniones, capacitaciones y
otras que se acuerden.

Informar a los Jefes de Divisién de Planificacion y Desarrolio y de Administracién y Finanzas,
sobre los avances y dificultades del programa de trabajo.

Dar conformidad a los estados de pago y autorizar la cancelacion de las cuotas respectivas, en
atencidn al cumplimiento de los contenidos del Contrato y a la normativa establecida.

Evaluar eventuales solicitudes de prorroga en atencidn a los antecedentes existentes.

Solicitar la aplicacién de las sanciones que se estipulan en el Contrato, segin corresponda.
Apoyar al Proveedor en la solucion de problemas que afecten directamente el cumplimiento de
los objetivos del Estudio Bdsico. Entre otros, los que requieran de la coordinacién con otros

servicios publicos, asi como el requerimiento de informacién necesaria para el desarrollo del
estudio.
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12. DE LA FORMA DE PAGO Y FACTURACION.
12.1 FORMA DE PAGO.
El valor del contrato se pagara en 5 cuotas, de acuerdo con lo establecido en el numeral 9.7,

contra la entrega y recepcién conforme, de los informes y productos® y documentacién que se sefiala a
continuacién:

PAGO PORCENTAJE® REQUISITOS SEGUN ESTADO DE PAGO
lera 25% e COPIA de garantia por fiel cumplimiento de contrato.
Cuota e Resolucidn aprobatoria del contrato totalmente tramitada.

CD con Informe N° 1y Productos asociados a Etapa |, Pasos 1y 2 de
cada Subterritorio, validados por la Contraparte Técnica.

Copia del Acta de Presentacién del informe.

Copia del Acta de Validacién de los Productos.

Copia del Acta de Reunién del Nacleo Gestor

Copia de Registros de Asistencia a Difusion.

Certificacién documentada del cumplimiento de las obligaciones
laborales y previsionales, conforme se sefiala en el numeral 13.
Entrega de factura por el monto de la cuota N2 1.

e Acta o Informe Escrito del Encargado del Proyecto respecto a la
conformidad con la recepcidn efectiva de los servicios y productos

precedentes
2da 20% e CD con Informe N° 2 y Productos asociados a Etapa II, Pasos 3 y 4,
Cuota validados por la Contraparte Técnica.
¢ Productos asociados a Etapa IlI, Paso 5, validados por la Contraparte
Técnica.

Copia del Acta de Presentacidn del Informe.

Copia del Acta de Validacién de los Productos.

Copia del Acta de Reunién del Nicleo Gestor

Copia de Registros de Asistencia a Difusién.

e Certificacion documentada del cumplimiento de las obligaciones
laborales y previsionales, conforme se sefiala en el numeral 13.

¢ Entrega de factura por el monto de la cuota N2 2.

® Acta o Informe Escrito del Encargado del Proyecto respecto a la

conformidad con la recepcidn efectiva de los servicios y productos

precedentes
3ra 20% ® CD con Informe N° 3 y Productos asociados a Etapas Ill, pasos 6y 7
Cuota validados por la Contraparte Técnica.

Copia del Acta de Presentacién del Informe.

Copia del Acta de Validacién de los Productos.

Copia del Acta de Reunién del Nicleo Gestor

Copia de Registros de Asistencia a Difusion.

Certificacién documentada del cumplimiento de las obligaciones
laborales y previsionales, conforme se sefiala en el numeral 13.
Entrega de factura por el monto de la cuota N2 3.

¢ Acta o Informe Escrito del Encargado del Proyecto respecto ala
conformidad con la recepcién efectiva de los servicios y productos
precedentes

4ta 25% ¢ CD con Informe N° 4y Productos asociados a Etapa IV, pasos 8y 9,
Cuota

Conforme su definicion en el numeral 9 de las Bases Técnicas diferenciado para cada Subterritorio.
En base al monto total convenido.
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Sta
Cuota

validados por la Contraparte Técnica.

e Copia del Acta de Presentacién del Informe.

e Copia del Acta de Validacion de los Productos.

e Copia del Acta de Reunidn del Nucleo Gestor

e Copia de Registros de Asistencia a Difusién.

e Certificacidon documentada del cumplimiento de las obligaciones
laborales y previsionales, conforme se sefiala en el numeral 13.

e Entrega de factura por el monto de la cuota N2 4.

e Acta o Informe Escrito del Encargado del Proyecto respecto ala
conformidad con la recepcién efectiva de los servicios y productos
precedentes

10% e CD con Informe N° 5 (informe de entrega de productos

comprometidos en informe final)

Copia del Acta de Presentacion del Informe.

Copia del Acta de Validacién de los Productos.

Copia del Acta de Reunién del Nicleo Gestor

Copia de Registros de Asistencia a Difusién.

Certificacion documentada del cumplimiento de las obligaciones

laborales y previsionales, conforme se sefiala en el numeral 13.

Entrega de factura por el monto de la cuota N2 5.

e Acta o Informe Escrito del Encargado del Proyecto respecto ala
conformidad con la recepcion efectiva de los servicios y productos
precedentes

12.2

FACTURACION.

El adjudicatario debera emitir factura comercial por el valor de la cuota, esto es, el equivalente al valor
neto cotizado, mas I.V.A., cuando este corresponda. En el caso de proveedores que estén exentos de
IVA, y emitan facturas exentas, deberan cumplir las indicaciones consignadas en el numeral 4.2.1, de las
Bases Administrativas.

Este documento deberd cumplir los siguientes requisitos:

a)

b)

c)

d)

Ser emitido a nombre del Gobierno Regional de Atacama, RUT N2 72.232.200-2, domiciliado en
calle Los Carrera N2 645, Copiapd.

En la glosa respectiva debera indicarse, seguin corresponda: Por concepto de Cuota N2 “ ",
asociada al Informe entregable N2 “___”, conforme contrato aprobado por Res. Exenta. N2
“___” de fecha “dd/mm/aa”, para la prestacion del Estudio Basico “Diagndstico PMDT STO1
Pan de Azucar - STO3 Chafiaral de Aceituno””, derivado de licitacién publica ID “ ",

Todos antecedentes que estardn a disposicién del adjudicatario, una vez celebrado y aprobado
el respectivo contrato.

La factura respectiva junto con los antecedentes segun Estado de Pago, deberan entregarse por
medio de carta u oficio conductor en Oficina de Partes del Gobierno Regional, ubicada en
Edificio Pedro Leén Gallo, Los Carrera N2 645, Primer Piso, Copiapé. Las facturas que ingresen
con anterioridad a la notificacién de validacién de los productos o entregables por parte del
Gobierno Regional o sin la documentacién respectiva, no se consideraran conformes y seran
retenidas.

Sin perjuicio de la entrega conforme de la factura, su posterior pago estara supeditado a la
acreditacion previa — por parte del funcionario competente - de los antecedentes exigidos en



las presentes bases y de aquellos que den cuenta de la efectiva prestacién Y su recepcién
conforme.

e) Los pagos se efectuardn dentro de los 30 dias siguientes a la recepcién conforme de la factura
respectiva, junto con la documentacién correspondiente.

El Gobierno Regional no podrd dar curso al pago respectivo, sin la acreditacién conforme de la
documentacion precedentemente sefialada.

13. CUMPLIMIENTO DE OBLIGACIONES LABORALES Y PREVISIONALES DEL ADJUDICATARIO.

Los oferentes por el sélo hecho de participar asumen, aceptan y se allanan a colaborar en forma
efectiva y expedita para permitir que el Gobierno Regional, en forma previa al pago de cualquiera
de las facturas que presente el proveedor y en concordancia con las disposiciones juridicas vigentes
en materia de subcontratacién y servicios transitorios, ejerza su derecho a la informacién y demds
que la franqueen las referidas normas, en cuanto fueren aplicables, a fin de obtener del
adjudicatario la acreditacién previa del cumplimiento debido y oportuno de las obligaciones
laborales y previsionales de sus trabajadores.

Asimismo, asumen y aceptan que — en caso de reclamos o de establecerse la existencia de
incumplimientos graves del proveedor a sus obligaciones laborales, el Gobierno Regional, estara
facultado para actuar en conformidad a la ley laboral, para ejercer el derecho de retencién Y pago
por subrogacion con cargo a los pagos que se deba efectuar al adjudicado por sus servicios
prestados.

En virtud de lo anterior, el Gobierno Regional, en forma previa al pago y/o en cualquier momento,
en atencién a la ley de subcontratacién, exigira al adjudicatario la certificacion documentada del
cumplimiento de las obligaciones laborales y previsionales de sus trabajadores, guedando
facultado, en caso de detectarse incumplimientos graves para actuar en conformidad a la ley
laboral respecto de las empresas o servicios del Estado y/o de los subsidiariamente obligados, la
retencién del pago de los servicios a cancelar al adjudicado.

Para tal efecto, el proveedor adjudicado al momento de requerir el pago correspondiente, deberd
acompafiar los certificados vigentes de las instituciones competentes que acrediten que no registra
saldos insolutos de remuneraciones o cotizaciones de seguridad social con sus actuales trabajadores
o con trabajadores contratados en los dltimos dos afios. Se deberd adjuntar a lo anterior, las
respectivas copias de depdsito bancario o transferencias electrénicas de las remuneraciones en el
marco de este Estudio Basico.

En caso que no participen trabajadores dependientes del adjudicado en el Estudio Basico, éste
debera presentar junto al primer estado declaracién jurada ante Notario, bajo el apercibimiento del
articulo 210 del Cédigo Penal para el caso de perjurio, en que se exprese dicha situacién. En caso de
que participen tanto trabajadores dependientes como independientes en la ejecucién del estudio
Bdsico, deberd presentar de igual manera un declaracion jurada del tenor sefialado.

En caso de las personas que participen en el Estudio Basico presten servicios mediante boletas de
honorarios u otro medio contractual distinto del contratado de trabajo, deberd firmar una
declaracién jurada para cada estado de pago, en el cual se sefiale que sus honorarios se encuentran
al dia e informando ademis el sistema utilizado para proceder al pago de los honorarios( ya sea
mensual, por estado de pago anticipado, o contra servicio prestado, u otro mecanismo utilizado
por el Oferente adjudicado.
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14. PROPIEDAD INTELECTUAL, CONFIDENCIALIDAD, SEGURIDAD DE LA INFORMACION.
14.1 PROPIEDAD INTELECTUAL.

La propiedad intelectual de la oferta técnica adjudicada, el desarrollo posterior del trabajo, asi
como la plataforma y componentes asociados que el oferente debe generar para complementar el
sistema o permitir su debida operacién y/o adaptacion, seran de exclusiva propiedad de! Gobierno
Regional de Atacama, por lo que el oferente deberd efectuar las correspondientes gestiones que
procuren la transferencia y registro de la propiedad a nombre del Gobierno Regional de Atacama,
conforme las disposiciones de la Ley 17.336 de Propiedad Intelectual, en su texto actualizado y
vigente.

No se podra hacer uso publico de los resultados derivados del Estudio Bdasico, ni de datos o
documentacién entregada a la institucion para efectos del desarrollo del mismo, sin la
correspondiente autorizacién previa y expresa del Gobierno Regional.

14.2 CONFIDENCIALIDAD.

El proveedor deberd guardar absoluta confidencialidad sobre todos los antecedentes que se le
proporcionen con motivo de esta contratacién. La responsabilidad del Equipo Desarrollador
dispuesto por el proveedor serd solidaria respecto de sus integrantes, reservandose el Gobierno
Regional el derecho de ejercer las acciones legales que correspondan de acuerdo a las normas
legales vigentes.

El proveedor, por el sélo hecho de postular a la licitacién, contrae la obligacién especial de mantener
absoluta reserva y confidencialidad de la informacién que, debido a su trabajo o actividad, en su
oportunidad deba manejar y a no emplear el nombre de la institucién para obtener beneficios
personales o a favor de la empresa que representa o de sus dependientes o colaboradores, sean
estos directos o indirectos. Se obliga asimismo en caso de resultar adjudicado, a adoptar debida y
oportunamente las medidas de resguardo necesarias y a impartir las instrucciones bdsicas
pertinentes al personal de sus dependencia y a sus colaboradores con el objeto de que — por su
parte — cumplan, cuando les corresponda, con estas exigencias técnicas para la debida continuidad
de las actividades y la calidad y seguridad de los activos de informacidn de la Administracién.

Las obligaciones de confidencialidad establecidas en las cldusulas precedentes, dicen relacién -
especialmente - pero no de manera excluyente, con los antecedentes relativos a datos e
informacién sensible de particulares o funcionarios de la institucién que se conserven o registren en
los activos de informacion a los que se le hubiere brindado acceso, en razén de sus funciones y/o
para el debido cumplimiento de estas.

El efectivo incumplimiento de esta obligacién, acreditado conforme a derecho, haréa responsable al
proveedor adjudicado de los perjuicios que se causen - directa o indirectamente - al Gobierno
Regional de Atacama, para todos los efectos que deriven de esta licitacion.

Lo anterior, sin perjuicio del derecho de la institucién, o sus agentes, de ejercer, si lo estiman
necesario, las acciones civiles o penales que - en sede administrativa y/o jurisdiccional -
correspondan, conforme a derecho.

Los deberes de resguardo y prevencién establecidos en estas cldusulas se mantendran vigentes,
respecto del proveedor, incluso después de concluido la correspondiente el correspondiente
convenio de prestacién de servicios, de conformidad a las disposiciones juridicas vigentes sobre la
materia.
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Asimismo, el prestador de servicios estard obligado a mantener la més estricta confidencialidad
respecto de toda y cualquier informacién, procedimientos y documentacién que utilice durante la
prestacion de sus servicios en la institucion, cualquiera que sea el medio o soporte en el que ella se
contenga y a la que hubiera tenido acceso con ocasidn del cumplimiento del presente convenio.

14.3 SEGURIDAD DE LA INFORMACION.

Respecto del manejo, procesamiento, gestién, comunicacién, control de la calidad y seguridad de
toda la informacién que le sea proporcionada o a la que tenga acceso, el proveedor o sus agentes
con ocasion, a causa o para los efectos del cumplimiento, de las funciones que por este contrato
se le encomiendan deberd proceder, con estricto apego u observancia de las disposiciones legales
y reglamentarias que regulan - respecto de los 6rganos de la Administracién Publica - la seguridad
de sus activos fisicos y de informacién, el acceso publico a la informacién, la calidad de ésta vy la
continuidad de los servicios.

En razén de lo anterior y para los efectos de observar los procedimientos debidos - en estas
materias - constituird una funcién especial del proveedor y sus agentes la de informarse acerca de
estas materias y proceder a este respecto - en todo caso — previa coordinacién y de acuerdo a las
instrucciones del Jefe o Jefa de la Division a cargo de las actividades para cuya ejecucién presta
servicios y especialmente de acuerdo a las normas técnicas internas, juridicamente establecidas y
vigentes.

Asimismo — en los casos en que atendida la naturaleza del asunto corresponda - estard
especialmente obligado a actuar de oficio para velar por el cumplimiento de las normas y medidas
de resguardo o seguridad y calidad de la informacién, de los activos fisicos y de la continuidad de
los servicios establecidas en la institucién, haciendo presente — cuando corresponda — formalmente
las brechas o situaciones criticas que advierta.

14.4 RESGUARDOS: MEDIDAS TECNICAS PARA GARANTIZAR LA CONTINUIDAD DE LA PROVISION DE
LOS SERVICIOS Y LA SEGURIDAD Y CALIDAD DE LA INFORMACION.

El oferente estard especialmente obligado a proveer el servicio licitado segun lo convenido de
acuerdo a las necesidades del Estudio Bdsico. En razén de lo anterior, el proveedor deberd adoptar
las medidas preventivas para contar y disponer del equipamiento y recursos técnicos y humanos
necesarios para ello, bajo cualquier circunstancia normal previsible, excluidos el caso fortuito y la
fuerza mayor.

Respecto del manejo, procesamiento, gestion, comunicacién, control de la calidad y seguridad de
toda la informacién que le sea proporcionada o a la que tenga acceso, el oferente con ocasion, a
causa o para los efectos del cumplimiento del contrato que deba suscribir, el proveedor estara
obligado a proceder con estricto apego u observancia de las disposiciones legales y reglamentarias
que regulan la seguridad de los activos y el acceso a la informacién de los organos de la
Administracion Publica, las que - para estos efectos - por el solo hecho de postular, se entenderan
conocidas y aceptadas por el oferente.

En razén de lo anterior y para los efectos de observar los procedimientos debidos - en estas

materias - constituird una obligacién especial del proveedor adjudicado, durante la prestacién de
sus servicios, la de proceder a este respecto - en todo caso — previa coordinacién y de acuerdo a las
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instrucciones del Jefe de la Divisién de Planificacion y Desarrollo o del funcionario competente
designado por este, que se encuentra a cargo de las actividades para cuya ejecucién presta servicios.

Asimismo — en los casos en que atendida la naturaleza del asunto corresponda - estard
especialmente obligado a actuar de oficio para velar por el cumplimiento de las medidas de
resguardo o seguridad de la informacién y de su calidad y continuidad conforme a las normas
técnicas administrativas y juridicas establecidas y aplicables a la institucién.

De igual manera estard obligado a proceder respecto de las medidas adoptadas para asegurar la
calidad y continuidad del funcionamiento del Estudio Basico y de la provisién de informacién
necesaria para tales efectos, de acuerdo a los estdndares consignados en las normas técnicas,
administrativas y juridicas vigentes y aplicables en la institucidn sobre estas materias, las que declara
expresamente conocer y aceptar, obligdndose especialmente a no utilizar la informacién para un
objeto distinto del permitido o requerido.

El proveedor de servicios adjudicado - ademds - estard obligado a no revelar o proveer ninguna
informacion recibida de la institucién a un tercero, sin que se observe - para estos efectos - el
procedimiento debido, es decir el establecido juridicamente sobre la materia, debiendo en su caso,
agotar los medios para que se consigne - formal y expresamente - el consentimiento del funcionario
competente para entregar la informacion requerida, a terceros ajenos a la institucién, cuando le
correspondiere.

El adjudicatario del contrato, solo estard facultado para entregar informacién institucional y de
particulares - que se encuentre en los activos de la institucién y respecto de la que se le hubiere
conferido acceso o encomendado su conservacién y procesamiento, para los efectos del
cumplimiento de sus funciones - Unicamente cuando se trate de personas o entidades a las que
expresa y formalmente le autorice la Jefa de la Divisidn de Planificacion y Desarrollo, o el funcionario
que legalmente lo subrogue o remplace, para estos efectos, previo despliegue de los procedimientos
establecidos legalmente al efecto.

El prestador de servicios, antes de proceder al respecto, estard obligado a informar
circunstanciadamente - al Jefe de la Divisién de Planificacion y Desarrollo - acerca de todas las
solicitudes de acceso a informacién que se le formulen por cualquier interesado, especialmente
tratandose de terceros ajenos a la institucion y a los procedimientos en curso o de auditores, sean
estos internos o externos.

El proveedor adjudicado se obligara - asimismo - a restituir al Gobierno Regional de Atacama, a lo
menos con 48 horas de anticipacion a la fecha de término de la vigencia de este convenio, a través
del Jefe de Divisién de Planificacién y Desarrollo, o del funcionario a quien este formalmente
designe para tal efecto, todos los activos de informacién recibida de la institucién o por cuenta de
ésta, para los efectos de prestar los servicios y ejecutar el contrato para dicho efectos. Asi mismo,
restituird los equipos y activos de informacién a su cargo, dejéndose constancia de la entrega y
recepcion, en acta que suscribird - conjuntamente — con los funcionarios designados para estos
efectos.
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Il. BASES TECNICAS DE LICITACION PUBLICA

Los presentes Términos Técnicos serdn la matriz principal de la licitacién publica vy la
formulacién de los Planes Marco de Desarrollo Territorial (PMDT), que se realizaran en la Il
Regidn de Atacama.

|. ANTECEDENTES GENERALES DEL PROGRAMA

Segun el Censo del 2002 y catastro de Unidad de Gestién Regional Atacama, la Regidn se
identificd un total de 607 localidades productivas en el sector rural. En la actualidad el
Subterritorio “Llanos de Challe” presenta un 100% de territorio Rural, en ella se encuentran
37 localidades identificadas por el Programa PIR , con 615 habitantes, correspondiendo a
aproximadamente un 3,30% de la Poblacién Rural de la Regién de Atacama, con una media de
16,62 habitantes por localidad.

DIAGNOSTICO

Durante la Implementacién de las primeras Etapas del PIR, se realizé una identificacion de
territorios (Areas de Desarrollo) y Subterritorios (ST), los cuales fueron validados por la
Institucionalidad publica, tanto de miembros del Comité de Gestidn Territorial como
instituciones relacionadas no pertenecientes a dicho Comité, y su aprobacion final por parte
del CORE al finalizar |a Etapa 3 de acuerdo al siguiente esquema:

A Identificacién, \
|, Seleccién y
de Gestién ' Desarrollo o Validacién de ) .
Regional PIR Territorios Subterritorios/ /plan Marco de|l| Ejecucién 2
Desarrollo ) Gestién de
Territorial Cartera de
Proyectos

Asegurar participacién de Municipios. Generacién de Compromiso
Institucional de SSPP reflejado en la formacién de una Comis=ién Tacnica

Diagrama 1: Etapas de formulacién PMDT.

En dicho proceso, en las Etapas 2 y 3 se analizé la informacién secundaria de diversas fuentes
de informacion tanto de organismos publicos como privados, acerca del territorio y las
temdticas relacionadas, con especial énfasis en:

a Densidad Poblacional Territorial.
| Pobreza.
a Capacidad de gestion del Municipio y de acuerdo al nivel de organizacién de la

comunidad y productores.
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Cobertura Telefonia e Internet.

Salud, establecimiento educacional, servicio bancario, deportivo y Cultural.
Actividades econdmicas existentes.

Programas de sectoriales y estado actual presentes en los territorios.

Tipo Infraestructura Vial, eléctrico, agua potable, APR.

Empresarios locales.

(I Oy N IRy Oy Ny I

Desarrollo Sustentable en el Territorio.

Una vez efectuado el analisis por cada Unidad de Desarrollo (UD) o Territorio en base a los
criterios mencionados con anterioridad, se priorizd el orden de intervencién de los territorios
la seleccién de los subterritorios a intervenir, en cada territorio. Lo anterior a fin de
implementar los primeros Estudios Basicos PMDT durante el periodo primavera 2013 e
invierno de 2014, actualmente en ejecucion (ST 17,18 y 02).

La UGR y la Divisién de Planificacion y Desarrollo del Gobierno Regional de Atacama,
presentaron la informacién recopilada en cada uno de los subterritorios al Comité de Gestién
Territorial, quien de acuerdo a la planificacién de implementacion del programa en la Regién
presentada por la UGR en reunién N°1 del 15 de mayo de 2014 del Comité de Gestién
Territorial se valida la propuesta de Subterritorios que podrian comenzar su intervencién
durante el presente afio, estos son: PMDT N°3 , compuesto por los Subterritorios 01 Pan de
Azucar y 03 Chafiaral de Aceituno, ambos pertenecientes al Territorio Costa de Atacama;
PMDT N°4 por los Subterritorios 19 Labrar y 20 Agua Amarga, pertenecientes al Territorio
Ignacio Domeyko; y PMDT N°5 Subterritorio 15 Santa Rosa del Huasco, del Territorio Valle
del Huasco.

El alcance de este Programa busca la aplicaciéon de nuevas modalidades y alternativas técnicas
que permitan acceder a infraestructura a comunidades rurales con diversos grados de
concentracién poblacional, atacando directamente las zonas con media y baja concentracién
poblacional.

DINAMISMO EJES PRODUCTIVOS

CONCENTRACKNPOB. | Ao Medo | Bajo
Alta Cobertura ___g_oie\ngn Cobertura
Media /‘/Sos(enible | Sosunible\_[ Cob. Social
Baja Qstenibne i Sos!enible/ Cob. Social

Tabla N°1: Dinamismo v/s concentracién de la poblacién
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SUB-TERRITORIOS (ST)

El andlisis de las localidades de los diferentes
subterritorios de la Regidn, arrojé que el sector
costero tiene una baja concentracién y cuenta
con unidades productivas pertenecientes al
sector pesquero, organizado principalmente a
través de A.G. y S.T.l de las diversas caletas; el sector
agricola estd presente sélo a la localidad de Carrizalillo; y
de manera transversal en los subterritorios estdn
presentes las actividades relacionadas con el turismo y
elaboracién de alimentos o procesados en menor medida.
En el subterritorio Pan de azlcar (STO1), se comparte el
sector rural con la industria acuicola y minero-portuaria.

Concetracion de Localidades y Poblaciéon
% de Habitantes Rurales Totales

15,29%

13,75%

12,51%
8,12%
7,43%
aa H62%
0.34% 0,10% 0'50"4I_I 036% o 25% M’”‘ 0.50%

STO1 ST02 STO3 ST04 STOS STO6 STO?7 STO8 STO9 ST40 ST11 ST12 ST13  ST14  ST15 ST16  ST17 ST18 5T19 ST20

Diagrama N°2: Elaboracién propia, en base a la Informacion recopilada por el equipo PIR, y validada por los Servicios
Publicos, los Municipios y el Consejo Regional de Atacama.

Por otro lado, de acuerdo con datos recabados en el Estudio de Identificacién de Localidades
Aisladas 2011 - SUBDERE, el Subterritorio Pan de Azicar (STO1) presenta un indice de
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habitabilidad de 2 puntos por sobre el 50%, siendo los indices de integracién y aislamiento
estructural de peor situacion. En el caso del Subterritorio Chafiaral de Aceituno (STO3),
presenta el peor indice de Aislamiento Estructural e integracion de la Region.

80%

STO1 STO2 5T03 STC4 STOS ST 06 STO?7 ST08 STO9 ST10 5T11 5T 12 ST 13 5714 sT15 ST16 ST17 sT18 5719 ST 20

M Indice de HabltabHidad (1 = habitable 1009} mindice de Integracion (1= integrado 100%) Indice de Aislamiento Esturctural(Inverso) (1= no aislada)

Diagrama N°3: Elaboraci6n propia, en base el Estudio de Identificacidn de territorios Aislados 2011 - SUBDERE.

En cuanto a los ejes productivos, de acuerdo con datos de Asociaciones Gremiales y Sindicatos
de Trabajadores Independientes de Pescadores, Buzos Mariscadores y Recolectores de Algas
del Servicio Nacional de Pesca (SERNAPESCA), es posible evidenciar que los Subterritorios 01 v
03, presentan el menor N° de Emprendimientos del Sector Pesquero de localidades Rurales de
la Regidn (299 y 118) en relacién al subterritorio Llanos de Challe (ST02) en actual ejecucion
PMDT; eso se debe en parte a que los domicilios de las organizaciones mas grandes se
encuentran en el sector urbano de la Comuna de Caldera.

N° de N°® de Personas Asociadas ARMADORES ALGUEROS MARISCADORES PESCADORES TOTAL
Subterritorio A A.G.0S.T.l de las Personas

(ST)

Localidades Rurales en
Registro

01 135 50 106 54 89 299
02 203 35 370 65 62 532
03 23 2 99 5 12 118

Tabla N°2: Elaboracién propia, en base a la Informacion recopilada por el equipo PIR, y validada por los Servicios Pablicos
participes del Comité de Gesti6n Territorial, los Municipios y el Consejo Regional de Atacama. Datos SERNAPESCA 2013,

Se puede observar que predomina el Sector productivo de recoleccién de Algas, las cuales
tienen 2 principales usos: como alimento fresco para Abalén de cultivos marinos del sector de
Caldera; y disecado para la Industria Quimica y alimenticia, principalmente a través de Plantas
de Picado ubicadas en las comunas de Chafiaral y Vallenar.

En cuanto al Sector turistico, este es de un gran potencial, pero actualmente no esta
explotado pues si bien existen algunos emprendimientos asociados a los atractivos de gran
valor como lo son el Parque Nacional Pan de azicar, el Area Marina Protegida Isla Grande de
Atacama, y la Reserva nacional Pingtiino de Humboldt, enfrenta problematicas cruciales para
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su existencia, permanencia y desarrollo debido a que en toda la extensién del Subterritorio no
se cuenta con los servicios de electricidad, agua potable, ni alcantarillado. Lo que impacta
también en los productos del mar destinados a alimentacién humana, los cuales actualmente
solo se venden en forma fresca a un precio variable y principalmente bajo en relacién a
productos con mayor valor agregado.

La cercania con el balneario de Bahia Inglesa, aporta un flujo de turistas que recorre el sector
costero rural de las comunas de Chafiaral y Caldera. En el caso de Chafiaral de Aceituno, el
principal flujo de turistas proviene de su cercania con caleta Punta de Choros, la cual es un
destino consolidado en la cuarta Regién y de renombre a nivel nacional.

Durante el mencionado andlisis de la informacion, se logré establecer que existen carencias
basicas para el desarrollo, ya que sus sectores econdmicos no cuentan con infraestructura
basica como en el caso de los servicios relacionados al turismo o el procesamiento de
productos alimenticios. En que la no disposicién de agua potable o un sistema de eliminacién
de excretas, hace imposible el otorgamiento de Resolucién Sanitaria, para ejercer su
actividad. Algo similar sucede en el dmbito de energia eléctrica y telecomunicaciones que
encarece los costos de operacion, produce una pérdida de competitividad frente a otros
destinos en el caso del turismo, aunque cuenta con una buena conectividad vial’, carece de
servicios lo que muchas veces genera un foco de contaminacidn.

Para el desarrollo de las unidades productivas, es necesario equipar de servicios bésicos el
subterritorio, para lo cual es prioritario identificar y caracterizar las carencias de los mismos.
Entre otras es necesario determinar el n° de unidades econdmicas y familias afectadas por
cada carencia, especificamente determinar demanda actual y futura de: agua potable, pozos y
sistema de captacion de aguas; Saneamiento sanitario; Energia Eléctrica; Construccion,
rehabilitacién, conservacion y mejoramiento de caminos rurales; telefonia e internet, acceso a
radio y televisién, necesidades de telecentros, etc.; caracterizacién del sector empresarial de
los sectores econdmicos priorizados y un levantamiento de programas de fomento Productivo
necesarios para mejorar la productividad, agregar valor y lograr una mejor insercién en los
mercados.

El Programa de Infraestructura Rural para el Desarrollo Territorial (PIR) es un instrumento de
inversion regional que tiene por alcance la aplicacién de nuevas modalidades de gestién de
proyectos y de alternativas técnicas que permitan acceder a infraestructura a comunidades
rurales con diversos grados de concentracién poblacional, contribuyendo al uso efectivo %
productivo de servicios de Infraestructura, permitiendo a la gente una conexién efectiva con
oportunidades de desarrollo.

El PIR, se sustenta en un proceso de planificacién participativa en el cual se identifican Y
priorizan las iniciativas de inversién en un territorio determinado, previamente definidas %
validadas participativamente por todos los actores involucrados sean estos publicos,
comunitarios o privados.

El Programa se basa en la premisa que la inversidn en infraestructura es un medio
fundamental, puesto al servicio de las opciones de desarrollo de un territorio para lograr que
se convierta en un eje ordenador de un grupo de localidades que comparten una apuesta
comun.

7 Ruta Costera y conexiones a Ruta 5 para las localidades maés relevantes (Totoral, canto de Agua y Carrizal

Bajo.
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El marco institucional actual ha privilegiado los enfoques sectoriales para evaluar vy
materializar inversiones en infraestructura, lograndose importantes avances en materia de
extension de coberturas de servicios de electrificacion, agua potable, saneamiento, caminos y
telecomunicaciones. Sin embargo, dado que el enfoque de extensién de cobertura opera
sobre la base del criterio de rentabilidad por economia de escala, en la préctica se ha
generado una situacién de rezago de la inversién en-infraestructura en zonas rurales de baja
densidad poblacional (dispersas), debido a que ésta resulta ser mas cara de proveer,
mantener y administrar. Resulta claro entonces, que el desafio de invertir en infraestructura
en zonas rurales estd intrinsecamente ligado al requisito de la sostenibilidad de la inversién
que se planifica realizar. De alli que para el PIR, la inversién en infraestructura necesariamente
va vinculada y dirigida a potenciar las apuestas de desarrollo econémico definidas vy
consensuadas por los actores publicos—privados de un territorio. Este enfoque dara prioridad
al desarrollo de comunidades rurales pobres, que por sus condiciones de aislamiento o baja
concentracion poblacional no han logrado un mejoramiento de sus condiciones de vida ni
desarrollar su potencial para una mayor generacién de ingresos.

La ejecucion del Programa pretende reforzar una vision territorial del desarrollo, apoyando la
conexion a nivel regional de los diversos instrumentos de planificacién territorial con los
instrumentos de planificacién regional (ERDA: Estrategia Regional de Desarrollo Atacama),
instrumentos locales como los Planes de Desarrollo Comunal (PLADECOS) y los sectoriales.

Este concepto incorpora la dimensién territorial en los procesos de gestion regional y local, la
coordinacién publica-publica y publica-privada. Este enfoque proporciona una instancia para
movilizar una variada gama de organizaciones que representan los intereses de la iniciativa
privada y la poblacion local frente a opciones de desarrollo que signifiquen mejores ingresos y
bienestar.

Il. PRINCIPIOS Y COMPONENTES DEL PROGRAMA DE INFRAESTRUCTURA RURAL PARA EL
DESARROLLO TERRITORIAL

El disefio del Programa se sustenta en cinco principios esenciales:

a) Apoyar la sostenibilidad del subterritorio (en los émbitos econémico, social y
ambiental) en localidades rurales con poblacién semiconcentrada y dispersa que
tengan déficit de provision de infraestructura.

b) Potenciar la participacion de los actores locales en la identificacién de la demanda y
en la toma de decisiones sobre acciones de fomento y provisién de servicios de
infraestructura para el subterritorio.

c) Mejorar la articulacién de la inversién en infraestructura rural al desarrollo de
emprendimientos productivos en el subterritorio.

d) Agregar valor a la inversidn existente

e) Promover la eficiencia en los modelos de planificacién, suministro y gestién de los

servicios de infraestructura.

El Programa consta de tres componentes:

m Planificacién Territorial Participativa: comprende la preparacién en cada territorio
de intervencion del Programa de un Plan Marco de Desarrollo Territorial (PMDT).

m Provisién de Servicios de Infraestructura: comprende la materializacién de las
inversiones en obras de infraestructura rural y su posterior operacién y mantencién,
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incluyendo la ejecucién de programas de fortalecimiento de la capacidad local para la
gestidn de los servicios de infraestructura.

El PIR considera inversiones en infraestructura rural en los siguientes sectores y tipos de
proyectos:

e Rehabilitacion y construccién de sistema para la provisién de agua potable, mejoramiento
de sistemas aislados de provisién de agua potable y soluciones de saneamiento particular y de
alcantarillado con tratamiento de aguas servidas.

® Rehabilitacién y conservacién de caminos secundarios o vecinales existentes, incluyendo
senderos, puentes y pasos peatonales.

® Mejoramiento de la calidad de Servicios eléctricos convencionales (para proveer servicios
continuos y mejoramiento de conexiones a la red de monofasicos a trifasicos) y construccién
de sistemas aislados, tales como generadores, paneles solares y energfa edlica.

e Expansion de la red de acceso secundaria de telecomunicaciones y conexiones a Internet.

m Fortalecimiento Institucional: que consiste en introducir mejoras en la capacidad de
las instituciones gubernamentales para proveer servicios de infraestructura basados en un
enfoque territorial. Comprende (1) el fortalecimiento de la capacidad de gestién de la
unidades ejecutoras a nivel nacional, regional y territorial para la implementacién de
servicios de infraestructura que respondan a los requerimientos de la demanda y aseguren
una adecuada coordinacién intersectorial; (2) el mejoramiento del marco institucional para
la formulacién de politicas publicas relacionadas con la introduccién de nuevas
metodologias y practicas para la evaluacién de proyectos integrados y la utilizacién de
nuevos enfoques para la provisién de servicios de infraestructura rural; y (3) la definicién e
implementacién de un sistema de monitoreo y evaluacién, incluyendo los esquemas para la
diseminaciéon de informacion relativa a procesos de aprendizaje y difusién de buenas
prdcticas.

Ill. OBJETIVO DE LA CONSULTORIA

El fin de la realizacion del presente Estudio Bésico, es contribuir al Desarrollo Productivo de
los Subterritorios, y el propésito de su realizacién es que las Unidades Productivas se vean
beneficiadas con la Inversién en Infraestructura y la realizacién de programas de Fomento que
se desprendan de la cartera de Inversiones que se realice en base a la informacién recopilada
mediante la metodologia Plan Marco de Desarrollo Territorial.

Objetivo General:

El objetivo General de la Consultoria, es recabar informacién productiva del subterritorio, asi
como las carencias de servicios basicos a nivel productivo y social, la cual debe ser construida
en forma participativa, que permita plantear soluciones en base a una cartera de perfiles de
proyectos, social y econémicamente rentables validados por la comunidad, especialmente por
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los agentes productivos. Que permita orientar la inversién a una solucién integral, que
fomente la actividad productiva y de oportunidades a su poblacién.

Objetivos Especificos

1. Realizar un diagndstico de la situacién actual del o los subterritorios, en base la |dentificacion
y andlisis de los ejes productivos del o los subterritorios y las oportunidades de negocios
asociadas. Y un Diagnostico del capital social e institucional.

2. Desarrollar un proceso de planificacion estratégica, en base a una visién compartida de los
Subterritorios y la definicién de una situacion deseada del(los) Negocios(s) Productivos
Seleccionados para el Subterritorio e Identificacién de Brechas.

3. ldentificar una cartera preliminar de Inversiones, y realizar a una evaluacién privada y social.

4. Enmarcar la cartera de inversiones bajo la construccién de una MATRIZ DE MARCO LOGICO y a
una definicion de la linea base para el PMDT. La cual debe estar validada por los actores del
territorio. En base a la generacién de una propuesta de Pacto territorial, e cual debe ser
suscrito entre las autoridades y el nicleo Gestor, compuesto por los actores relevantes del
territorio.

Es deber del equipo consultor proceder al desarrollo de las actividades que permitan cumplir
con los objetivos, mediante la realizacion de actividades, de las que finalmente se obtiene
como producto el Plan Marco de Desarrollo Territorial (PMDT). Dichas actividades, forman
parte de la Guia Metodoldgica para la Formulacién y Evaluacion del Plan Marco de Desarrollo
Territorial (PMDT), las cuales de detallan a continuacién:

IV. Formulacién y Evaluacién del Plan Marco de Desarrollo Territorial (PMDT)

ETAPAS PASOS

Et.apa 1 . .. Paso 1. Identificacion y andlisis de los ejes productivos de
Diagnostico de Ila Situacion

Actual de Subterritorios.

subterritorios y las oportunidades de negocios asociadas.

Paso 2. Diagnostico del capital social e institucional.

Etap.a = = = L Paso 3. Generacién de una visién compartida de subterritorios.

Planificacion Estratégica: Vision

Compartida y Situacion Paso 4. Definicion de la situacion deseada del (los) eje(s)

Deseada. productivo(s) de subterritorios e identificacion de brechas.
Paso 5. Identificacién y formulacidn de la cartera PMDT de
subterritorios.

Etapa.3-.' Paso 6. Evaluacién privada de las oportunidades de negocio.

Definicién del PMDT:

Evaluacién Privada y Social. Paso 7. Evaluacién social de Cartera PMDT

Etapa 4.

Paso 8. Matriz de Marco Légico (MML) y definicién de la linea

Matriz de Marco Légico y base para el PMDT
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Validacion del PMDT. Paso 9. Validacion del PMDT propuesto y elaboracion del

documento del PMDT validado para subterritorios.

Tabla N°3: Etapas y Pasos PMDT.

DESGLOSE DE ETAPAS Y PASOS DEL PLAN MARCO DE DESARROLLO TERRITORIAL

Existen algunos elementos adicionales a los que contiene la Metodologia PMDT, ya referenciada. Los
cuales son solicitados por la administracién, estando estos plenamente identificados, en las etapas
siguientes:

ETAPA 1. DIAGNOSTICO DE LA SITUACION ACTUAL DE SUBTERRITORIOS

PASO 1. Identificacion y Analisis de los Ejes Productivos de Subterritorios y las Oportunidades de
Negocios Asociadas

a) Objetivos

El objetivo general de este paso es identificar y analizar, en los subterritorios “Pan de Azticar” y
“Chafiaral de Aceituno”, las potencialidades productivas y sus posibilidades de desarrollo, mediante
la ejecucidn de un PMDT que agrupa las localidades que lo componen, las cuales tiene una condicién
de ruralidad en el 100% del territorio. Los objetivos especificos son:

* Individualizar y Caracterizar las unidades econémicas presentes en el subterritorio por comuna.

e Diagnosticar el estado de desarrollo actual del (los) eje (s) productivo (s) en subterritorios.

* Analizar la viabilidad de los negocios asociados al(los) eje(s) productivo(s) de subterritorios.

* Identificar el mapa de oportunidades de negocios potenciales asociados al (los) eje(s)
productivo(s) de los subterritorios.

* Identificar carencias de infraestructura por parte de la poblacién a nivel de localidad. (Agua
Potable, Saneamiento Sanitario, Residuos Sélidos, Electrificacion Rural, Vialidad y Comunicaciones).
En base al Instrumento de recoleccién de datos que le serd proporcionado por el Gobierno Regional
una vez contratado el servicio.

b) Metodologias recomendadas

* Aplicacién de encuestas para levantamiento de informacién primaria de la capacidad productiva
del (los) eje (s) productivo(s) de subterritorios.

* Revision, de fuentes de informacién secundarias relacionadas a produccion y comercializacidn,
levantada por otros programas o instituciones de fomento productivo que estén actuando en el
subterritorio (SERNAPESCA, SERNATUR, INDAP, SERCOTEC, CORFO, FOSIS, CONADI, y otros).

* Trabajo en equipo de expertos en desarrollo productivo para analizar los aspectos claves de la
oferta y demanda de bienes y servicios, en los procesos productivos y comerciales.
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c) Desarrollo Metodolégico

Se requiere identificar detalladamente los actuales ejes productivos de los subterritorios. Para esto
se debe levantar la informacién relevante de la actividad productiva de cada eje, mediante la
recopilacion de informacién primaria y secundaria.

La recopilacién de informacién primaria se deberd realizar mediante la aplicacién de encuestas a las
unidades productivas presentes en subterritorios, que permita reflejar la clasificacién de estas. La
informacion recabada permitira identificar “unidades productivas tipo”, para cada uno de los
negocios de los diferentes ejes productivos priorizados y subsectores relacionados a estos. Se
deberd realizar un catastro global de las unidades econémicas presentes.

En el esquema siguiente se muestra la relacién territorio, subterritorio, eje productivo, negocio y
unidad productiva tipo (UPT).

| SUBTERRITORIO 1 | [ SUBTERRITORIO 2 |

 —— — P ———
— ‘-HH""‘-H_h_ P

Eje Eje Eje
productivo A productivo B productivo C
- —

ST = ——
o — — e

: —
Negocio Negocio Negocio Negocio Negocio
Al A2 B.1 Cc.1 c2

e s - ~ P " = T ) — i
[ver | [wer | [uer | [wer |[wer | [wer |[wer | [uwer | [wer | |UPT|’E’TL-[|UPT||UPTILUPT|

Diagrama N°4: Unidad Productiva Tipo y formacién de ejes productivos.

El esquema muestra un territorio que tiene dos subterritorios, con dos ejes productivos cada uno;
cada eje productivo tiene negocios asociados, desarrollados por diferentes unidades productivas
tipo. Por ejemplo, para el subterritorio 1 el eje productivo A podria ser la recoleccién de algas;
donde un negocio asociado podria ser secado de algas y otro el algas frescas. Cada tipo de negocio
puede tener diferentes unidades productivas tipo, en funcién, por ejemplo, de su escala de
produccién.

,

Levantamiento de la Informacién

La encuesta para capturar la informacién de las unidades productivas de la poblacién objetivo,
contiene moédulos de preguntas respecto de los siguientes temas:

* Caracterizacion de las unidades econdémicas de los sectores productivos, presentes en el territorio
y su georeferenciacién.

¢ Caracterizacién de los procesos productivos actuales.

* Tecnologia de los procesos.

* Caracterizacién de los insumos, productos intermedios y finales asociados al proceso.

* Principales productores del subterritorio y fuera de éste.

* Capacidad de produccion.

* Costos de produccién.

* Procesos de comercializacién.

* Mercados de destino.
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e Precios de venta.
* Acceso a actividades de fomento (subsidios pablicos y privados).

En el caso de las familias afectadas por carencia de Infraestructura basica, se deberd catastrar la
necesidad de esta (Determinacién de Demanda) en las distintas localidades que componen el
Subterritorio.

Analisis de la Informacién

En base a la informacién obtenida se debera desarrollar lo siguiente:

* Describir los modelos de negocio presentes en subterritorios, construyendo los diagramas
proveedor - proceso - clientes, y a partir de ello, identificar la (s) unidad(es) productiva(s) tipo(s)
asociada(s), determinando su estructura de costos y su dimensién fisica y econémica.

* Analizar las cifras globales y valores promedios de las actividades de fomento productivo
existentes en subterritorios, de modo de tener claridad de la oferta pablica y privada de apoyo a los
negocios actuales y las caracteristicas de quienes son o han sido beneficiarios.

Anadlisis de Viabilidad de los Negocios

La viabilidad de los negocios de subterritorios estard dada por la dotacién de los factores
productivos presentes en él, como por la existencia de demanda real o potencial para la produccién
resultante del negocio.

Deberan analizarse los factores productivos, tanto los basicos como los avanzados. Los factores
basicos comprenden los recursos naturales que se estdn utilizando como insumos en los procesos
productivos, la situacion geogréfica, la mano de obra no especializada o semi especializada. Los
factores avanzados son la infraestructura, los recursos humanos especializados y el soporte
tecnologico. Ademds, se debe evaluar las capacidades de los productores de integrar conocimiento y
tecnologias que les permitan aumentar la produccién y/o mejorar la calidad de los productos,
evaluacién que debe basarse en la informacién levantada en la encuesta, la que debe
complementarse con entrevistas en profundidad a productores que destaquen por sus resultados %
capacidad de innovacién, asi como a especialistas del sector provenientes de universidades o
institutos de investigacién de la Regidn. Estas entrevistas deben enfocarse en obtener una opinién
técnica y reconocida de la capacidad de emprendimiento de los productores en subterritorios y las
posibilidades reales de innovacién en los ejes productivos, en base al capital humano, fisico, social e
institucional existente. En definitiva, este analisis permite identificar el nivel de competitividad en
subterritorios.

El otro elemento que viabiliza el o los negocios productivos de los subterritorios es la existencia de
mercado para la venta del producto o servicio, por lo que se deberd analizar su demanda potencial,
precios de venta, exigencias de calidad del producto, formas de comercializacién, etc. Para este
analisis se puede consultar informacién de asociaciones de productores (a nivel regional o nacional),
instituciones publicas relacionadas a los negocios (por ejemplo, ODEPA, SERNAPESCA, IFOP,
SERNATUR, etc.) y publicaciones especializadas, entre otros.
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Mapa de Oportunidades de Negocios

Una vez caracterizados los ejes productivos y sus respectivos negocios, y considerando las
potencialidades existentes, se debe realizar un anélisis de experto para la identificacién de los
negocios con mayores oportunidades de desarrollo, contemplando para ello el mejoramiento de los
actuales procesos productivos que se traduzcan en mayor cantidad y/o calidad de los productos,
que en definitiva se refleje en un mayor valor de la produccién.

d) Productos
¢ Informe catastral georeferenciado de los sectores productivos y su cadena de valor, por
localidad del subterritorio.).

¢ Informe de diagndstico del o los ejes productivos en subterritorios. Este informe debe
referirse a los negocios de cada eje, a la identificacion de sus unidades productivas tipo,
caracterizacion de sus procesos de produccidn (nivel de tecnologia utilizada, caracteristicas
de los productos, capacidad de produccion, tamafio, etc.) y de comercializacién (mercados,
distribucién, precio de venta, etc.).

® Andlisis de experto basado en la informacién del diagndstico que permita evaluar la
viabilidad de los negocios de cada eje, en funcidn de los factores productivos presentes en
subterritorios y la demanda potencial.

* Identificacion del Mapa de Oportunidades de los negocios de cada eje productivo en
subterritorios.

* Ficha resumen de carencias de infraestructura por parte de la poblacién a nivel de localidad.
(Agua Potable, Saneamiento Sanitario, Residuos Sélidos, Electrificacion Rural,
Telecomunicaciones, Vialidad, y Obras Portuarias).

Nota: para la entrega de la base de datos generada, esta debe ser entregada en cada uno de los
siguientes Formatos, Excel, Access y Shape. En el caso de Access, se debera incluir el disefio
de formulario de la encueta y consultas.

PASO 2. Diagnostico del Capital Social e Institucional

a) Objetivos

Determinar el capital social® e institucional’® existente para abordar el desarrollo de las
oportunidades de negocio de los ejes del subterritorio, expresado como la capacidad de la
comunidad, los productores e instituciones para captar e implementar las intervenciones en pro
del desarrollo productivo.

Conformado por juntas de vecinos, asociaciones de productores, organizaciones comunitarias, etc
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b) Metodologias recomendadas

e Llevantamiento de informacién primaria para diagnosticar el capital social e
institucional del subterritorio en base a metodologias cualitativas. Se podran aplicar
entrevistas semiestructuradas, focus group u otros instrumentos cualitativos.

® Andlisis de experto basado en la informacién primaria y secundaria recopilada, para
determinar el potencial social e institucional asociado a cada eje del subterritorio.

c) Desarrollo metodoldgico

Mediante la aplicacion de focus group u otras metodologias cualitativas, se debe diagnosticar
la capacidad de la comunidad en los subterritorios para organizarse, trabajar en red y asociarse en
torno a la actividad productiva. Debe evaluarse el nivel de desarrollo del capital social existente y
sus posibilidades de que sirva como soporte para desarrollar las oportunidades de negocio
identificadas.

Diagndstico del Capital Social

Para este diagndstico se requiere levantar informacion sobre los siguientes aspectos:

¢ Nivel de asociatividad:
- Asociaciones de productores
- Asociaciones para la comercializacidon
- Comités donde se intercambia buenas practicas
- Organizaciones de voluntarios y de servicio social
- Organizaciones vecinales

¢ Grado de formalizacién de las organizaciones:
- Protocolizado oficialmente

Presidencia elegida entre pares

Organigrama que identifica roles y funciones

Acciones ejecutadas en forma exitosa

e Existencia de redes internas y externas entre actores locales
- Experiencias de negociacién con otros agentes (publicos o privados)
- Redes internas entre productores del subterritorio que optimizan los negocios especificos
- Redes externas con productores de otros subterritorios de la misma u otra region
que sean funcionales al sostenimiento y proyeccién de los negocios locales.

Diagnéstico del Capital Institucional

En forma paralela, se debe investigar y evaluar mediante entrevistas semiestructuradas u otro
instrumento cualitativo, la relacidn institucional sectorial — municipal a nivel subterritorial,

® Conformado por instituciones sectoriales, regionales y locales.
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que permita apoyar el desarrollo de las potencialidades de cada eje productivo. En especial
se debe identificar si ya existen mesas de trabajo en los subterritorios y evaluar su grado de
institucionalizacién.

Para identificar y evaluar el grado de articulacién publico - privado existente en el
subterritorio en torno a los ejes productivos identificados, se requiere levantar informacién sobre
los siguientes aspectos:

. Existencia de wuna institucionalidad de toma de decisiones estratégicas que da
respaldo politico a una gestién territorializada de la inversidn puablica. Identificar los actores que
participan en esta institucionalidad que pueden ser representantes de:

- Sector publico (sectorial, regional y local).
- Sector productivo (empresas pequefias, medianas y grandes).
- Comunidades.

* Grado de formalizacion del funcionamiento de la institucionalidad:

- Protocolizado oficialmente.

- Presidencia elegida entre pares.

- Organigrama que identifica roles y funciones.

- Programas en ejecucion formulados con indicadores de metas.

* Existencia de disefios institucionales (planes, programas, proyectos, acciones) que aplican
modalidad de gestién territorial:

- conocidos.

- compartidos.

- con antigliedad.

- vigentes.

- que cuentan con asignacién de recursos programados.

o Presencia de programas publicos en ejecucién o prontos a operar, vinculados a los ejes
productivos definidos para el subterritorio:

- Numero de programas.

- Areas que abordan (asistencia  técnica, crédito, capital de operacion,
infraestructura productiva, etc.).

- Pertinencia (alta — mediana - baja).

- Antigliedad de cada programa.

* Existencia de equipos técnicos en la institucionalidad publica y de gobierno local, que cuenten
con:

- Conocimiento y capacidades técnicas para gestionar las lineas de trabajo definidas en
planes, proyectos y lineas de accién territorial.
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- Atribuciones para coordinar a otras contrapartes respecto de planes, acciones, recursos,
relacionados con los ejes productivos territoriales.

d) Productos

e Con la informacion recopilada en los pasos 1 y 2 se elaborard el Informe de
Competitividad del subterritorio, que indique en forma realista si los factores
productivos, la demanda potencial y el capital social e institucional existentes
permiten desarrollar las oportunidades de negocio identificadas.

ETAPA 2. PLANIFICACION ESTRATEGICA: VISION COMPARTIDA Y SITUACION DESEADA

Paso 3. Generacion de una Vision Compartida de Subterritorios

a) Objetivo

® Generar una vision compartida de desarrollo productivo para los subterritorios, en forma
participativa, entendida como la definicién de la orientacion y objetivos productivos de largo
plazo.

e Seleccionar las oportunidades de negocios a desarrollar, definiendo su sello™® de desarrollo.

b) Metodologias recomendadas

¢ Enfoque de Planificacién Estratégica.
e Suscripcién de compromisos.

c) Desarrollo metodolégico

La UGR, con el apoyo de cada Municipio de los subterritorios, tienen la responsabilidad de realizar
talleres de planificacidn estratégica con el objeto de consensuar la visidn compartida sobre los ejes a
potenciar y su visién de desarrollo en el largo plazo, convocando la participacién de actores

institucionales (publicos y privados) y lideres de las organizaciones civiles y productivas de
subterritorios.

El consultor contratado para el desarrollo del PMDT deberd agendar y convocar para esta actividad,
preparar la metodologia de desarrollo de ella y el material para utilizar en los talleres, asi como
participar y dirigir en los talleres mencionados anteriormente.

Las actividades principales de estos talleres, las que no necesariamente son secuenciales, son las
siguientes:

' Entendido como la caracteristica identificadora de la actividad productiva del subterritorio. Por ejemplo,
“Desarrollo productivo ecolégico”, “Desarrollo Productivo con Integracion de Etnias”, etc.
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e Entregar a la comunidad la informacién recopilada y analizada en los pasos 1 y 2,
presentando las oportunidades de negocio identificadas en el subterritorio, y las
necesidades de recursos naturales, tecnologia, capital social e institucional que se requieren
para el desarrollo productivo.

e Identificar las fortalezas, oportunidades, debilidades y amenazas de subterritorios y su
entorno, aplicando instrumentos como el analisis FODA.

e Definir la visién compartida del subterritorio, la que debe dar origen a la elaboracién del
plan de desarrollo productivo propiamente tal. Esta vision compartida debe trascender la
temporalidad de los ciclos politicos, por medio de la institucionalidad territorial fortalecida.
La visién compartida debe ser compatible con las otras estrategias de desarrollo (PLADECOS,
Estrategia de Desarrollo Regional, otras).

* Seleccionar los negocios a desarrollar, a partir de la visién compartida y del mapa de
oportunidades.

e Constituir el Nucleo Gestor en los subterritorios, el cual estard conformado por
representantes de las organizaciones productivas, representantes de! municipio, de otros
servicios publicos y de la red social de subterritorios. Todo lo anterior se formaliza en un
documento de constitucién de los Nicleos Gestores.

e Suscripcion de compromisos de los actores que participan en la (s) mesa (s) de trabajo de
cada subterritorio y Nucleo Gestor, en torno a una Visién Compartida de desarrollo
productivo del subterritorio basada en los ejes productivos y las oportunidades de negocio a
desarrollar. Estos compromisos permiten asegurar la gestién del PMDT vy la ejecucién de su
cartera.

Funciones del Nucleo Gestor

Las funciones del Nucleo Gestor se asocian al desarrollo y gestién del PMDT, siendo éstas
concretamente: asistir a las instancias territoriales de validacién y/o aprobacién que se solicitan en
el marco de la elaboracién del PMDT; asistir a las jornadas de fortalecimiento que se incluyeran en el
plan de trabajo del Nucleo Gestor; gestionar la ejecucién coordinada de todas las componentes de la
cartera del PMDT y hacer seguimiento de los compromisos privados y publicos aprobados en el
PMDT.

Del trabajo de los talleres debe surgir un acuerdo de todos los actores territoriales que defina un
Plan de Trabajo del Nicleo Gestor, modo de operacién y modalidad de coordinacién con la (s) mesa
(s) de trabajo subterritorial durante la ejecucién de todas las componentes de la cartera del PMDT.
En este paso metodoldgico la empresa consultora contratada para la elaboracién del PMDT debera
evaluar la capacidad del Nucleo Gestor para el cumplimiento de las funciones encomendadas y, de
ser necesario, un Plan de Fortalecimiento que sea posible de financiar a través de la institucionalidad
existente.

d) Producto
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® Documento que defina la vision compartida de desarrollo productivo de subterritorios y las
oportunidades de negocios a desarrollar.

e Documentos de Acuerdo y Pactos Territoriales entre la Autoridad, la Sociedad Civil y los
productores.

e Plan de trabajo del Nicleo Gestor.

e Plan de fortalecimiento de capacidades del Niicleo Gestor

Paso 4. Definicion de la Situacién Deseada del(los) Negocios(s) Productivos Seleccionados para
Subterritorios e Identificacién de Brechas

a) Objetivos
° Definir una situacién deseada para los negocios productivos seleccionados, que se
derive de un mejoramiento de los actuales procesos productivos y de comercializacion.
° Identificar las brechas existentes para alcanzar la situacién deseada, en relacién a
infraestructura, recursos humanos capacitados, tecnologia, capacidad institucional, entre
otras.

b} Metodologias recomendadas

¢ Andlisis de nuevos modelos de negocios para las unidades productivas tipo de
subterritorios.

e Analisis de entorno y construccién de escenarios futuros.

e Enfoque de Planificacién estratégica.

¢ Anaélisis FODA y PEST de las unidades productivas tipo.

e Suscripcién de compromisos.

La UGR, el Nucleo Gestor y Consultora son los responsables de la aplicacién de estas metodologias a
través de seminarios, talleres o reuniones, convocando la participacién de los lideres de las
organizaciones productivas, agencias publicas presentes en subterritorios y los integrantes de la
mesa de trabajo de subterritorios.

El consultor contratado para el desarrollo del PMDT debe agendar estas actividades, asi como
también preparar la metodologia y el material para el desarrollo de los talleres.

c) Desarrollo metodolégico

Utilizando la metodologia de matriz FODA y PEST, se deberén identificar fortalezas, oportunidades,
debilidades y amenazas en las unidades productivas tipo y su entorno, que influyen en el desarrollo
de los negocios seleccionados.

A partir de la informacion generada en los andlisis FODA y PEST se deberan realizar talleres de
trabajo con los actores relevantes para definir la situacién deseada de los negocios seleccionados,
de manera de definir lo siguiente:

Bien o servicio a producir

Escala de produccién

Tamafio de las unidades productivas
Proceso de produccién

Tecnologia requerida

¢ Nivel de calidad del proceso y producto
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® Mercados a atender: demanda relevante, ubicacién de la demanda (local, regional, nacional o
internacional)

e Formas de comercializacion

® Proyeccidn de crecimiento

Estas definiciones permitiran dar respuesta a las siguientes preguntas estratégicas:

° éQué producir?

° ¢Cémo producir y comercializar?

. ¢Con quienes producir?

. éPara quién? Mercado Local, regional, nacional o internacional.

Comparando la situacién actual con la situacién deseada, se identifican las restricciones de cada eje
productivo que obstaculizan el desarrollo de las oportunidades de negocio seleccionadas, en
relacién a:

° Restricciones de infraestructura en los subterritorios y su entorno.

° Restricciones de las unidades productivas en términos de tecnologia, personal capacitado,
capacidades de comercializacion, recursos financieros.
e Déficit de capital humano e institucional de subterritorios.

Ademas, se debe considerar la normativa ambiental y posibles restricciones a determinados
procesos productivos o exigencias de medidas de mitigacion que deben tenerse en consideracion.

d) Productos

e Diagrama del modelo Proveedor-Proceso-Cliente (modelo de negocio) de cada unidad
productiva tipo para la situacién deseada.

* Diagrama del proceso productivo de las unidades productivas tipo de cada negocio, para la
situacion deseada.

e Brechas o restricciones para lograr la situacién deseada, en términos de infraestructura,
recursos humanos capacitados, tecnologia, institucionalidad, recursos financieros, entre
otras.

¢ Informe competitividad en la situacion deseada.

Paso 5. Identificacion de la Cartera Preliminar PMDT de Subterritorios

a) Objetivos
® Identificar la situacién base proyectada, considerando la inversién en infraestructura en
ejecucion o en vias de ejecutarse; y la existencia y operacién de instrumentos de fomento

asociados a los ejes productivos de subterritorios.

® Identificar la cartera preliminar de proyectos e iniciativas que permitan cubrir las brechas de
subterritorios para lograr la situacidn deseada.

b) Metodologias recomendadas
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e Recopilacion, sistematizacion y andlisis de la informacién de iniciativas de inversién e
instrumentos de fomento productivo disponible en los Servicios Publicos Regionales y
Municipios y Banco Integrado de Proyectos (BIP).

e lIdentificacién de inversiones adicionales necesarias para cubrir brechas (infraestructura PIR,
infraestructura no PIR e inversién en fomento productivo y fortalecimiento de capital social
e institucional).

c) Desarrollo metodolégico
Identificacion Situacién Base Optimizada

Se deberd identificar la cartera de proyectos y programas sectoriales que se estdn ejecutando o gue
cuentan con presupuesto aprobado para ser ejecutados. Del mismo modo, se debe identificar las
acciones de fomento productivo y subsidios existentes que pueden acceder las unidades productivas
de los subterritorios. Si existen deficiencias que no pueden ser superadas con la oferta actual de
fomento productivo, se debe sefialar los ajustes que se requeririan en los instrumentos actuales
para superar dichas restricciones.

El escenario que considera estas intervenciones constituye la “situacion sin proyecto o situacion
base”. Una vez sistematizada la informacién de las distintas intervenciones se debe analizar la
coherencia entre estas inversiones y subsidios con las brechas identificadas en el paso 4.

La primera alternativa a analizar para disminuir las brechas que persisten en la situacién base
consiste en adoptar medidas de optimizacién (inversiones marginales o medidas de gestién), lo que
conformara la "situacién base optimizada".

Version Preliminar Cartera PMDT

Posteriormente, se deberd levantar la versién preliminar de la “cartera PMDT”, constituida por las
inversiones e intervenciones necesarias para cubrir las brechas que no son superadas por las
acciones de la situacion base optimizada. La ejecucion de la cartera PMDT constituye la “situacién
con proyecto”.

En el conjunto de iniciativas que componen la cartera preliminar del PMDT, existiran aquellas que
resultan ser imprescindibles para lograr el objetivo de desarrollo productivo. Adicionalmente,
podran existir otras iniciativas que son potenciadoras, cuya ejecucién contribuye a dar mayor valor a
la produccién. En la etapa de evaluacién se debera identificar la verdadera contribucién de las
acciones potenciadoras de desarrollo a fin de evitar inversiones cuya contribucién neta sea negativa.
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Para una mejor identificacidn de las iniciativas de la cartera preliminar del PMDT se debe establecer
claramente la relacién de cada proyecto, programa y/o accién de fomento con el proceso productivo
y/o de comercializacién de las unidades productivas del negocio a desarrollar, especificamente, sus
efectos en los costos o ingresos.

Para orientar el analisis de la relacién causa - efecto entre inversiones del entorno y los beneficios y

costos de los negocios, se propone utilizar la pauta presentada en el cuadro siguiente.

Tipo de Posibles efectos en ingresos Posibles efectos en
inversion costos
Accesibilidad o Mayor preciolpor mejor calidad del e Ahorro de costos de transporte
producto

® Mayor cantidad vendida por
disminucién de pérdidas

Disponibilidad de » | Mayor precio por melor calldad.del e Aumenta costc.) por pago de tarifa
agua de agua de calidad

producto

e Mayor cantidad producida por
acceso a nuevos mercados

Disponibilidad

continua de energia

e Aumentan costos por pago de

¢ Aumento de cantidad producida con . 3
tarifa de energia

tecnologia actual

* Aumento de cantidad producida por
incorporacidn de nueva tecnologia

Disponibilidad de ! : i6 i ien
P ! . e Mayor cantidad producida por s Invers'|on'¢=:n equipamiento y
telecomunicaciones capacitacién

acceso a nuevos mercados

e Mayor cantidad producida por e Aumentan costos de RRHH
mejoras en gestion
isposicion de aguas e Mayor precio por mejor calidad del ® Aumentan costos por pago de

servidas tarifa de saneamiento

producto

e Mayor cantidad producida por
acceso a nuevos mercados
Tabla N°4: Beneficios y Costos Asociados segln tipo de inversién.

Para este analisis el consultor debe tener presente el importante rol de las tecnologias de
informacién y comunicacién (TIC) en el desarrollo de los negocios, tanto en sus procesos de
produccién directos como en la gestidn, por cuanto establecen ventajas competitivas a la hora de
comercializar y realizar transferencias de conocimiento y tecnologia.

Tanto el tamafio como las caracteristicas técnicas de las distintas iniciativas de inversién deben
responder a las necesidades de los negocios a desarrollar en el subterritorio, aspecto que debe ser
determinado por opinién técnica experta. Cuando exista mas de una alternativa técnica que
entregue el mismo o similar nivel de servicio, se deberd elegir aquella que resulte con menor
indicador costo — eficiencia (Valor Actual de Costos o Costo Anual Equivalente). Las alternativas
seleccionadas mediante este proceso, constituiran la cartera preliminar del PMDT a ser evaluada en
los pasos siguientes.
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Para cada iniciativa de la cartera preliminar se debera verificar que podra cumplir con los requisitos
técnicos y legales establecidos en el Manual de Normas, Instrucciones y Procedimientos (NIP), en
caso que finalmente postule a financiamiento a través del SNI. Esto permitird descartar a priori
aquellas iniciativas que no podran ser llevadas a cabo por consideraciones técnicas y/o legales.

d) Productos

e Listado de inversiones de fomento productivo, de infraestructura y fortalecimiento de
capital social e institucional:
o Enejecucidn o con financiamiento para ser ejecutado (situacién base).
o Para cubrir las brechas entre la situacién base y la deseada de los negocios a
desarrollar.
* Analisis de aporte de las iniciativas de la cartera preliminar del PMDT al logro de la situacion
deseada.

ETAPA 3. DEFINICION DE LA CARTERA PMDT, EVALUACION PRIVADA Y SOCIAL

Paso 6. Evaluacion Privada de las Oportunidades de Negocio

a) Objetivos

* Determinar, a través del calculo de la rentabilidad privada de cada uno de los negocios
propuestos. si los productores del subterritorio desarrollarén las oportunidades de negocios
en la situacion que se ejecuta la cartera PMDT.

® Determinar el aumento de ingreso de los productores respecto de la situacion base.

b) Metodologias recomendadas

e Evaluacién privada de cada una de las unidades productivas tipo, representativas de cada
uno de los negocios seleccionados a desarrollar en el subterritorio, tanto para la situacion
base como para la situacién con proyecto.

® Para aquellas unidades productivas que no resulte rentable desarrollar sus negocios, se
debe considerar mecanismos para alcanzar economias de escala, tales como formacién de
cooperativas o asociacion de productoreé, que les permitan, por ejemplo, contar con
recintos comunes de procesamiento y/o acopio, comprar materia prima en forma conjunta,
etc.

* Se debe utilizar un periodo de evaluacién de 8 a 10 afios, dependiendo del tipo de negocio.
Si el consultor propone otro periodo de evaluacién debe justificarlo.

e Definir escenarios para sensibilizar los resultados.
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c) Desarrollo metodolégico

En la evaluacion privada, los beneficios o ingresos anuales provienen de la venta de los productos o
servicios generados por las unidades productivas del subterritorio, en tanto, los principales costos o
egresos corresponden a la compra de insumos y pago de factores necesarios para dicha produccién.

Esta evaluacién solo considera los costos e inversiones que deben asumir los productores, por tanto,
no incluye los costos financiados por otros agentes, como son las inversiones publicas. La inclusién
de valores residuales de la inversién al término del periodo de evaluacién debe justificarse en
funcién de las caracteristicas del negocio.

La evaluacién privada debera realizarse al proyecto puro, es decir, no se incluye el flujo derivado del
financiamiento (obtencién de créditos y cuotas de amortizacion).

Se debe construir al menos dos escenarios futuros para cada negocio a desarrollar, conservador i
optimista, en funcién del comportamiento de las variables relevantes para la evaluacién privada
tales como cantidad vendida y precio; siempre considerando que se ejecuta la cartera PMDT.

Estimacion de los Flujos Privados
Los flujos privados estaran compuestos por:

a) Inversién: entre las inversiones privadas relevantes se encuentran: terreno, equipos, obras civiles,
instalaciones, capital de trabajo, derechos, patentes. Deberdn considerarse reinversiones que
sean necesarias dentro del periodo de reevaluacién (por ejemplo, equipos).

b) Ingresos anuales por venta: para construir estos flujos, para cada unidad productiva tipo, se debe
determinar:

ela cantidad y calidad del producto a vender.
eel precio de venta del producto (que dependera de Ia calidad).

En el andlisis de la viabilidad de los negocios, como también en la definicién de la situacién
deseada, se obtuvo informacién base sobre los niveles de produccién y los mercados de interés,
que servira para la construccién de los flujos de ingresos.

c) Costos anuales de operacién: para construir estos flujos, para cada unidad productiva tipo, se
debe determinar:
ela cantidad de mano de obra, materias primas y otros factores de produccién.
ee| valor de cada uno de los factores productivos.
e0tros costos de produccién, por ejemplo, eliminacién de desechos.
eel costo de mantencién de instalaciones y equipos productivos.

eotros costos no asociados al proceso de produccién: gastos de administracién, publicidad,
etc.

d) Valor residual: corresponde al valor econémico que tienen las inversiones al final del horizonte de
evaluacién.
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f) Impuestos: deberd incluirse como flujo el impuesto a la renta correspondiente segun lo indicado
por el Servicio de Impuestos Internos. En cuanto al IVA, cabe sefialar que este impuesto no debe
incluirse ni en los flujos de ingresos ni en costos.

Los flujos deberan ser proyectados en el horizonte de evaluacién, para cada uno de los escenarios
definidos. Cabe sefialar que los flujos deben expresarse en moneda de un mismo afio (generalmente
del afio base), es decir, no se consideran los efectos de la inflacién.

Calculo de Indicadores

Se deben calcular los indicadores Valor Actual Neto (VAN) y la Tasa Interna de Retorno (TIR),
utilizando la tasa de descuento privada relevante, esto es, cada proyecto debe ser evaluado segtn el
costo de oportunidad del capital invertido™.

Los indicadores deban ser calculados para cada uno de los escenarios definidos (al menos
conservador y optimista).

Para aquellas unidades productivas para las que no resulte rentable desarrollar sus negocios, se
debe considerar el escenario en que ellas actiien de manera asociativa, de manera de aprovechar
economias de escala que mejoren sus beneficios o disminuyan sus costos. En este caso, se debers
reevaluar la conveniencia de desarrollar sus negocios bajo el mismo método indicado
anteriormente, incorgorando los flujos provenientes de esta asociacion.

d) Productos

¢ Informe de evaluacién privada para las unidades productivas tipo de las oportunidades de
negocio a desarrollar, conteniendo:

o Indicadores de rentabilidad privada (VAN, TIR).

o Identificacién de las unidades productivas para las cuales el desarrollo de los
negocios es rentable.

o Propuesta de fortalecimiento para aquellas unidades productivas para las que no
resulta conveniente desarrollar los negocios.

o Identificacién de beneficios intangibles para los productores.

* Planilla electrénica para evaluar distintos escenarios respecto a variables relacionadas con
las siguientes situaciones:

Situacién base

Situacién con proyecto

ajustes de plazos

escenarios (optimista, pesimistas, otro)
cambios en la demanda y en la oferta
cambios en los costos de produccién
etc.

O O O 0 0O 0O 0

11 Este dependera de las alternativas de inversién del productor, las que pueden ser desde el uso de los
recursos en otra actividad productiva hasta su colocacion en el mercado financiero.
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* Estimacién del aumento del nivel de ingreso neto anual de los productores de
subterritorios, para cada escenario.

Paso 7. Evaluacion Social de la Cartera PMDT

a) Objetivos

e Establecer la cartera PMDT socialmente 6ptima para subterritorios.

e Determinar la contribucién de las distintas iniciativas consideradas en la cartera PMDT, al
desarrollo productivo y social del subterritorio.

e Programar el desarrollo y ejecucién de la cartera PMDT definitiva.

b) Metodologias recomendadas

Se debe utilizar el enfoque beneficio costo de la evaluacidn social de proyectos, que consiste en
cuantificar y valorar los costos y beneficios generados por un proyecto a la sociedad en su conjunto.

Los flujos sociales se componen de:

Inversién valorada a precios sociales.

Los beneficios y costos sociales directos.
Los beneficios y costos sociales indirectos
Las externalidades e intangibles.

La inversién a considerar en la evaluacién social comprende todas las iniciativas de inversién que
conforman la cartera PMDT, tanto privadas como publicas, expresadas en valores sociales. Entre ellas se
pueden identificar: infraestructura publica (caminos, puentes, obras de riego, red eléctrica, red de agua
potable y alcantarillado, etc.); acciones de fomento productivo (capacitacién a los productores,
transferencia tecnolégica, difusion, etc.); y las inversiones privadas en maquinarias, equipos,
instalaciones productivas, etc.

Los beneficios sociales directos corresponden al mayor valor de la produccién en subterritorios,
calculado a través de la cuantificacion de los ingresos por venta de productos, agregado para todas
las unidades productivas.

Los costos sociales directos corresponden al valor de los recursos utilizados en la produccién, entre
ellos, insumos, mano de obra y gastos generales. Estos valores deben ser expresados en precios
sociales.

La ejecucion de la cartera PMDT puede provocar externalidades positivas derivadas de un mayor
consumo de servicios bésicos por parte de las familias de los subterritorios, dada la posibilidad de
conectarse a la infraestructura contemplada por el PMDT.

Asimismo, la ejecucion de la cartera PMDT también puede provocar externalidades negativas,

derivadas del proceso de produccidn, por ejemplo, contaminacién ambiental (aguas, aire, suelo),
contaminacion acustica, otros.
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Los beneficios y costos sociales intangibles se definen como aquellos beneficios y costos a los que
no es posible asignar un valor monetario, por ejemplo, posibles efectos redistributivos de ingreso,
efecto sobre el paisaje, efectos sobre la distribucién geogréfica de la poblacién, geopoliticos o de
movilidad social. Si bien estos efectos no se pueden valorar monetariamente, deben considerarse
cualitativamente en el informe de evaluacién, para tener presente los efectos que la
implementacién del groyecto pueda tener sobre el bienestar de la comunidad.

c) Desarrollo metodolégico

Como se sefialé en el paso 5, la cartera preliminar del PMDT puede incluir tanto iniciativas
imprescindibles coma potenciadoras para el desarrollo productivo del subterritorio.

En la evaluacién social se deberd evaluar en primer lugar toda la cartera preliminar del PMDT.
Posteriormente, se debera identificar la contribucion de los proyectos potenciadores, de manera de
evitar la inclusién de iniciativas cuyos costos superen los beneficios que entregan. Este proceso
permitira determinar la cartera definitiva del PMDT.

Dentro de los costos de inversion, ademds de los asumidos por los productores, deber incluirse los
correspondientes a infraestructura y fomento productivo. Los flujos de las inversiones deberan ser
incluidos en el afio sefialado en el cronograma preliminar de ejecucién de cartera entregado por el
PMDT.

Estimacidn de los Flujos Sociales

Los flujos de costos y beneficios sociales se deben construir para los mismos escenarios
contemplados en la evaluacién privada.

En general, la construccion de flujos de la evaluacién social tendr3 la siguiente secuencia:

® Calculo de la Inversién: se deberd incluir las inversiones totales, tanto publicas
(infraestructura y acciones de fomento productivo) como privadas (las propias de los
productores). Para ello, a partir de los valores de mercado de la inversién, deberan
realizarse las siguientes correcciones:

Costos de Inversion Ajuste

Magquinarias, equipos y materiales  Descontar IVA y otros impuestos.

nacionales.

Maguinarias, equipos y materiales  Descontar IVA, arancel y otros impuestos; aplicar el factor de

transables. correccién de la divisa.

Sueldos y salarios. Aplicar el factor de correccién de la mano de obra, para cada
nivel de calificacion (calificada, semi calificada, no
calificada).

Tabla N°5: Ajustes para el Calculo de Inversidn.

e Cdlculo de beneficios sociales directos: corresponde al aumento del valor de la produccién
total en el subterritorio. Se calcula a partir del flujo de ingresos por ventas para todas las
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unidades productivas (calculados en la evaluacién privada), cuya suma permitird obtener el
total de ingresos de los negocios a desarrollar en el subterritorio. En caso que los productos
valorados sean bienes transables se deberd aplicar el factor de correccion de la divisa
determinado por Ministerio de Desarrollo Social.

e Cdlculo costos sociales directos: corresponde a los costos de operacién totales de todas las
unidades productivas del subterritorio, valorados a precios sociales. Para ello, a partir de los
valores de mercado de los costos de operacidn deberan realizarse las siguientes correcciones:

Costos de Operacion Ajuste
Insumos nacionales Descontar [VA y otros impuestos;
Insumos transables Descontar IVA, arancel y otros impuestos; aplicar el factor de

correccion de la divisa
Sueldos y salarios Aplicar el factor de correccion de la mano de obra, para cada
nivel de calificacidn (calificada, semi calificada, no calificada).
Tabla N°6: Ajuste a Precios Sociales.

o Costos de operacidn y mantencion de la infraestructura pablica y los costos de administracién
de los programas de fomento productivo, expresados en valores sociales.

e Externalidades positivas a viviendas del subterritorio: corresponden a los beneficios que
percibird la poblacién no considerada como beneficiaria directa de la cartera PMDT, al poder
conectarse a servicios basicos, tener acceso a mejores caminos, etc. Se recomienda que sélo se
haga el esfuerzo de estimar su valor si es que la rentabilidad social sin estas externalidades es
muy cercana a cero.

Célculo de Indicadores

A partir de los flujos sociales se deberd calcular los indicadores VAN y TIR, utilizando |a tasa social de
descuento publicada por Ministerio de Desarrollo Social y considerando el mismo horizonte de
evaluacioén utilizado en la evaluacidn privada.

Adicionalmente, en esta evaluacion se deberd realizar un andlisis de sensibilidad respecto del costo
de inversidn de las iniciativas publicas contempladas en la cartera del PMDT.

Optimizacion de la Cartera PMDT

Posteriormente, se debera identificar la contribucién de los proyectos potenciadores al VAN social
de la cartera PMDT. Para ello, se realiza nuevamente el cilculo del VAN social, excluyendo de la
cartera preliminar del PMDT, por separado, cada uno de estos proyectos. En aquellos casos donde el
nuevo VAN social resulte igual o mayor que el de la cartera preliminar, significa que el proyecto
potenciador no aporta al desarrollo productivo, por lo tanto, no debe ejecutarse.

Dado que los beneficios sociales se estiman a partir de los ingresos y costos de produccién privados,
este proceso de optimizacién requiere también de una reevaluacién privada, la que deberfa

afectarse por la exclusion del proyecto potenciador.

A través de este proceso se determina la cartera definitiva del PMDT.
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Recomendaciones sobre la Ejecucion de la Cartera PMDT

Una vez concluido el proceso de optimizacidn, los posibles resultados de las evaluaciones privada y

social y las recomendaciones asociadas son las siguientes:

VAN Privado VAN Sacial (cartera Calificacion
(productor) PMDT)
Mayor que cero Mayor que cero Favorable.
Mavyor que cero Menor que cero Se sugiere una profundizacion en estudio

Menor que cero Mavyor que cero Analizar conveniencia de mayores
incentivos al productor para desarrollar
los negocios.
Menor que cero Menor que cero No Favorable

de las externalidades asociadas.

Tabla N°7; Matriz decisional

Cartera definitiva del PMDT

En caso que la cartera PMDT obtenga una calificacion favorable, se deberd realizar una descripcion
de cada iniciativa de a cartera definitiva del PMDT, presentando los antecedentes a nivel de perfil
gue permitan postular la iniciativa directamente a la etapa de disefio. Se deberd presentar, al

menos, los siguientes antecedentes:

Términos de Referencia para licitar estudio de disefio.

Costo estimado del estudio de disefio y cronograma de su ejecucién.

Presupuesto preliminar del proyecto, segtin partida de obra.

Andlisis preliminar de dimensionamiento de las obras.

Croquis de los proyectos y de sus dreas de influencia, individualizando a los potenciales
beneficiarios.

identificacion de terrenos, servidumbres de paso y derechos de agua requeridos y
factibilidad de obtenerlos;

factibilidad de descarga de las aguas servidas tratadas (para proyectos de saneamiento).
calculo preliminar del subsidio requerido por la empresa eléctrica (para proyectos de
extensién de red eléctrica).

Junto con lo anterior, se deberd elaborar el cronograma de desarrollo de la cartera PMDT
compatible con la proyeccién del aumento de la produccién esperada en subterritorios,
estableciendo ademas la ruta critica para el desarrollo de las inversiones. Esta programacién debe
considerar la correcta coordinacién entre las acciones de fomento productivo, de fortalecimiento
del capital social e institucional y el resto de las inversiones.
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En este, caso el ciclo de inversién del Sistema Nacional de Inversiones (SNI) es determinante en la
planificacién, por cuanto cada sector tiene requisitos particulares para realizar los estudios de
disefios y la ejecucion de su inversion.

Adicionalmente, se deben identificar las distintas fuentes de financiamiento involucradas en la
cartera PMDT y proponer las acciones de coordinacién de la gestién publica para que la ejecucién
presupuestaria permita cubrir 6ptimamente las brechas y deficiencias que aseguren el logro de la
situacién deseada de los subterritorios.

d) Productos

¢ Informe que contenga resultados de la evaluacién social:
o indicadores de rentabilidad social.
o Externalidades y efectos intangibles no cuantificados.
o Recomendaciones sobre la ejecucion de la cartera.
e (Cartera definitiva del PMDT
o Perfiles de cada una de las iniciativas de la cartera, el cual debe contener todos los
requisitos de informacidn solicitados por el Sistema Nacional de Inversiones.

e Cronograma de ejecucién cartera definitiva del PMDT.

ETAPA 4. MATRIZ DE MARCO LOGICO Y VALIDACION DEL PMDT

Paso 8. Matriz de Marco Légico y Definicién de la Linea Base para el PMDT

a) Objetivos

e Disponer de un disefio légico del PMDT, que grafique la relacién de la cartera PMDT a
ejecutar con el desarrollo productivo esperado para subterritorios.

* Definir los indicadores que permitan establecer la linea base de la actividad productiva del
subterritorio y monitorear los efectos esperados de la cartera PMDT.

b) Metodologia Propuesta
* Metodologia Matriz de Marco Légico.

c) Desarrollo metodolégico

La formulacién de la matriz permitird visualizar el aporte de las iniciativas de la cartera al desarrollo
de las oportunidades de negocios de acuerdo a lo definido en la situacién deseada.

Se deberd formular la matriz de marco légico para la cartera definitiva del PMDT identificada para
subterritorios, que contenga la definicién de los objetivos a nivel de fin, propdsito y componentes.
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El desarrollo de las oportunidades de negocios de la situacién deseada, representara el propésito de
la matriz de marco légico y el fin debera referirse al objetivo productivo de la estrategia local y
regional al cual aporte el propédsito del PMDT propuesto. Los componentes seran cada una de las
iniciativas que integran la cartera PMDT.

A continuacion se debera agregar las actividades, la columna de indicadores de los objetivos
definidos, la columna de medios de verificacién y la columna de supuestos.

Respecto de las actividades, éstas deberdn ser descritas en términos genéricos, por ejemplo, para la
construccion de una obra de infraestructura se deberd identificar las actividades de licitacion v
elaboracién de la etapa de disefio, licitacidn y ejecucién de obras; si se trata de acciones de
fomento, las actividades podrian referirse a participacién ciudadana, contratacion de especialistas,
cursos de capacitacion, etc.

Respecto de los indiczdores, para cada uno de ellos se deberd sefialar lo siguiente:

¢ Nivel de objetivos a que corresponde.

e Nombre del indicador y su férmula de célculo.

e Frecuencia con la cual serd medido.

e Nivel de desagregacién (nacional, municipal, local, etc.).
e Unidad de medida.

¢ Afo de la linea base.

e Valor del indicador en la linea base.

Particularmente, los indicadores al nivel de componentes deberan entregar informacién sobre la
ejecucion de la cartera del PMDT. En tanto, los indicadores a nivel de propdsito, deben referirse a la
situacién productiva de subterritorios.

El establecimiento de la linea de base consiste en estimar los indicadores en la situacién sin
proyecto. Al comparar los indicadores a nivel de propésito del afio de linea base con el valor de
éstos en afios posteriores a la ejecucién de la cartera PMDT, es posible determinar los efectos de las
intervenciones en el desarrollo productivo y en qué medida se ha alcanzado la situacién deseada
para subterritorios.

Los medios de verificacién corresponden a la fuente de informacién que permitira estimar el valor
de los indicadores. Pueden ser estadisticas, inspeccién visual, encuestas, informes de auditoria y
registros contables, material publicado, entre otros.

Se debe verificar y comprobar que las fuentes de informacion estan o estarén disponibles; o bien, de
no existir se debe incluir en la gestién del PMDT actividades orientadas a recoger la informacién
necesaria. La identificacion de los medios de verificacién debe ir acompafiada de la siguiente
informacion:

e Nombre de la fuente de informacién a emplear, institucién responsable de su levantamiento y
forma de publicacién.

* El método que se aplicard para la recopilacién de la informacion.

» lafrecuencia de la recopilacién.
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Los supuestos deben identificar los acontecimientos, condiciones o decisiones que tienen que
ocurrir para que se logren los distintos niveles de objetivos del PMDT, los cuales estin fuera del
control del Nucleo Gestor. Los supuestos se expresan en términos positivos y deben ser lo
suficientemente precisos para poder ser monitoreados, con el fin de identificar las acciones
apropiadas para aumentar su probabilidad de ocurrencia. En términos generales, los supuestos se
asocian a riesgos que pueden hacer fracasar el objetivo de desarrollo productivo, entre éstos, se
cuentan los riesgos ambientales, financieros, institucionales, climatolégicos, sociales u otros.

Para verificar la correcta formulacién de la Matriz Marco Ldgico se debe realizar un analisis de
coherencia vertical de los distintos niveles de objetivos y la coherencia horizontal de cada nivel de
objetivo con los indicadores y supuestos correspondientes.

d) Productos

® Matriz de Marco Légico del PMDT y la linea base correspondiente a nivel de propésito.

¢ Informe final del PMDT desarrollado, que contenga una sistematizacién de los 8 primeros
pasos, con el fin de ser presentado a la comunidad para su validacién. Los capitulos que
deben presentarse en este documento son los siguientes:

1. Caracterizacién del subterritorio, de sus principales ejes productivos, sus negocios y sus
potencialidades de desarrollo; y el levantamiento de la linea base de las dimensiones
productivas y de infraestructura.

2. Caracterizacién de las redes de grupos sociales, productivos e institucionales relevantes
en subterritorios, como una guia de la capacidad de éste para la gestién participativa de
la ejecucién del PMDT.

3. Vision estratégica del desarrollo del subterritorio, que dé cuenta del proceso
participativo que la generé.

4. Caracterizaciéon de la situacion deseada de subterritorios en términos productivos,
identificacion de brechas para alcanzarla y levantamiento de la cartera PMDT.

5. Evaluacién privada de los negocios a desarrollar.

6. Evaluacidn social y optimizacién de la cartera PMDT.

7. Descripcién de cada iniciativa de la cartera definitiva del PMDT, con su respectivo
presupuesto estimado a nivel de perfil.

8. Formulacién de la Matriz de Marco Légico.

9. Cronograma de ejecucién de la cartera PMDT.

Paso 9. Validacién del PMDT Propuesto y Elaboraciéon del Documento del PMDT Validado para
Subterritorios

a) Objetivo

® La transformacién del PMDT en una estrategia de desarrollo del subterritorio, aceptada y
apropiada por la comunidad y sus autoridades, quienes con un sentido de pertenencia
deben velar por la buena gestion de todos los recursos asignados al subterritorio para la
implementacion del PMDT vy, a la vez, generar el compromiso de los productores para
desarrollar los negocios que esta cartera potenciara.
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b) Metodologia recomendada

e Desarrollo de actividades participativas bajo la responsabilidad del Nicleo Gestor de cada
subterritorio. que tienen como objetivo validar el PMDT propuesto.

® Analisis y sistematizacion de la informacién reunida en todos los pasos metodoldgicos
anteriores.

c) Aplicacion Metodoldgica

El consultor deberd agendar y planificar la realizacién de 15 reuniones o talleres de difusién del
PMDT, los que seran convocados la UGR y el Nucleo Gestor de cada subterritorio en el desarrollo del
PMDT. En estos talleres, el consultor deberad presentar el PMDT propuesto, con el fin que la
comunidad comprenda la articulacion existente entre los distintos componentes de la cartera de
proyectos del PMDT y el objetivo de desarrollo productivo del subterritorio; y el rol que les compete
en darle sostenibilidad a los negocios locales.

Ademas de la presentacion, el consultor deberd proponer la metodologia para realizar las
actividades participativas dentro de estos talleres, que permitan la validacién del PMDT. En tanto, el
equipo técnico y el Nicleo Gestor serdn responsables de tomar acuerdos en cuanto a cémo va a ser
gestionada la cartera del PMDT, quiénes seran los responsables de cada actividad, los cursos de
accion para resolver los problemas a enfrentar o que quedan pendientes respecto de la cartera y el
cronogramay los plazos que tomara su ejecucién.

Para concluir este proceso, se debe hacer una presentacién oficial del PMDT al Consejo Regional
(CORE), con el fin de obtener su aprobacién final de la cartera de proyectos. La presentacién serd
liderada por el intendente, con la participacién de representantes de los subterritorios y del
consultor en caso de raquerirse.

Finalmente, el Niclec Gestor deberd generar un Pacto Territorial que exprese la voluntad de la
institucionalidad publica y privada presente en subterritorios por integrar inversion y esfuerzos en
torno a los acuerdos zlcanzados en el PMDT. Este pacto, en la medida que el marco institucional lo
permita, puede ser refrendado mediante la suscripcién de un Convenio de Programacién Local.
Siendo labor de la consultora solo el apoyo técnico a la UGR y al Ndicleo Gestor, en su redaccion., no
siendo atribuible la final firma del mismo, el cual es competencia de las autoridades vy el propio
Nucleo Gestor.

Luego, el consultor dzbe elaborar el documento final del PMDT validado de subterritorios, que
comprende bdsicamente la presentacién en forma estructurada de los antecedentes relevantes
analizados y los resultados obtenidos del desarrollo de todos los pasos metodoldgicos anteriores.

d) Productos

® Archivo Power Point para trabajo con los actores locales, que incluya un resumen ejecutivo
del PMDT y su cartera.

e Documento digital del Plan Marco de Desarrollo Territorial validado, con la misma
estructura incicada en el paso anterior.
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e Redaccién de propuesta de Pacto Territorial de acuerdos y compromisos entre la
comunidad, autoridades y productores. Bajo las indicaciones y lineamientos de la
autoridad, y el Nucleo Gestor.

e Plan de Gestién de la ejecucion de la cartera PMDT del Subterritorio. Este documento
deberd ser entregado a la comunidad como instrumento de control del desarrollo del
PMDT.

V. LINEA BASE

La Linea Base del programa corresponde a la caracterizacién de la condicién inicial de los
beneficiarios del mismo. Esta condicién inicial se determina en base a la estimacion de los
indicadores de resultados de la Matriz de Marco Légico (MML) en el momento previo al término de
la implementacién, en este caso del Plan Marco de Desarrollo Territorial, junto con las condiciones
de entorno de los bheneficiarios. La importancia de definir oportunamente la Linea Base de un
programa es que asi se establece la base para el seguimiento y evaluacién de los resultados del
programa, los cuales corresponden a los efectos o cambios que se generardn en los beneficiarios,
medidos respecto a dicha Linea Base.

Para el nivel subterritorial, los efectos finales corresponden a efectos o cambios en las Unidades
Productivas. Esto quiere decir, que en este ambito de efectos, se propone estimar una linea base
que dé cuenta de la situacidn de las unidades productivas antes de que se desarrolle el PMDT en
subterritorios. La informacion base de esta caracterizacion es la que se solicita capturar para cada
subterritorio a intervenir por el ejercicio de levantamiento de un PMDT.

Para este fin se provee un cuestionario que la consultora deberd aplicar, bajo un disefio censal (el
cual debera apuntar a incorporar tanto a las unidades productivas formales e informales), que debe
ser validado por la contraparte técnica regional, dicho cuestionario serd provisto después de
conocer las Propuestas Técnicas. Los datos se deben entregar en un formato Excel, Access y Shape, y
junto a los indicadores requeridos, se debe incluir la base de datos completa y el disefio censal
utilizado, incluyendo el directorio de la poblacién encuestada.

VI. INFORMES

El contrato define la entrega de 4 informes, el informe N°1, debera contemplar la finalizacién y
entrega de los productos relacionados a los pasos 1 y 2; Informe N°2, debera contemplar la
conclusién de los pasos 3,4y 5; Informe N°3, debera contemplar la concrecién de los pasos 6y 7; y
el informe N°4 contempla la conclusién de los pasos 8 y 9.

Ademas deberd realizar la entrega de un Documento Final PMDT validado y su difusién. Para lo cual

el consultor deberd entregar 30 copias encuadernadas (libro) de cada PMDT, ademads de 30 copias
digitales de la versién definitiva de los mismos, incluyendo la edicién del material audio visual
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(testimonios y actividades) en formato spot de 1 minuto, y una recopilacién de 5 minutos aprox. de
todo el proceso de ej=2cucién.

Por cada una de las entregas deberd realizar una nota de prensa (resumen con la exposicién de
informe) mads algunas cufias o palabras del Intendente, Jefe de Divisién, o Representantes de la
Comisién de Gestion Territorial con su posterior publicacién en medios locales.

Cada paso contempla la entrega de todos los productos solicitados en el informe, ademds del
cumplimiento de las actividades minimas solicitadas relacionadas tanto a la difusién, coordinacién
con SS.PP., como las correspondientes al Nicleo Gestor, tales como las enmarcadas en su plan de
trabajo y plan de fortzlecimiento.

Informes Contenido Informe Pago relacionado
% del total

Informe N°1 Paso 1y 2 (y productos relacionados) 25%

Informe N°2 Paso 3,4y 5 (y productos relacionados) 20%

Informe N°3 Paso 6 y 7 (y productos relacionados) 20%

Informe N°4 Paso 8 y 9 (productos relacionados) 25%
Documento PMDT Entrega de PMDT editado y 10%
validado y difusion encuadernado(resumen) ademas de

material audiovisual editado y respaldos
de Difusion realizada

Tabla N°8: Informes.

Los informes del 1 al 4, deberan ser entregados en tres copias y en formato electrénico en las
oficinas de Partes del Gobierno Regional de Atacama, Los carreras #645, primer piso, Copiapd, a
nombre de Juan Carlos Treiman, encargado de Proyecto, con el fin de revisar-validar la informacién
y proceder a la preparacion del Estado de Pago.

La dltima entrega se refiere a un documento resumen del PMDT (aprox. 30 a 40 paginas), material
editado, y empastado (libro), el cual se debe entregar en 30 copias, ademas de spot y recopilacién
del material audiovisual, junto con un respaldo de la difusién realizada en medios locales.

El consultor en el caso de los archivos digitales, debera entregar los formatos originales de disefio o
creacion de estos, a fin de tenerlos disponibles para su uso, en el cual sea posible su adaptacién a
nuevas consultas y adaptacion con los sistemas tecnolégicos utilizados por el Gobierno Regional.
Siendo el Gobierno regional de Atacama, propietario intelectual de toda la informacién, datos o
documentos que se generen a raiz del presente Estudio Bésico.

Junto con la entrega del Informe de Avance se deberd exponer un documento en Power Point,
donde se presente el informe, los principales resultados de la etapa, y los productos relacionados a
dicha etapa, con sus actividades y tareas. Ademds, entregar la base de datos de la Linea Base
completa en formato digital y en tablas relacionadas en planilla Excel, Access y Shape. Junto con los
informes, debera entregar una factura por los servicios prestados, ademas de presentar la
documentacion administrativa y la de verificacién de cumplimiento legal y normativo que se sefiale
en las bases de licitacién.

69



70



IL

‘(edeja gy
B sope|oose s03onpoJd A B0} Nsu0d ap 0101AI3S |3 opeqolde A OpeullIal ZaA BUN BN1aS 3s ,N 0Fed 13) soSed A sawuoyu| ap opeuwisa ouepuaje) :g,N ewesdeiq

w
L)
(=]

SEUBWSS 2

SEUBLaS g SeueLas g

SBUBLWIAS 8 SEUBLUSS / SEUPLUDS TT

{ Swiosul
£ auiogu
7 Bluigjul

T auIojui

opeyp3 LaiNd




VII. REVISION TECNICA

La contraparte técnica del estudio estara conformada por:

% Coordinador Unidad de Gestién Regional (UGR) del Programa de Infraestructura Rural para
el Desarrollo Territorial (PIR), Regién de Atacama.

% Encargado de Planificacién Territorial de la Divisién de Planificacién y Desarrollo, Gobierno
Regional de Atacama.

% Profesional del drea Planificacién Territorial de la Divisién de Planificacién y Desarrollo,
Gobierno Regional de Atacama.

% Profesional del drea Planificacion Territorial de la Divisién de Planificacion y Desarrollo,
Gobierno Regional de Atacama.

“ Profesional del drea de ordenamiento Territorial y Borde Costero de la Divisién de

Planificacién y Desarrollo, Gobierno Regional de Atacama.

La contraparte técnica, al momento de la evaluacién de las ofertas, oficiard como comisién
evaluadora.

A fin de la evaluacién de informes, la Contraparte Técnica, Podra ser asesorada por el Comité de
Gestion Territorial y una contraparte representante de cada municipalidad (Comunas de Chafiaral,
Caldera y Freirina). Ante quienes el Consultor, deberd exponer el informe en coordinacién con la
UGR del Programa PIR, y asumir todas las erogaciones que por este concepto se generen, entre
otros como Salén, Alimentacion (Almuerzo y Coffee Break) cuando sea necesario, de acuerdo con lo
que le informe la UGR PIR.

Los Integrantes del Comité de Gestidn Territorial son:

X3

*

Representante de la Secretaria Regional Ministerial de Desarrollo Social.

Representante de la Secretaria Regional Ministerial de Obras Publicas.

Representante de la Secretaria Regional Ministerial de Agricultura.

Representante de la Secretaria Regional Ministerial de Economia, Fomento y Turismo
Representante de la Secretaria Regional Ministerial de Medio Ambiente.

Representante de la Encargada de Unidad Regional, Subsecretaria de Desarrollo Regional.
Representante de la Divisién de Analisis y Control de Gestién, Gobierno Regional de
Atacama.

% Representante de la Divisién de Planificacién y Desarrolio, Gobierno Regional de Atacama.
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VIil. ACTIVIDADES Y PLAZOS.

Se establece un plazo de 42 semanas corridas (aprox. 10 meses) como plazo maximo del estudio
incluidos plazos para revisiones de informes que la contraparte define:

¢ Informes 1y 2 en una semana de revisidn y se otorga al Consultor un plazo de una semana
para realizar correcciones.

* Para los Informes 3 y 4, en dos semanas de revision y se otorga al Consultor un plazo de dos
semanas para realizar correcciones.

* Se adiciona una instancia final para entrega del material audiovisual, respaldo de difusién y
30 copias impresas, editadas y empastadas de un resumen de aprox. 30 a 40 paginas de
cada PMDT de los Subterritorios intervenidos.

Al final se presenta una carta Gantt referencial. El proponente debera realizar una presentacién por
Etapa, y desglosar la carta Gantt en actividades y tareas necesarias para dar cumplimiento a cada
paso, ademds de proponer la metodologia o procedimiento para las actividades, de acuerdo con las
presentes Bases de Licitacion.
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DIFUSION

Se encuentran identificadas 22 actividades relacionadas con Difusion, las cuales se puede ver a

continuacion:

Actividades de Difusion PMDT

Semana Actividad

s1 INICIO

S2

S3

sS4

S5 LANZAMIENTO

S6

S7

S8

S9

$10 Exposicién a Comunidad y Potenciales Miembros del Nicleo Gestor ST17 y 5t18

S11

S$12 Comision de Gestidn Territorial y representante de Municipio

$13 Talleres Participativos previos al Nucleo Gestor St17 y St18

S14

S15 NUCLEO GESTOR

$16 Exposicién a comunidad

$17

S18 NUCLEO GESTOR Taller Formativo Organizaciones
Productivas y Sociales

$19 Comision de Gestion Territorial y representante de Municipio

S20

S21

S22 NUCLEO GESTOR Taller Formativo Organizaciones
Productivas y Sociales

S23 Exposicidn a comunidad

S24

$25

S26 NUCLEO GESTOR Taller Formativo Organizaciones
Productivas y Sociales

527 Comisién de Gestion Territorial y representante de Municipio

S28
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529

S30 NUCLEO GESTOR Taller Formativo Organizaciones
Productivas y Sociales

S31

$32

$33 Exposicién a comunidad

s34 NUCLEO GESTOR + Comité de Gestidn Territorial

S35

S36 Comision de Gestion Territorial y representante de Municipio

S37

S38 NUCLEO GESTOR

39

$40

$41 Exposicidn Final Consejo Regional NUCLEO GESTOR + Comité de Gestidn
Territorial + comunidad

$42 TERMINO

Diagrama N°6: Calendario de actividades de difusién.
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El costo maximo del estudio es de $169.000.000 (Ciento sesenta y nueve millones de pesos
impuesto incluido).

El plazo de ejecucién corresponde a 42 semanas. Se podra autorizar aumento de plazo previa
solicitud realizada cor 30 dias de anticipacién por la consultora y dirigida a la Autoridad Regional
con copia a la UGR PIR del Gobierno Regional quien serd la encargada de aprobar dicho plazo si lo
estima conveniente, el cual no podra superar los 30 dias como maximo.

VIl. FORMA DE PAGO

Una vez revisados y solo si se encuentran aprobados los informes por la contraparte Técnica del
Estudio y la difusion de los mismos realizada, la consultora podré solicitar el pago
correspondiente, para lo cual deberé presentar la respectiva Factura teniendo en consideracion
los porcentajes del monto total adjudicado, segtin se muestra en el cuadro incluido en el numeral
Vi. INFORMES.

COBERTURA SUB — TERRITORIO
Territorio Costa de Atacama

Comunas Chaiiaral y Caldera

Sub-territorio N° 01 Pan de Azucar

Chafiaral Pueblo CALETA FLAMENCO 65

Chafiaral Caleta CALETA PAN DE AZUCAR 12 42
Chafiaral Caleta CALETA TORRES DEL INCA 10 9
Chaniaral Caserio O Aldea EL CALEUCHE 0

Chafiaral Caserio O Aldea LAS PISCINAS 1 21
Chafiaral Caserio O Aldea LOS TOYOS 1

Chafaral Caserio O Aldea PORTOFINO 4 108
Chafiaral Caserio O Aldea PUNTA SALINAS 0

Chafiaral Poszda SAN RAMON 6

Chafiaral Caserio O Aldea VILLA ALEGRE ] 12
Caldera Caleta CALETA BARRANQUILLA 10 104
Caldera Caleta CALETA DEL MEDIO 0

Caldera Caleta CALETA EL CISNE 0

Caldera Caserio O Aldea CALETA LOS MEDANOS 1 5
Caldera Caserio O Aldea CALETA LOS PATOS 2 4
Caldera Caleta 'CALETA MALDONADO 9 6
Caldera Caleta CALETA OBISPITO 14 17
Caldera Caleta CALETA PUNTA FRODEN 0

Caldera Caleta CALETA ZENTENO 0

Caldera Caserfo O Aldea | EL MORRO 2

Caldera Caserio O Aldea J. NAVARRO 2

Caldera Asentamiento Minero | KAHUR 2

Caldera Posada LA OVALLINA 10

Caldera Caleta LAS GAVIOTAS 3 5
Caldera Caserio O Aldea LOS MELLIZOS 4

Caldera Veranada, Majada | PARQUE INCABUS 4

Caldera Caserio O Aldea PIEDRAS BAYAS 1 3
Caldera Caleta PUERTO VIEJO 107

Caldera Caserio O Aldea | PUNTA DOMINGUEZ 2 36
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Caldera Caserio O Aldea 5 30
Caldera Caserio O Aldea 6 8
Caldera Veranada, Majada 1

Caldera Caserio O Aldea 1

Caldera Caserio O Aldea 17 154
Caldera Parque 1

Caldera Caleta

Caldera Caserio O Aldea BURKG'MQET@ 1

Tabla N°9: Localidades subterritorio Pan de Azticar.

COBERTURA SUB - TERRITORIO
Territorio Costa de Atacama

Comuna Freirina

Sub-territorio N° 03 Chaidiaral de Aceituno

Freirina

Caserio O Aldea

Tabla N°10: Localidades subterritorio Chafaral de Aceituno.

IX. CUADRO DE DISTANCIAS

Freirina Caleta 71 88
Freirina Caleta

Freirina Caleta B 5 7
Freirina Caleta 3 18 19
Freirina Caleta C ) —— 9 4
Freirina Veranada, Majada J e 2

Freirina Caserio O Aldea o ALILLO = 155 92
Freirina Caserio O Aldea ! AVIOTA

Freirina Caserio O Aldea \ C BT Lk ] 9 3
Freirina Caserfo O Aldea || AL Real 14 5
Freirina Caserio O Aldea | LAS TE] Sl 3

Freirina Caserio O Aldea | PENA \NCAS 8 8
Freirina Caserfo O Aldea | PLAYA MAMANI 10 27
Freirina Caserio O Aldea | PUNTA CABO BASCUNAN 6

Freirina Veranada, Majada | TIERR [ 1

Freirina Caserio O Aldea | PUNTA EL MDJADO 3
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269

250

276

220

Caldera

361

342

358

312

Chafiaral

194

175

191

145

Copiapd

79

16

30

Freirina

95

16

46

Huasco

49

30

46

Vallenar
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ANEXO|
FORMULARIOS

FORMULARIO Ne 1. IDENTIFICACION DEL OFERENTE

Licitacién Publica
Estudio Basico “Diagnéstico PMDT ST01 Pan de Azucar - STO3 Chafiaral de Aceituno”

l. OFERENTE

RAZON SOCIAL O NOMBRE DEL
OFERENTE

RUT

DOMICILIO

TELEFONO

FAX

E-MAIL

il REPRESENTANTE LEGAL

NOMBRE REPRESENTANTE LEGAL

RUT

DOMICILIO

TELEFONO

FAX

E-MAIL

FIRMA REPRESENTANTE LEGAL




FORMULARIO N2 2. DECLARACION DE COMPROMISO Y RESPONSABILIDAD

Licitacion Publica
Estudio Basico “ Diagndstico PMDT ST01 Pan de Azucar - STO3 Chaiiaral de Aceituno”

IDENTIFICACION DEL OFERENTE

NOMBRE

RUT

Yo, , Cédula de Identidad N° con domicilio
en en representacidén de (sélo en el caso de
representar a una persona juridica) R.U.T. N°

en el marco del proceso de Licitacion Publica correspondiente a la contratacién del Estudio
Basico “Diagnostico Plan Marco de Desarrollo STO1 Pan de Azicar - STO3 Chafaral de
Aceituno”, declaro lo siguiente:

Que, todos los documentos, informes o antecedentes de cualquier naturaleza que ejecute o
prepare yo o mi representada (sélo en el caso de representar a una persona juridica), con
ocasion de la presentz Licitacion Publica, serdn de propiedad exclusiva del Gobierno Regional de
Atacama y no podrén ser utilizados por mi o por mi representada (sélo en el caso de representar
a una persona juridica) con cualquier otra finalidad, sin la previa autorizacién escrita del
Gobierno Regional de Atacama.

Asimismo, los antecedentes o informaciones que el Gobierno Regional de Atacama ponga a
nuestra disposicién para el cumplimiento de las obligaciones que se contraigan en virtud de la
presente Licitacién Publica, no serdn utilizados para fines diversos a los del Contrato, sin la debida
autorizacion previa y escrita del Gobierno Regional de Atacama.

Que, se han estudiado personalmente todos los antecedentes de la adquisicién solicitada,
verificando la concordancia entre las Bases Técnicas y demds antecedentes que permiten conocer
cualitativa y cuantitativamente su magnitud. Conocer en debida forma las normas legales vy
reglamentaciones vigentes en la Republica de Chile, y se obliga a actuar con apego a ellas en el
cumplimiento del Contrato, siendo de mi (nuestra) exclusiva responsabilidad las contravenciones
en que pudiera incurrir.

Que, se cuenta con todos y cada uno de las certificaciones y/o autorizaciones requeridas para
proporcionar el Estudio Basico licitado.

Nombre y Firma
(Persona Natural o Representante Legal)
RAZON SOCIAL OFERENTE
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FORMULARIO N2 3. DECLARACION JURADA SIMPLE

Licitacién Publica
Estudio Bésico “ Diagndstico PMDT STO1 Pan de Azlicar - STO3 Chafiaral de Aceituno”

IDENTIFICACION DEL OFERENTE

NOMBRE
RUT
En , a de de 20_,
don/dofia , RUT Ne , en su
calidad de persona natural o} representante legal de
; RUT Ne
, con domicilio
en ; comuna
de , regién de ;

viene en declarar, segtin proceda, lo siguiente:

|.  Haber estudiado todos los antecedentes de la licitacién, Bases Administrativas y Técnicas y
demas documentos que forman parte de esta Licitacién, tomando conocimiento
de todos los requisitos, obligaciones y deberes que se exigen al oferente.

If. No tiene saldos insolutos de remuneraciones o cotizaciones de seguridad social con sus
actuales trabajadores, o con los contratados en los Gltimos dos afios, conforme el articulo
4, incisos 22 y 32 de la Ley N° 19.886.

lll. No encontrarse afecto a la causal de inhabilidad establecida en el inciso primero del articulo
4 de la Ley N° 19.886, esto es no haber sido condenado por practicas antisindicales o
infraccidn a los derechos fundamentales del trabajador, dentro de los dos afios anteriores
a la fecha de presentacién de la propuesta.

IV. No se encuentra afecta a la causal de inhabilidad establecida en el inciso 62 del articulo
4 de la Ley N° 19.886, por lo que ni el representante legal ni ninguno de los socios de la
empresa, en un caso se encuentra bajo alguna de las situaciones que el inciso mencionado
sefiala y que expresa conocer.

Nombre y Firma
(Persona Natural o Representante
Legal)

RAZON SOCIAL OFERENTE
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FORMULARIO N2 4. OFERTA TECNICA

Licitacion Publica

Estudio Basico * Diagndstico PMDT STO1 Pan de Azicar - STO3 Chaiiaral de Aceituno”

l. IDENTIFICACION DEL OFERENTE.

NOMBRE PROPUESTA

NOMBRE OFERENTE

RUT

DOMICILIO

FONO/FAX

E-MAIL

REPRESENTANTE
LEGAL

RUT

DOMICILIO

FONO/FAX

E-MAIL

1. EQUIPO DE TRABAIJO Y EXPERIENCIA.
Identificacion del Equipo de Trabajo, Estructura Organizativa, Experiencia y Curriculo de la
Empresa y del Equipo de Trabajo.

1. IDENTIFICACION DEL EQUIPO DE TRABAJO.

1.1.PERSONAL DIRECTIVO/TECNICO.

NOMBRE CARGO FUNCIONES HORAS
DE
TRABAJO
1.2.PERSONAL DE APOYO.
NOMBRE CARGO FUNCIONES HORAS
DE
TRABAIJO
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2. ESTRUCTURA ORGANIZATIVA.
Especificar la estructura definida para la organizacién del trabajo.

3. EXPERIENCIA EN PROYECTOS SIMILARES.
3.1.EXPERIENCIA RECIENTE DE LA EMPRESA.

Incluir un listado actualizado de proyectos similares efectuados por la Empresa en los ultimos 5
afos.

PROYECTO CLIENTE REFERENCIA FECHA INICIO FECHA TERMINO

3.2.EXPERIENCIA DEL EQUIPO DE TRABAIJO.

Para cada integrante del equipo de trabajo, proporcionar informacion sobre cada uno de los
trabajos relacionados, en los Gltimos 10 afios. Dicha informacién deberd ser verificable, para lo
cual, ademds de sefialar referencia, preferentemente deberd adjuntar evidencias tales como
curriculos, certificados, recomendaciones, contratos entre otros documentos gue permitan
constatar la experiencia indicada.

NOMBRE INTEGRANTE EQUIPO DE TRABAJO

CARGO DESEMPENADO

NOMBRE COORDINADOR DEL PROYECTO

NOMBRE DEL CONTRATANTE DIRECCION
INICIO (MES/ANO) | TERMINO VALOR APROXIMADO SERVICIOS (PESOS
(MES/ANO) CHILENOS)

DATOS CONTACTO DE REFERENCIA (NOMBRE CONTACTO, CARGO, FONO Y CORREO
ELECTRONICO)

DESCRIPCION DEL TRABAJO

3.3.CURRICULUM DEL EQUIPO DE TRABAJO.

Para cada integrante del equipo de trabajo, en forma de resumen, proporcionar la siguiente
informacién:

DATOS PERSONALES.

NOMBRE

RUT

EDAD

CARGO EN
PROYECTO

ANTECEDENTES ACADEMICOS (Ordenar segtin fecha de obtencioén, desde el mas reciente).

UNIVERSIDAD/INSTITUTO | TiTULO Y/O GRADO FECHA PAIS
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EXPERIENCIA LABORAL (Ordenar segtin fecha de obtencién, desde el mas reciente).

INSTITUCION/EMPRE CARGO FUNCIONES ANOS
SA

En forma adicional, se deberd adjuntar el curriculo completo de cada profesional del Equipo,
ademas de certificadc de Titulo y Carta de Compromiso de su participacion en el Estudio Basico.
A modo de referencia. los perfiles de los profesionales necesarios para dar cabal cumplimiento al
Estudio Bdsico deben contemplar una cobertura completa de las etapas y plazos, con
especializaciones neczesarias, entre otros, profesionales del &4rea de la Economia vy
Administracién, Turismo, Agricola, Infraestructura, Sociocultural, Geografia o Cartografia, etc.

Siendo suplementado en la Etapa |, a fin de lograr la cobertura necesaria del territorio y sectores
productivos.

. DESARROLLO DE LA PROPUESTA.
1.1 DESCRIPCION DE LA PROPUESTA.

Describir detalladamente la solucidn propuesta, a efecto de evaluar la comprensién del
requerimiento.

*afiadir los campos que sean necesarios

1.2 OBIJETIVOS (GENERAL Y ESPECIFICOS).

*afiadir los campos qu= sean necesarios
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3.3. METODOLOGIA.

ETAPA |

Nombre Etapa:

Objetivo Etapa:

Nombre Paso N ° Actividad Objetivo Actividad Descripcion Herramientas
Metodolégica
Paso 1 Actividad 1
Actividad 2
Actividad n
Paso 2 Actividad 2.1
Actividad 2.2
Actividad 2.n
ETAPAII
Nombre Etapa: Objetivo Etapa:
Nombre Paso N ° Actividad Objetivo Actividad Descripcion Herramientas
Metodolégica
Paso 3 Actividad 3.1
Actividad 3.2
Actividad 3.n
Paso 4 Actividad 4.1
Actividad 4.2
Actividad 4.n
ETAPAII
Nombre Etapa: Objetivo Etapa:
Nombre Paso N ° Actividad Objetivo Actividad Descripcion Herramientas
Metodolaogica
Paso 5 Actividad 5.1
Actividad 5.2
Actividad 5.n
Paso 6 Actividad 6.1
Actividad 6.2
Actividad 6.n
Paso 7 Actividad 7.1
Actividad 7.2
Actividad 7.n
ETAPA IV
Nombre Etapa: Objetivo Etapa:
Nombre Paso N ° Actividad Objetivo Actividad Descripcién Herramientas
Metodolégica
Paso 8 Actividad 8.1
Actividad 8.2
Actividad 8.n
Paso 9 Actividad 9.1
Actividad 9.2
Actividad 9.n
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3.4. PLAN DE TRABAIJO.

Nombre Nombre Descripcion Tareas Duracion Nombre Productos
Etapa Actividad Actividad (Dias) Responsable
Yy
participantes
Etapa |
Etapa ll
Etapa Ill
Etapa IV

*Afadir las filas que sean necesarias

3.5 Equipamiento y vehiculos.

Enumere y describa los equipos y vehiculos que utilizard para la realizacién del estudio bdsico.
Poniendo especialmente énfasis en equipos y Software especializado. Tales como GPS, Equipo
de Filmacién, Camara Fotografica Digital, Vehiculos para transporte de los Profesionales y el

Nucleo Gestor y Software a utilizar para base de datos o andlisis econémico(Tablas relacionales

Excel o Access), andlisis estadistico(SPSS), y Sistema de Informacién Geografica (Shapefile o
GeoDataBase), entre otros.

3.6 CRONOGRAMA DE LAS ACTIVIDADES.

Incluir Carta Gantt del Estudio Bésico con desglose de actividades.
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FORMULARIO N2 5. OFERTA ECONOMICA

Sefores

Gobierno Regional de Atacama
Los Carrera N°645

Copiapd

REF. : Propuesta Publica “Diagndstico
PMDT STO01 Pan de Azucar - STO3 Chafiaral
de Aceituno”

Estimados Sefiores,

El Oferente que suscribe presenta la correspondiente Oferta Econémica, de acuerdo con
la Propuesta Pablica de la referencia, la cual se indica a continuacion:

DESCRIPCION SUB-TOTAL ($)
NETO ($)
Consignar si procede, la adicidn de VA ($)
TOTAL ($)*

*el Valor total no puede exceder el presupuesto disponible
para la presente licitacion.

Son: pesos.

Saluda atentamente,

Nombre y Firma
(Persona Natural o Representante
Legal)

RAZON SOCIAL OFERENTE
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Abreviaciones

APR

BIP
CORE
DDR

ERD
FNDR
GORE
MIDESO
MoP
PMDT
PER

PIR
PLADECO
SEREMI
SUBDERE
SUBTEL
UF

UGD
UGR

uT

ANEXOI
ABREVIACIONES

: Programa de Agua Potable Rural del MOP

: Banco Integrado de Proyectos

: Consejo Regional

: Divisién de Desarrollo Regional de la SUBDERE

: Estrategia Regional de Desarrollo

: Fondo Nacional de desarrollo regional

: Gobierno Regional

: Ministerio de Desarrollo Social

: Ministerio de Obras Publicas

: Plan Marco de Desarrollo Territorial

: Programa de Electrificacién Rural

: Programa de Infraestructura Rural para el Desarrollo Territorial
: Planes de Desarrollo Comunal

: Secretaria Regional Ministerial

: Subsecretaria de Desarrollo Regional y Administrativo
: Subsecretaria de Telecomunicaciones

: Unidad de Fomento

: Unidad de Gerenciamiento y Desarrollo (Nacional)

: Unidad de Gerenciamiento Regional

: Unidad Técnica
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2, En virtud de lo expresado en el numeral 7.3. de
las Bases Administrativas aprobadas en el ordinal anterior y el inciso 2° del articulo 33 del
Reglamento de la Ley de Compras Publicas, SE RESUELVE que las ofertas técnicas de los
proveedores, no seran de publico conocimiento una vez adjudicada la presente adjudicacion,
por lo que al elaborar la ficha en el portal mercado publico, el administrador debera escoger
dicha opcidn, indicando la justificacién establecida en el parrafo sefialado.

3. CONVOQUESE a la licitacién  publica
correspondiente, a contar de la fecha de su publicacion en el portal www.mercadopublico.cl,
utilizado por la Administracion para efectuar las transacciones asociadas a los procesos de
compra y contrataciones regulados por la Ley 19.886 y su Reglamento.

4, DESIGNASE, a los siguientes funcionarios de
este Gobierno Regional, como integrantes de la Comisién de Apertura y Evaluacién , atendidas
las funciones que le han sido encomendadas, su formacién profesional y su experticia en los
procesos relacionados con los servicios a contratar:

Comision de Apertura, Evaluacién:
e El Encargado del Area de Planificacion Territorial, de la Divisidn de Planificacién y
Desarrollo, Don Juan Carlos Treiman Valdés, en su calidad de funcionario a
contrata, quien presidird la Comisién y tendrd la calidad de Encargado de Proyecto.

® La profesional de la unidad de Gestion Territorial, de la Divisién de Planificacién y
Desarrollo, del Gobierno Regional de Atacama, Dofia Carmen Pizarro Toro, en su
calidad de funcionario a contrata.

® El profesional analista de la unidad de ordenamiento territorial, de la Divisién de
Planificacién y Desarrollo, del Gobierno Regional de Atacama, Don Francisco Chirino
Salinas, en su calidad de funcionario a contrata.

e El profesional a honorarios, de la Divisién de Planificacién y Desarrollo del Gobierno
Regional de Atacama, Don Rodrigo Escobar Olmedo, en su calidad de Coordinador
del Programa de Infraestructura Rural para el Desarrollo Territorial (PIRDT).

e El profesional a honorarios, de la Divisién de Planificacién y Desarrollo del Gobierno
Regional de Atacama, Don Cristian Riveros Zepeda, en su calidad de Encargado de
Fomento Productivo del PIRDT.

Los integrantes de la referida Comisién se
designan, en calidad de titulares, podrdn proponer a sus Jefes directos, la designacion de un
suplente, quien actuard en reemplazo de ellos — con todas las facultades necesarias para
dichos efectos - en los casos de ausencia, impedimento o inhabilidad sobreviniente del titular
respectivo, debidamente justificados y todos ellos deberdn dar cumplimiento a las instrucciones
de la Resolucidén Exenta General 216/12 del GORE.

La integraciéon de esta Comision, podra ser
modificada, mediante Resolucién fundada y siempre el 6rgano asesor podrd sesionar con un
minimo de la mitad mas uno de sus integrantes.
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Los funcionarios que se designen en reemplazo
de los titulares, deberan nominarse formal y fundadamente, delegdndoles las atribuciones
necesarias para resolver por su mandante. '

Una vez suscrito y formalizado el contrato entre
las partes, la misma Comisién de Evaluacidn, asumira el rol de Contraparte Técnica del Estudio
Basico.

5. HAGASE ENTREGA, por via electrénica a los
funcionarios, individualizados en las presentes bases administrativas y técnicas, de una copia de
éstas y sus anexos y de este acto administrativo y sus antecedentes dejandose constancia formal
de lo obrado e instdndolos a tener presente, en sus actuaciones, las exigencias de observar los
principios de juridicidad, probidad y transparencia contenidos en las disposiciones juridicas
aplicables en esta materia especialmente en las de la Ley 18.575 Orgdanica de Bases Generales de
la Administracion'del Estado, en la Ley 19.880 sobre Bases de los Procedimientos Administrativos
que rigen los Actos de la Administracion del Estado y en las normas de Ley N° 19.886 y de su
Reglamento, instdndoles a consultarlas en los sitios www.mercadopublico.cl; www.leychile.cl, en
los que ademads se encuentran las normas e instrucciones sobre los pro'cedimientos de licitacién

publica a que esta ultima se refiere y que actualmente se encuentran en vigencia.

_ 6. IMPUTESE, el gasto que cgQrresponda al
Programa 02, Subtitulo 31, fitem 01 “Estudios Bésicos” del[Presupuesto del Fondb Nacional de
Desarrollo Regional.

GOBIERNO REGIDNAL DE ATACAMA

DISTRIBUCION: ,
Divisién de Administracion y Finanzas

Division de Analisis y Control de Gestion

Divisién de Planificacién y Desarrollo

Unidad de Adquisiciones

Asesoria Juridica PROGRAMA 02

Unidad de Auditoria

Unidad de Planificacion Territorial

Integrantes Comision Apertura y Evaluadora:

- Encargado del Area de Planificacién Territorial, Sr. Juan Carlos Treiman Valdés
- Profesional de la Unidad de Gestién Territorial, Sra. Carmen Pizarro Toro

- El profesional del Programa de Infraestrugfura Rural para el Desarrollo Territorial, Sr. Rodrigo Escobar Olmedo
9.  Ofigina de Partes
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RECTIFICA CORRELATIVO DE RES. EX.FNDR

342/2015. I 4 5
RESOLUCION EXENTA FNDR N° /

copiaro, 05 AGU. 2015

VISTOS: Lo dispuesto en los articulos 24 y 27 de la
Ley N° 19.175, Organica Constitucional sobre Gobierno y Administracion Regional, en la Ley N°
20.798 /06.12.2014, sobre Presupuesto para el Sector Publico afio 2015; en la Ley N° 19.886 de
30 de Julio de 2003, de Bases sobre Contratos Administrativos de Suministro y Prestacion de
Servicios y sus normas complementarias; en el Decreto Supremo del Ministerio de Hacienda N°
854, que Determina Clasificaciones Presupuestarias; Resolucion Exenta N° 701, afio 2013, de la
Subsecretaria de desarrollo Regional y Administrativo, que aprueba convenioc SUBDERE vy
Gobierno Regional de Atacama; Acuerdo N°5 de la Comisién de Ordenamiento Territorial
Ampliada del 18 de agosto de 2014, que prioriza subterritorios; Acuerdo N°14 Sesion Ordinaria N°
9 del 05-05-2015 del Consejo Regional de Atacama, que aprueba recursos; en la Resolucién
Exenta N° 408 de 1996, sobre Delegacion de Facultades, en la Resolucion N° 1600, de 2008 y sus
modificaciones, de la Contraloria General de la Republica; y

CONSIDERANDO:

1° Que, mediante Resolucién Exenta FNDR
numerada como 342, del 05 de agosto de 2015, se aprobd las Bases Administrativas, Técnicas y
sus Anexos para el proceso de licitacion correspondiente al Estudio Basico “Diagnéstico Plan
Marco de Desarrollo Territorial Pan De Azlcar ~ Chaflaral de Aceituno.

2° Que, se ha incurrido en un error formal en la
foliacion o numeracion del correlativo de la Resolucion citada, no correspondiendo el numero 342,
por lo que la rectificacion realizada por este acto no modifica el fondo de las Bases de la Licitacién
Publica, siendo responsabilidad del ejecutivo subsanar - de oficio - cualquier defecto de forma que
aprecie en sus actos administrativos.

RESUELVO:

1.- RECTIFIQUESE Ia Resolucién Exenta FNDR
N°342 de fecha 05 de agosto de 2015, incorporandose la numeracién correlativa correcta, la que
corresponde a la misma del presente Acto Administrativo, esto es RESOLUCION EXENTA FNDR
N° 145 DE FECHA 05 DE AGOSTO DE 2015, por lo tanto:

» DONDE DICE: RESOLUCION EXENTA FNDR N°342. COPIAPO, 05 AG0.2015
e DEBE DECIR: RESOLUCION EXENTA FNDR N°145. COPIAPO, 05 AGO.2015

2.- TENGASE PRESENTE que este acto
administrativo forma parte integrante de la Resolucién modificada, entendiéndose que ésta es
complementaria y rectificatoria de aquella.

DISTRIBUCION:

1 Divigién de Administracién y Finanzas

2 Division de Anélisis y Control de Gestién

3. Division de Planificacién y Desarrolio

4. Unidad de Adquisiciones

5. Asesoria Juridica PROGRAMA 02

6, Unidad de Planificacién Teritorial

7 Integrantes Comisién Apertura y Evaluadora:

- Encargado del Area de Planificacion Teritorial, Sr. Juan Carlos Treiman Valdés
Profesional de la Unidad de Gestién Territorial, Sra. Cammen Pizarro Toro

- El profesional del Programa de Infraestructura Rural para el Desarrollo Temitorial, Sr. Rodrigo Escobar Olmedo
8. Oficina de Partes
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